ELECTRICISTAS: DOMANDO LA ENERGIA QUE SALVA VIDAS
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EL ARTE DE

ATOMIZAR:

cémo elegir
la niebla correcta
en fumigacioén.
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UN GALON NO RINDE METROS:
RINDE MICRAS.
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Publicacién mensual ! = :
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Tras el impacro histérico de nuestra edicion 2026, la
rransformacion de la plomeria en México No se
defiene. El escenario para 2027 ya se estd disefando
y las marcas lideres ya reservaron su lugar.

:POR QUE
CONTRATAR HO

> Ubicacion primaria:
Asegura los espacios de mayor
flujo y visibilidad.

> Tarifa Congelada:
Protege tu inversion con los
beneficios de preventa exclusiva.

> Presencia Extendida:
Inicia tu campana de posicionamie
en nuestras plataformas desdea



- DOS ECOSISTEMAS -

TRANSFORMANDO

4 afios en el mostrador y un ecosistema 360" consolidado por nuestra
Encuesta Nacional de Plomeria, capacitaciones y transmisiones en vivo.

BOHBA CORRECTA
antes de instalarla y nunca
respandas garantias spenat

APRENDE

CUANTO COERAR
por cada trabajo.
sin perder chentes, o

DIAGNOSTICA y COBR

TRAHPAS Y SELLADOD:

la instalecion que elimina

L malos olores para siempre
Conecte hoy con la comunidad técnica mas grande del pais.

| ASvera |

expoplomeria.com
(O 55 - 4908-1658




15 ANOS =

LIDERANDO LA FERRETERIA.

Ponemos al servicio de su marca la plataforma de mayor prestigio,

autoridad técnica e inteligencia de mercado en México.
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Cuando el cielo truena, el electricista residencial se vuelve indispensable. Sabe
gue un rayo no necesita caer en la casa para dafarla: una descarga cercana viaja por la
lineay quema lo conectado. Por eso instala y recomienda supresores de picos y proteccion
en el tablero, y explica por qué desconectar en tormenta no es supersticion, es criterio.
Domar la energfa cuando la naturaleza la desata es su arte mas silencioso.
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HUMEDAD Y CORRIENTE,
AREJA QUE MATA

El electricista de temporada sabe que el agua es su enemigo invisible. La humedad se

mete en registros, contactos y canalizaciones, corroe conexiones y crea fugas de corriente
que disparan el recibo y ponen en riesgo a la familia. Su oficio es sellar, ubicar contactos lejos
de salpicaduras y usar material para intemperie donde toca. Entiende que en septiembre una
instalacién descuidada no solo falla: puede electrocutar.



€ Fluidmaster.

Valvula de llenado coh flotador

POWER FILL

& Instalacion facil y rapida
/ Resistente y durable

& Funcionaen altay
baja presion

Vastago de plastico y laton
(1/2'y 3/4)

AI‘JBSDE

Reemplaza
Tecnologia
Antigua

Ahora en tanques de almacenamiento

Siguenos € @ © ©& fluidmastermexico.com



= ' e

; Oficios
de Meéxico

lIl]

itin.'-l-i‘

’:‘.T

N

' { TURIJ ENB \l

Pocos saben lo que hace, y por eso salva vidas sin aplausos. £l interruptor diferencial
—el que "brinca" cuando hay una fuga a tierra— corta la energia en milésimas de segundo
antes de que una descarga lastime a alguien, justo el riesgo que la humedad multiplica. El
buen electricista lo instala, o prueba y le ensefia al cliente a oprimir el boton de test. En
F' & temporada de lluvias, esa pequefa palanca es la diferencia entre un susto y una tragedia.



{F10I' CEMENTO PARA PVC
VISCOSIDAD MEDIA

Formula visible
que permite una
aplicacion uniforme

Funciona en

presencia de agua RAIN-R-SHINE™

MEDIUM BLUE
PYC CEMENT

Identificador o
de luz UV ‘L9

DIAMETROS HASTA 6"
{150 mm)

CODIGO DE
PRODUCTO

TAMANO

32282

2 0Z

IDEAL PARA SISTEMAS DE AGUA POTABLE, DRENAJE, RIEGO, PISCINAS, SPAS Y APLICACIONES EXTERIORES

www.oateylatam.com
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Es el trabajo mas invisible y mas importante que hace. La conexion a tierra manda
las corrientes de fuga y las descargas al suelo, en lugar de al cuerpo de quien toca un
aparato. En temporada de lluvias, con la humedad multiplicando las fugas, una buena
tierra fisica deja de ser opcional para volverse salvavidas. El electricista que la instala bien
no deja evidencia visible: deja una casa donde un toque mortal, simplemente, no ocurre.
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Consulta la linea completa de los productos en nuestro catalogo Encuentre

impreso y digital. Solicita mas informacion en nuestra amplia red -
de distribuidores IUSA. Imagenes de uso ilustrative, asesdrate con la l Iinea
nosotros y decide el sistema que mejor se ajuste a tus necesidades.

completa

0 © DO O O|usamexco www.iusa.com.mx {ESCANEAME!
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El buen electricista entiende que por una canalizacion eléctrica no solo viajan cables;
en unincendio, ese conducto es una chimenea perfecta para el fuego y los gases toxicos.
En muros y pisos de compartimentacion, sellar el paso de cables con cualquier silicona es
un error mortal. El técnico que cuida la vida usa soluciones de ingenieria como la silicona
neutra FS703 de Eucomex, un sellador alcoxi monocomponente de bajo médulo disefado
para restablecer la resistencia cortafuego hasta por 4 horas certificadas.

Eninstalaciones expuestas al movimiento estructural o dilataciéon térmica, la FS703 absorbe
desplazamientos de hasta un 20% en juntas de 12 a 50 mm), ya sea en mamposteria, acero
o madera, tanto en interiores como en intemperie. Aplicar un sellador cortafuego de alto
desempefo en pasos de cables no es un lujo técnico: es la firma de un profesional que
no deja margen a la tragedia.

www.eucomex.com.mx/ ﬁ

12



URRER.

Tecnologia para vivir el agua

VALVULAS DE ESFERA - FAMILIA 500

CODIGO ~ MEDIDA  PRESION DE TRABAJO

- VAC500  “W"a4q” " a2 1000 WOG
« VACIS00 w"ag” 21" 700 WOG
Iy 4" 600 WOG

« VAIS00 LT %" a 2" 1000 WOG
« VAIISOD %"a4g” 25" 700 WOG
3"y 4" 600 WOG

T ;.1 Vistago

antiexplosion

Base para
actuador

Esfera de Acero
inoxidable 316

Rosca NPT

Paso completo

Asiento de
R-PTFE

Usos:

INDUSTRIA QUIMICA l TRATAMIENTO DE AGUA I GENERACION DE ENERGIA | MINERIA | INDUSTRIA DEL PAPEL | SISTEMAS WOG

Fabricada conforme a las normas 150 5211 y ASME B1.20.1
Probadas bajo estandares del Instituto Americano del Petréleo (API)

INSTALA SEGURIDAD, INSTALA URREA

2 O 8 0 urreamexico  wroeams



"LA CALIDAD NUNCA ES
UN ACCIDENTE; SIEMPRE
ES EL RESULTADO DE UN
ESFUERZO INTELIGENTE."

— JOHN RUSKIN.

QUINCE ANOS
DE OFICIO

res lustros. Se dice rapido, pero cada mes
de estos quince anos cupo en unas paginas

que alguien, en algun mostrador de México, "EDUCAR NO ES

se detuvo a leer. No celebramos una revis-

ta: celebramos un oficio compartido. El de LLENAR UN RECIPI ENTE,
contar, con rigor y pasion, la historia de la cadena de
suministro que sostiene al pais sin pedir aplausos. En SINO ENCENDER
el camino aprendimos muchisimo, si, pero sobre todo UN FUEGQO."

conocimos gente extraordinaria —lideres de la indus-
tria, fabricantes visionarios y ferreteros de toda la
vida— que nos ensefaron la verdadera dimensién de
este canal. Esa fortuna nos honray nos compromete.

— ATRIBUIDA A WILLIAM BUTLER YEATS.

Por eso festejamos como sabemos: haciendo. Con-
tenido, entrevistas, redes y eventos, con la misma
hambre del primer nimero. Gracias a la industria, a
los ferreteros de cada rincén de Méxicoy a los técni-
cos que se abastecen desde el mostrador —de ma-
nera muy especial, a los plomeros— por quince afios
de confianza.

Y lo festejamos trabajando: esta edicién 178 abre
con las instalaciones de gas LP y natural en portada,
y suma pulverizadores, espuma de poliuretanoy ad-
hesivos estructurales.

Quince afos después, seguimos siendo lo que siem-
pre quisimos ser: la revista preferida del canal ferre-
tero de México. Vamos por los proximos.

Cordialmente,
Esanz, Editor en Jefe.



jLAS MEJORES
APLICACIONES SE HACEN
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ELECTRIC |

Disenados para ofrecer un arco estable, penetracion
precisa y acabados limpios, nuestros electrodos son
sinonimo de calidad superior.

Ideales para los retos mas exigentes.

LINCOLN L
www.lincolnelectric.com.mx ELECTRIC
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Un pulverizador econémico usa empaques de hule comun y sellos genéricos que, ante un quimico fuerte,

se cristalizan, se hinchan o se deshacen. El resultado es predecible: el gatillo empieza a gotear quimico sobre

lamano del usuario, la bomba pierde presién y el tanque puede terminar fisurado. Toma nota de qué factores

debes considerar para elegir el adecuado. Pag. 32

ESPUMA DE
POLIURETAND

Espuma expansiva o adhesiva: la
elecciéon depende de la funcién.
Rellenar y aislar requiere espuma
expansiva; fijar y pegar, espuma
adhesiva. Para ventanas, ambas
se complementan.
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RENDIMIENTO REAL
Y COBERTURA

El rendimiento de una pintura no
depende solo de los metros por li-
tro: sélidos, pigmentos, viscosidad
y resinas determinan la cobertura,
durabilidad y nimero de manos
necesarias.

Centeno No. 580, Col. Granjas México, Del Iztacalco, C.P. 08400. Precio: $50

El contenido de los articulos es responsabilidad exclusiva de los autores. Todos los
derechos estén reservados. Prohibida la reproduccién parcial o total incluyendo
cualquier medio electrénico o magnético con fines comerciales.

Fecha de impresion: SEPTIEMBRE 2026.

. |
MA‘ » PLOMERO
- IbPREFIERE

Arquitectura e interiorismo

CONGRESO
FERRETERO
SUMMIT

EQUIPOS QUE
PROTEGEN

La mascarilla respiratoria protege
al trabajador al filtrar particulas
suspendidas en el aire. Su eficacia
depende del material filtrante y de
mecanismos fisicos que capturan
contaminantes de distintos tamanos.

101®
MAS INFLUYENTES DEL
CANAL FERRETERO
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20 ANOS
DE UNA EXPO

QUE YA ES PARTE DE LA SIERRA

Consorcio Ferretero Alvarez celebra dos décadas de encuentro,
negocio y cercania con el canal ferretero.

Hay empresas que crecen abriendo sucursales. Otras lo
hacen recorriendo caminos, escuchando a sus clientes y
regresando cada semana con el producto que necesitan.
La historia de Consorcio Ferretero Alvarez pertenece a
esta segunda categoria.

Desde Zacatlan de las Manzanas, Puebla, una empresa fa-
miliar con raices en 1940 se ha convertido en un importante
distribuidor que atiende a nueve estados de la Republica
Mexicana. En 2026, esa historia tiene un motivo especial para
celebrar: la vigésima edicion de su Expo Ferretera.

24

catlan

Y

de las Manzanas

18

DOS DECADAS DE ABRIR LAS PUERTAS

Para Felipe Alvarez, director comercial, el momento méas
emocionante llega cuando se corta el liston.

Y ese orgullo también pertenece a la region. Los clientes
esperan la Expo. Los proveedores esperan la Expo. Zacatlan
la reconoce como un encuentro que ya forma parte de su
identidad ferretera.

Del 31 de julio al 2 de agosto, marcas, ferreteros y profe-
sionales volvieron a encontrarse en una celebracién que ha

trascendido la region.
“ Para mi es un orgullo.
Son anos de trabajo,

anos de ir perfeccionando

la Expo. ’ ’

“Hasta en Monterrey se escucha tu Expo.”

Eso le han dicho a Felipe Alvarez en otros encuentros del
sector. Una frase que resume el alcance que ha conseguido
una iniciativa nacida en la Sierra de Puebla.

UNA HISTORIA QUE COMENZO EN 1940

La historia comenzé con José Alvarez Sosa, abuelo de
Felipe. A los 17 afios inicié su camino en el comercio y,
con el tiempo, la ferreteria se convirtié en la actividad que
marcaria a la familia.

Anos después, su hijo descubrié una oportunidad durante
sus viajes desde Zacatlan hasta Huejutla, Hidalgo.



Recorria pueblos donde conseguir productos ferreteros no era sencillo y
comenzo a llevar en la cajuela limas, seguetas y otros articulos para surtir las

pequefias ferreterias de la ruta.

Asi nacié una idea que terminaria transformando la empresa: llevar la
ferreteria hasta donde estaba el cliente.

@ -0

1979: EL MAYOREO
TOMA EL CAMINO

En 1979 comenzd formalmente
Consorcio Ferretero Alvarez con
su primer vendedor y una ruta que
conectaba Zacatlan con distintas
comunidades hasta llegar a Hue-
jutla. Un vendedor se convirtio en
dos, luego tres y después en una
operaciéon que hoy llega a nueve
estados.

La férmula ha conservado su esen-
cia: variedad y constancia.

Méas de 300 proveedores y un ca-
talogo superior a 32,000 produc-
tos permiten atender categorias
como iluminacion, herramienta para
construccion y carpinteria, entre
muchas otras.

Pero Felipe Alvarez destaca algo
fundamental: visitar al cliente cada
ocho dias.

-
20

1940 1979
ORIGEN INICIO DEL EDICIONES
MAYOREO DE LA EXPO
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MAS QUE UNA EXPO, UN
PUNTO DE ENCUENTRO

Veinte ediciones representan mucho
mas que una cifra.

Son proveedores que regresan, clien-
tes que esperan la fecha y relaciones
comerciales que se fortalecen frente
a un stand.

La Expo Ferretera de Zacatlan se ha
convertido en un punto de encuentro
parala comunidad ferretera de la region:
un espacio donde las marcas muestran,
los clientes conocen y los negocios en-
cuentran nuevas oportunidades.

EL COMPROMISO
QUE SIGUE

Después de 20 afios de Expo, el com-
promiso permanece en lo esencial:
mantener el surtido, la disponibilidad,
precios competitivos y, sobre todo, la
cercania.

“Nosotros nos comprometemos a te-
ner siempre las lineas que ofrecemos
surtidas al 100%.”

Porque distribuir ferreteria no significa
solamente mover mercancia. Significa
regresar, cumplir y mantener abaste-
cido a un mercado que todos los dias
construye, repara, fabrica e instala.

300+ 32,000+ 9estapos
PROVEEDORES PRODUCTOS ATENDIDOS
20 ANOS
DESPUES

Desde Zacatlan de las Manzanas,
Consorcio Ferretero Alvarez celebra
dos décadas de una Expo que ya es
tradicion.

Pero también celebra una historia de
86 afios, una empresa que ha crecido
con su comunidad y una forma de
hacer negocios basada en la cercania.

e 20 anos de Expo.

e 86 anos de historia.
e 9 estados atendidos.

Y un compromiso que continta

-l 19






US ESPUMAS

UIIE NO SON LA MISMA

Salen del mismo bote presurizado, huelen igual y
ensucian igual. Pero una rellena por volumen y la
otra fija por adherencia. Confundirlas arruina el

trabajo; distinguirlas multiplica las ventas.

ay un producto en la ferreterfa
que casi todos creen dominar
y casi nadie distingue en su
totalidad: la espuma de po-
liuretano. El cliente llega al
mostrador, pide "una lata de
espuma"y se lleva la primera
que tiene a la mano. A veces acierta. A ve-
ces regresa molesto porque el marco de la
ventana se panded por exceso de presion
o porque el hueco perimetral quedd mal
sellado. Y el ferretero, sin quererlo, vendio
una solucién equivocada.

La raiz del enredo es simple: bajo la denomi-
nacion genérica de "espuma de poliuretano”
conviven formulaciones disefadas para pro-
pdsitos radicalmente distintos. Por un lado,
la expansiva convencional, cuya funcion
principal es crecer volumétricamente para
aislar, sellar y rellenar cavidades. Por el otro,
la adhesiva de alta densidad, formulada
especificamente para montar, fijar y adherir
materiales de construccién con una expansion
minima y controlada. Se ven idénticas en el
anaquel, comparten la quimica del uretano
y se aplican con la misma canula o pistola.
Pero prescribir una donde tocaba la otra es
garantia de un retrabajo costoso.

Por Hernan Zepeda

Este articulo desglosa la ingenierfa detrds de
ambas soluciones para no equivocarse nunca
mas en el mostrador y transformar una compra
imprecisa en una asesorfa técnica de valor.

LA QUIMICA QUE LO EXPLICA
TODO

Antes de separar sus aplicaciones, conviene
entender la fisica del polimero. La espuma
de poliuretano no se "seca" por evaporacion
de solventes: cura por reaccion quimica.
El prepolimero dentro de la lata presurizada,
al entrar en contacto con el ambiente, busca
la humedad del aire y de la superficie para
desencadenar el proceso de polimerizacion
que la solidifica. Por eso, rociar un fino espray
de agua en la cavidad antes de aplicarla ace-
lera el curadoy optimiza la estructura celular.

Ese mismo proceso genera millones de mi-
croscopicas celdas atrapadas en la matriz
plastica. Esas celdas le otorgan sus propie-
dades fundamentales: sellado hermético,
relleno de cavidades y aislamiento térmico
y acustico. La diferencia crucial entre una
espuma expansiva y una adhesiva radica
en la formula del agente soplante y la
densidad del polimero.

- 2]




"I SELLADORES || [ [

"El poliuretano

no se seca por
evaporacion: cura
al reaccionar con Ia
humedad del airey
del sustrato."

Cuando la microestructura celular se disefa
con un alto porcentaje de celdas cerradas
y apretadas, la espuma resulta mas rigida
e impermeable; cuando las celdas quedan
mds abiertas, la matriz absorbe mejor las
vibraciones acUsticas. La expansiva libera gas
para multiplicar su volumen varias veces; la
adhesiva limita esa expansion al minimo nece-
sario para humectar el sustrato, concentrando
su quimica en crear enlaces de alta cohesion

LA EXPANSIVA: LA QUE CRECE
PARA SELLARY AISLAR

La espuma expansiva tradicional es la especia-
lista del relleno volumétrico y el aislamiento.
Al salir de la vélvula, su volumen aumenta
drésticamente hasta ocupar la totalidad de
los huecos més irregulares. Su terreno técnico
es el sellado perimetral en marcos de puertas
y ventanas, el paso de tuberfas en muros, el
empaque de canalizaciones eléctricas y el
aislamiento térmico en juntas de construccion.

El detalle técnico que el mostrador debe
enfatizar al instalador es su fuerza de ex-
pansion secundaria. El error mas comun
en la obra es llenar la cavidad al ras; al
continuar su proceso de curado, la masa se
desborda o, en el peor de los casos, ejerce
una presion estructural capaz de deformar
perfiles de aluminio o marcos de madera. La
norma técnica dictamina llenar solo entre
un tercio y la mitad de la cavidad, dejan-
do que la expansién propia del producto
complete el sellado sin generar esfuerzos
mecanicos indebidos.

22



CHECKLIST

APLICACION DE ALTA EFICIENCIA

1. Diagnostica la funcién: Define si la prioridad
es el relleno aislante (expansiva) o la sujecion
mecanica (adhesiva).

2. Acondiciona la superficie: limpia el polvo,
elimina grasas y rocia una leve bruma de agua
para catalizar la reaccion.

3. Homogeneiza la féormula: Agita el envase
vigorosamente durante al menos 20 segundos
antes de roscar la canula o pistola.

4. Controla la dosificacion: Con espuma ex-
pansiva, aplica solo al 30% o 50% de la cavi-
dad; el volumen final ocupara el resto.

5. Aplica en posicion correcta: Manten la
lata invertida (boca abajo) para asegurar la
salida continua del polimero y no solo del gas
propulsor.

6. Respeta la polimerizaciéon: No cortes ni
manipules la masa durante el tiempo de se-
cado al tacto para no colapsar la estructura
de celdas.

7. Protege contra UV: Cubre siempre el poliu-
retano curado con mortero, pintura o sellador
cuando quede expuesto a la intemperie.

El dominio de estas diferencias quimicas y
operativas transforma la venta de un insumo
basico en una recomendacion de alta autori-
dad técnica, asegurando que el trabajo en la
obra quede bien ejecutado a la primera.
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SELLADORES

"Una espumarellena
por volumen; |a otra

¢ SABIAS QUE...

1 1 La espuma de poliuretano se alimenta de la humedad para comple-
fija por adherencia. , _

o . L. tar su curado. Rociar un poco de agua en la ranura antes de aplicarla

Disti ngulr su quimica mejora sustancialmente la adherencia y acelera el endurecimiento

inicial. Es de los pocos insumos en la ferreteria que se benefician
directamente de la presencia de agua en la superficie.

en el mostrador evita
fallas enla obra."

INGENIERIA MEXICANA EN EL MOSTRADOR

Fabricantes nacionales como HECORT entregan la
espuma expansiva en formatos de 300, 500 y 750 ml,
permitiendo adecuar la compra al volumen real de la
obra y evitando el desperdicio de producto.

Surtido por Volumen

HECORT introduce al mercado mexicano la

primera espuma adhesiva de alta especificacion
Innovacién Adhesiva para montaje, formulada para soportar hasta 50 kg de

carga estatica por punto de aplicacion, reduciendo

drasticamente los tiempos de instalacion en obra seca.
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"La pregunta correcta
en el mostrador no

es ;le doy espuma?’,
sino ‘sva arellenar un
hueco o va a fijar un
material?"."

La espuma adhesiva representa una evolucion
técnica orientada a la fijacion y el montaje.
A diferencia de la version convencional, su
formulacion reduce la expansion libre a un
nivel minimo —solo el suficiente para rellenar
imperfecciones superficiales y garantizar el
contacto total— mientras desarrolla una
resistencia al corte y a la traccion de nivel
profesional.

Su objetivo principal es reemplazar la fijacion
mecanica tradicional (tornillos, taquetes o
morteros de fraguado lento) en la instalacion
de paneles aislantes, placas de yeso, molduras
y el asentamiento de marcos. Al no generar
una presién expansiva descontrolada, no

empuja las piezas fuera de plomo ni deforma
los materiales. Abraza la superficie, distribuye
la carga uniformemente y sostiene decenas
de kilogramos por punto de aplicacion en
tiempos récord de curado.

Para evitar reclamaciones en la tienda, el
asesor técnico debe comunicar con claridad
las limitaciones fisicas del material:

Radiacién UV: El poliuretano curado se de-
grada rdpidamente bajo la luz solar directa,
volviéndose quebradizo y perdiendo sus
propiedades mecénicas. Toda aplicacion al
exterior debe protegerse mediante selladores,
pintura, yeso o mortero.

Temperatura de aplicaciéon: El rango
térmico del envase y del ambiente condi-
ciona la tasa de expansién y la velocidad
de curado. Extremas temperaturas frias
ralentizan la reaccion.

Conservacion del envase: Al ser un pro-
ducto presurizado con reactivos quimicos, la
lata debe almacenarse siempre en posicion
vertical y en lugares frescos para evitar la
obstruccion de la vélvula interna.

Traducir la especificacién técnica en lenguaje
de negocio es lo que consolida la confianza
del cliente. Quien intenta utilizar espuma
expansiva para pegar un panel o montar
una pieza ligera descubre que la fuerza del
gas empuja el elemento, desalineando la
instalaciony arruinando horas de trabajo. Por
otro lado, quien pretende usar una espuma
adhesiva para rellenar un gran vacio perimetral
gastard un exceso de producto sin lograr la
cobertura volumétrica requerida.

En ambos casos el cliente compré "espuma
de poliuretano’, pero el resultado fue un
fallo de aplicacion. La pregunta clave en el
mostrador jamds debe ser un genérico ";ne-
cesita espuma?’, sino una consulta precisa de
ingenierfa:"¢su trabajo es rellenar y aislar
una cavidad, o requiere fijar y pegar un
elemento estructural?". Esos quince segun-
dos de diagnéstico diferencian al despachador
del verdadero asesor técnico ferretero. T
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INSIGHT

MARCAS :

A
i .

Todo fabricante suefia con lo mismo: presentar

su producto al ferretero y salir con un pedido.'La
realidad es otra. El Estudio 101M 2025 —las 101
marcas mas influyentes del canal ferretero— revela
que el 87% de la decision del minorista se
concentra en solo cuatro factores: precio, calidad,
disponibilidad y que el cliente la pida. Todo el arsenal
promocional del proveedor —publicidad, promotor;,’ba,
garantia— pesa, combinado, menos del 5%.

La entrada al canal no se gana con presentaciones:
se gana en la operacién diaria.

Y hay una advertencia que pocos consideran:
estas respuestas son del ferretero minorista. El
distribuidor mayorista —la verdadera puerta del
canal— decide con otra légica, y entre lo que

el minorista quiere y lo que el mayorista
ofrece existe una disonancia que toda marca debe
entender. Por eso, cada noviembre y desde hace
diez afios, levantamos la‘Encuesta de Distribucion
Mayorista (EDM): este afio, su decimoprimera
edicion completara la-otra.mitad del mapa.

Fabricante, mayorista, minorista: tres eslabones, tres
lagicas. Llevamos 16 arios estudiando este mercado, y
compartirlo es un gusto.

Vi N

- ‘_:_ Tob o1 MAR ':-“-‘- 3 2025 BEST CONCEPT GROUP
La puerta angosta

£ 0ud Iscsores son mis importantes &l slegir wna manca pars vender en tu fermeteria? - Respusats del minorists

Fuente: Estudio 101 Marcas 2025 de Best Concept Group.

Investigacion nacional realizada con 2,950 ferreteros en 8 regiones INEGI.: - Es (8 ERFIALIED 8 A O 59 e 81 OpeMcion

Informe ejecutivo disponible.

Informes: 55 4908 1658.
publicidad@bestconcept-mx e

¥ esiag respuestat Son ded minorista of mayonista —la verdadera puera del canal— decide con
obra ldgica. Cada noviembre. y desde hace dies afos. b Encussta de Distribucian Mayorista
complatn Ln obra mitad del mapa. Fabricants, mayorista, minorista: tres aslabongs., tres logicas.
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Experto en acero inoxida
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COLADERA UNIVERSAL ANTI-OLORES

Las coladeras fleximatic incorporan mecanismos que bloquean el retorno de gases,
malos olores e insectos provenientes del drenaje. Ademas de mejorar la higiene,
facilitan el mantenimiento y prolongan la funcionalidad de las instalaciones sanitarias.

h 4

COLADERA UNIVERSAL PUSH

La Coladera Universal Push Anti-olores,
codigo 2239 de Fleximatic, esta disenada
para evitar el paso de malos olores, gases
e insectos provenientes del drenaje
gracias a su check anti-olores, brindando
mayor higiene en banos residenciales y
comerciales. Su diseno universal permite
instalarla en conexiones de 2, 3"y 4", e
incorpora un sistema Push Button para
apertura, cierre y limpieza sencilla.
Fabricada en ABS, acero inoxidable y
resina acetal, ofrece alta resistencia a la
corrosion, soporta hasta 300 kg y supera
los 50,000 accionamientos.

CHECK ANTI-OLORES RESINA ACETAL
Sistema mecanico que actua como barrera fisica Polimero de ingenieria con alta estabilidad
para impedir el retorno de gases, malos olores e dimensional y excelente resistencia al desgaste, la
insectos desde la tuberia sanitaria. Su funcionamiento humedad y los agentes quimicos. Su desempefio evita
protege la higiene del ambiente sin afectar el flujo la corrosién del mecanismo y prolonga la vida util
normal del desague. incluso en zonas con agua dura o ambientes costeros.
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LA CONFIANZA DE UNA
MARCA LIDER

* REFERENCIA MUNDIAL EN SOLUCIONES EPOXICAS *

A o/

Eun_d er

Portafolio completo

Pegomentos epdxicas: Jeringas, Mosillas, Tubos

y soluciones especializodas paro (ks
cada tipo de reparacian ,."ﬁf

Resistencia @
Los adhesivos mads resistentes

de su cotegorio, disefiodos para
ofrecer unicnes permanentes
y de alto desempeno

Vida atil

Empoaques con tecnalagio

F:||::|I|.\||I-::|-:||:|-:i|.1'1:|:,-|..l|1-:||| L (Fcatallogg 1\ r'/ -‘\|
a preservar la calidod y vae
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[GUADALAJARA]
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346
JALisco
¢Por qué distribuir JB Weld? N J
Ofrece a it;s glin_entes una muri:u r;conocidg r;Jl‘liﬂl"li:lél"l a Mayoristas N
peor su calidad, innovacion y alto desempeno.
Con un portafolio completo, respaldo comercial 1""'5|"|'(E|5@.)der"I'(';:""-"-:“'-:"'r’""'-r""'i"t
y presencia de marca, JB Weld te ayuda a impulsar Tel.B115359229, 8112442772

tus ventas y llegar a nuevos mercados.
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1\ | 8 © Fluidmaster
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VALVULAS DE LLENADO PARA TINACO

Los sistemas de llenado con flotador regulan automaticamente el suministro de agua
conforme cambia el nivel del tanque. Su diseno mantiene un volumen constante de
almacenamiento y favorece un funcionamiento hidraulico estable.

VALVULA DE LLENADO }
10750U-001

Lavalvula de llenado con flotador de Fluidmaster 10750U-
001 esta disenada para ofrecer un desempeno confiable 'y
una instalacion sencilla en sistemas de almacenamiento
de agua. Cuenta con vastago plastico de 1/2" y adaptador
de 1/2" a 3/4" Su diseno resistente y durable permite
hasta un 10% mas de capacidad de almacenamiento y
un funcionamiento eficiente tanto en alta como en baja
presion. Disponible también con vastago de 3/4" (sin
adaptador).

La presion hidraulica determina la velocidad con la que el
agua ingresa al tanque y la respuesta del mecanismo de
cierre. Una valvula disehada para operar en un amplio rango
de presion mantiene un caudal controlado y un cierre estable,

evitando llenados incompletos a baja presion o golpes de
cierre y sobrellenados cuando la presion es elevada.

VALVULA DE LLENADO
10751V-004

La valvula de llenado con flotador de Fluidmaster 10751V-
004 esta disenada para brindar un desempeno confiable
y una instalacion sencilla en sistemas de almacenamiento
de agua. Cuenta con vastago de laton 374" Su innovadora
construccion hibrida combina laton solido en el exterior
para mayor resistencia y un nucleo interno de plastico
que ayuda a prevenir la acumulacion de sarro. Disponible
también con vastago de laton de 1/2".

El laton proporciona alta resistencia mecanica en las zonas
sometidas a esfuerzo, mientras que el nucleo de plastico
ofrece una superficie menos susceptible a la adhesion

de minerales. Esta combinacién reduce la formacion de
incrustaciones en el mecanismo movil, disminuye el riesgo
de atascamientos y ayuda a conservar un funcionamiento
uniforme durante mas tiempo.
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EXPO PIMSA ES PARA Tl |
La expo mas importante del ENTRADA i

ramo ferreteru y de la construccion €
que impulsa tu negocio. GRATUITA i

TODO LO QUE NECESITAS EN UN SOLO LUGAR

g S i

PROMOCIONES CAPACITACION RIFAS CONTACTO DIRECTO
EXCLUSIVAS Y TALLERES Y REGALOS CON PROVEEDORES

Aprovecha precios TECNICOS Muchas sorpresas Encuentra soluciones,
especiales solo Actualizate con los para i y tu negocio. nuevos productos
en la Expo. mejores expertos y mejores acuerdos.
del sector.

s PARA PROFESIONALES
Es répido, fécil QUE INSTALAN, REPARAN Y

y completamente

GRATIS. HACEN QUE TODO FUNCIONE.

OCTUBRE HOTEL MARIA DOLORES
A Benito Juarez S/N, 811 050 8574
() 8 y9 2026 | Vi O

78390 San Luis Potosi, S.L.P. www.expopimsa.cum

DOS DiAS, GRANDES OPORTUNIDADES PARA TU NEGOCIO.




ATORNILLADORES INALAMBRICOS

ATORNILLADOR
ANGULAR 7/ DTLo6

Herramienta disenada para
atornillar en espacios reducidos
gracias a su cabezal angular,
facilitando el acceso donde un
equipo convencional no llega.

h 4

Cabezal angular para trabajar en
lugares estrechos.

Torque maximo de 60 N'm para
fijaciones de alta exigencia.

Luz LED integrada y sistema de
reversa para mayor precision.

esfuerzos innecesarios.

32>

CONTROL DE TORQUE

El torque representa la fuerza de giro que desarrolla el motor
para vencer la resistencia del tornillo. Seleccionar el nivel
adecuado permite lograr fijaciones firmes sin dafiar la cabeza
del tornillo, deformar el material o someter la herramienta a

ATORNILLADOR DE
IMPACTO / TD022DSE

Atornilladorinalambrico compacto
para trabajos de ensamble,
instalacion y mantenimiento que
requieren precision, movilidad y
facil manejo.

h 4

Diseno convertible recto o
empunadura tipo pistola.

Torque maximo de 25 N'm en un
cuerpo ligero de 0.56 kg.

Proteccion electronica que
prolonga la vida util de la bateria.

TALADRO
PERCUTOR 7/ DHP483

Herramienta inalambrica que
integra funciones de perforacion,
atornillado y percusion para
aplicaciones en madera, metal
y mamposteria.

Motor BL sin escobillas para
mayor eficiencia y durabilidad.

Dos velocidades mecanicas para
perforacion y fijacion.

Funcion de percusion para
aplicaciones en mamposteria.

MECANISMO DE IMPACTO

El sistema de impacto genera impulsos

torsionales de alta frecuencia cuando aumenta

la resistencia del tornillo. Esta accion mejora

la transmision de fuerza al punto de fijacion,
reduce el esfuerzo del operador y ayuda a
evitar que la punta se deslice durante el apriete.
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FERREPEDIA

Por qué el tamaiio de la gota decide si un

fumigador cura, mancha o desperdicia —y

como elegir el correcto sin fallarle al cliente

EL ARTE DE

FABRICAR NiE

Un pulverizador no lanza liquido: lo rompe en miles de
gotas. Y del tamaino de esas gotas depende que el trabajo
funcione o se convierta en dinero tirado al viento.

Por Pepe Ochoa

| pulverizador de presion parece de los produc-

tos mas simples del anaquel: un tanque, una

bomba, una boquilla.Y sin embargo, detras de

esa aparente sencillez hay fisica fina, porque

su verdadero trabajo no es arrojar liquido,

sino atomizarlo: convertirlo en una nube de
gotas del tamafno exacto para la tarea.

Ahfestd el secreto que casi nadie explica en el mostrador.
Un mismo equipo puede curar una planta, desinfectar
una bodega o aplicar un herbicida... o puede fallar en
las tres si la gota no es la correcta. Entender como nace
esa gota es lo que convierte al ferretero en asesor y evita
que el cliente regrese diciendo que "el aparato no sirve",

LA CIENCIA DE LA GOTA

Todo empieza con la presion. Al bombear, comprimimos
aire dentro del tanque; ese aire empuija el liquido hacia
la boquilla, y es en la boquilla donde ocurre la magia: el
liquido, forzado a pasar por un orificio pequeno a cierta
presion, se rompe en gotas.

34

A mas presién y orificio mas fino, gotas mas pequenas; a
menos presion, gotas mas gruesas.

Y aqui estd la clave que lo cambia todo: el tamafo de
la gota define el resultado.

Gota fina, casi niebla: cubre de forma pareja hojas,
superficies y rincones. Es la ideal para desinfectar, para
aplicar insecticidas y fungicidas que deben "envolver"
toda la planta. Su riesgo: si hay viento, esa niebla se va
volando —lo que se llama deriva—y no llega a su destino.

Gota gruesa, pesada: cae rapido y directo, resiste el
vientoy evita la deriva. Es la que se busca para herbicidas,
donde una nube fina que se desvia puede matar el cultivo
del vecino en lugar de la maleza propia.

Por eso una boquilla no es un capricho: es la herramienta
que sintoniza la gota al trabajo. Las de abanico barren
superficies planas; las de cono envuelven follaje; las ajus-
tables pasan de chorro a niebla girando la punta. Reco-
mendar la boquilla correcta seguin lo que el cliente va a
aplicar es, literalmente, la diferencia entre que el producto
funcione o se desperdicie.
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Hay un consejo de campo que vale oro y
que el ferretero puede regalar: la aplicacion
se hace temprano o al caer la tarde, con
el aire calmado. A media mafiana, con sol y
viento, hasta la gota bien elegida se evapora
0 se va con la brisa antes de llegar a la hoja.
El mejor equipo del mundo rinde poco si se
usa a la hora equivocada. Ese tipo de asesoria
—qQue no cuesta un peso— es la que hace
que el cliente sienta que en tu mostrador
sabe mas que en el de enfrente.

CADA TRABAJO, SU EQUIPO

Antes de la boquilla estd la decision del
equipo, y aqui el mostrador puede lucirse.
El pulverizador de mano, de medio litro
a dos litros, es el rey del trabajo puntual:
limpieza, plantas de interior, desinfeccién de
una superficie. El de compresion previa,
de mochila o de tanque con palanca, carga
varios litros y sostiene presién para cubrir un
jardin, una huerta o una bodega completa sin
bombear a cada rato. Y el de mochila con
bomba de palanca continua es el favorito
del profesional del campo, porque mantiene
presion constante toda la jornada.

La regla para el ferretero es sencilla: a mayor
superficie y mayor frecuencia de uso, mas ca-
pacidad y mas robustez conviene recomendar.
Venderle un pulverizador de mano a quien
va a fumigar media hectdrea es condenarlo a
bombear todo el dia; venderle un equipo de
mochilaindustrial a quien solo riega macetas
es venderle de mas. Acertar en el tamafo
es, otra vez, asesorar en lugar de despachar.

EL ENEMIGO INVISIBLE: EL
LIQUIDO EQUIVOCADO

Sila gota es el alma del pulverizador, los mate-
riales son su esqueleto —y el punto donde "lo
barato sale caro" se vuelve dramético. Porque
no es lo mismo rociar agua o desinfectante
suave que aplicar quimicos agresivos: her-
bicidas, &cidos, cloro concentrado.

Un pulverizador econémico usa empaques
de hule comun y sellos genéricos que, ante
un quimico fuerte, se cristalizan, se hinchan
o se deshacen. El resultado es predecible: el
gatillo empieza a gotear quimico sobre la
mano del usuario, la bomba pierde presion y
el tanque puede terminar fisurado. Un equipo
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TOMA NOTA

EL CUIDADO QUE ALARGA LA VIDA

* Nunca dejes quimico dentro del tanque al terminar: es la causa
numero uno de sellos arruinados y boquillas tapadas.

» Enjuaga y despresuriza después de cada uso; guarda el equipo
con la bomba suelta.

« Limpia la boquilla con agua y aire, jamas con un alambre o clavo
que raye el orificio y deforme el patron de rociado.

e Lubrica el émbolo de vez en cuando para que la bomba siga
sellando.

* Un equipo para quimicos, otro para herbicidas: los residuos de
un herbicida pueden danar lo que rocies después. Rotularlos
evita accidentes.




serio, en cambio, monta sellos resistentes a
solventes —del tipo Viton— y tanques de
polietileno de pared gruesa que aguantan el
ataque quimicoyy los rayos del sol sin volverse
quebradizos.

Aqufi el argumento de venta es de seguridad,
no de precio: al cliente que va a manejar
herbicida o acido no se le vende el mas ba-
rato, se le vende el que no le va a fallar en
las manos. Preguntar ";qué vas a aplicar?"
antes de vender no es formalidad: es lo que
separa una recomendacion profesional de
una imprudencia.

COMPRAR CON CRITERIO

Mas alla de la gotay los sellos, un pulverizador
se juzga por detalles que el ojo entrenado
revisa: una bomba de émbolo que sostenga
la presion sin fugas, una correa comoda si es
de mochila (unajornada cargdndolo castiga
la espalda), un gatillo con seguro, y —lo més
importante para el largo plazo— que existan
refacciones. Empaques, boquillas y émbolos
son piezas de desgaste; el equipo que no
tiene repuestos es desechable disfrazado
de herramienta.

EQUIPO »

PARA

RINIA

w westontools.com.mx

& info @ westontools.com. mx

(©) 33 2390 5638
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¢ SABIAS QUE...

Bombear "de mas" al inicio no es fuerza bruta: es cargar la camara de
aire que mantendra la presion estable un buen rato. Sin esa reserva, la
presion cae con cada disparo y la gota cambia de tamafio a media apli-
caciéon —por eso al final de un tanque mal bombeado el rociado sale a
chorros disparejos.

Para el ferretero, ahf vive un negocio doble:
la venta del equipo hoy y la recompra de
refacciones mafana. Quien surte los repuestos
convierte una venta uUnica en un cliente que
regresa cada temporada.

VENDER PRECISION, NO
LIQUIDO

El pulverizador de presién es un ejemplo per-
fecto de la misiéon del buen ferretero: parece
un producto de temporada, de compra rapida
y precio, y en realidad es un instrumento de
precision que exige criterio para elegirlo y

o

e

técnica para aplicarlo. El que lo entiende
no despacha un bote con gatillo: entrega la
niebla correcta para cada trabajo, el material
que aguanta cada quimicoy el consejo que
evita un accidente.

Y esa asesoria —Ila gota justa, el sello adecua-
do, el mantenimiento a tiempo— es lo que
hace que el cliente vuelva temporada tras
temporada. Porque al final, en este oficio,
no se vende liquido rociado: se vende
que el trabajo salga bien a la primera,
sin desperdicio y sin sustos. "F
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DE TODOUN POCO

LA CIENCIA DETRAS

POR QUE LAMALLA
CICLONICANO SE
OXIDA (TAN RAPIDO)

Esa reja de rombos que cerca medio pais
aguanta anos a la intemperie por una capa que
no se ve: el galvanizado. El alambre de acero se
recubre de zinc, y el zinc se sacrifica antes que
el acero: se corroe el primero y protege al metal
de abajo, como un guardaespaldas quimico.
Por eso una malla bien galvanizada dura, y una
con recubrimiento pobre se llena de puntos de
oxido en una temporada de lluvias. Al venderla,
el calibre del alambre y el peso del galvanizado
son los dos datos que separan la que perdura
de la que decepciona.

EL DATO QUE PAGA

EL ROBO HORMIGA
SE COME TU UTILIDAD

Un tornillo aqui, una broca alla, un metro de cable que nadie anoto.
Parece nada, pero el hurto hormiga —del cliente y a veces de
adentro— puede llevarse en un ano mas utilidad que la de varias
ventas grandes. Y no se combate solo con camaras: se combate con
orden. Un inventario que cuadra, mercancia chica cerca de la caja,
acomodo que no deje puntos ciegos y personal que sabe que se
cuenta. Lo que se mide, se cuida. El hueco en tu utilidad no siempre
es mala venta: a veces es mercancia que se fue caminando.
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PRESENCIA EDITORIAL
EN EXPO PIMSA 2026

Estaremos en la 92 Expo PIMSA acompanando a
PIMSA Ferreteros para impulsar la profesionalizacion
del canaly la tecnica plomera. Con nuestra revista El
Plomero Prefiere y el podcast Dialogo Fluido,
conversaremos cara a cara con los plomeros sobre
los desafios del oficio en la region y en todo el pais.
Tambien sumamos el liderazgo de Todo Ferreteria,
reafirmando nuestro compromiso y respeto hacia la
cadena de valor.

92 Expo PIMSA 2026:
8y 9 de octubre | Hotel Maria Dolores, San Luis
Potosi, S.L.P.

WhatsApp: 811 050 8574 | expopimsa.com.mx
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ORDENE ANTES DE LAS 6 PM PARA ENViO ELMISMODIA  800-295-5510 uline.mx



NORMA SIN ROLLO

EL NOMBRE DETU
FERRETERIA ES DESTINO

Elegir un nombre "que suene bonito" sin verificar puede salir
carisimo. Si ese nombre ya esta registrado como marca por otro,
tarde o temprano llega la carta que te obliga a cambiar rétulo,
lona, facturas y hasta la reputacion construida. Antes de bautizar
tu negocio, conviene revisar en el registro de marcas (el IMPI, en
Meéxico) que este libre, y de ser posible registrarlo tu. EL nombre
es lo primero que ve el cliente y lo Unico que no se cambia sin
dolor. Registrar cuesta poco; pelear un nombre ajeno, una fortuna.

€¢

SAN LUIS POTOSI,

UN RINCON DE MI PATRIA, SUELO
LINDO DONDE HE NACIDO. , ,

— Pepe Guizar (Fragmento de "Acuarela Potosina’)

LA CIENCIA DETRAS

EL CLAVO NO ES TAN
TONTO COMO PARECE

Un clavo parece el producto mas simple del
mundo, y sin embargo su geometria es pura
ingenieria. La punta define si penetra o si raja la
madera; el vastago —liso, anillado o helicoidal—
decide cuanto agarray si se zafa con el tiempo;
y la cabeza reparte el golpe y sostiene la pieza.
EL DATO QUE PAGA "
Un clavo de acero de buena aleacion se clava

LA HERRAM'ENTA A derecho y no se dobla al primer martillazo; uno

pobre se tuerce y frustra. Por eso hay un clavo
BATERIA QUE SI CONVIENE distinto para Icada trabap, y recomendar el
correcto es evitar que el cliente regrese con un

puno de fierros doblados.
El cliente pregunta por la mas barata inalambrica y a

veces esa es la peor recomendacion. En herramienta B
a bateria, lo que manda no es el precio del taladro: es .{
la plataforma. Una marca seria comparte la misma ba-

teria entre taladro, esmeril, sierra'y lampara, asi que el

cliente que empieza con una herramienta va sumando

y aprovecha baterias y cargador. EL que compra barato

y suelto termina con tres cargadores incompatibles y

baterias que mueren sin repuesto. Vender plataforma,

no aparato, fideliza al cliente para anos.




TRIBUTO AL OFICIO

EL ALBANIL QUE FIRMA
CON PLOMADA

Mexico se construyo, ladrillo a ladrillo, con las manos
del albanil. Levanta muros a plomo, tira plantillas,
cuela y aplana con una destreza que la maquina no
reemplaza. Lee el nivel, dosifica la mezcla al tanteo
justoy sabe, por oficio, cuando el concreto "ya agarro'.
Su cuchara, su plomada, su llanay su cemento pasaron
por tu mostrador. Detras de cada casa, cada banqueta
y cada boveda hay un albanil que madrugo. A quien
construye, literalmente, el pais donde vivimos: nuestro
reconocimiento.

SEGURIDAD TOTAL

PARA EL HOGAR

@ Facil y rapida instalacion, ideal para
equipos madviles y tanques de gas LP

@ Certificados por
la NOM-209-SCFI-2017

@ Funda protectora que evita
dobleces en los extremos

OF=RA visitann: :: r[’_:TAND 532
BLANCA Oct. 2026 Eﬂ'f'“‘

Conector Flexible
Mavil para Gas
AG-B145

CONDCE MAS

coflex.com.mx



coMOo : : .
PREPARARSE

detecta fugas y asegura identifica muros de guarda herramientas

ANTE SISMOS tuberias expuestas. cargay columnas. basicas y lamparas LED.

MITO O VERDAD

“EL IMPERMEABILIZANTE
MAS CARO ES SIEMPRE EL
MEJOR"

Ni el mas caro ni el mas barato: el correcto.
Un impermeabilizante se elige por anos de
garantia, por elongacion —cuanto estira sin
romperse cuando el techo se mueve con el
calor— vy por el sistema completo, no solo el
bote. De nada sirve el mejor producto sobre
una superficie sucia, humeda o sin sellar: se
ampolla y falla igual. La verdad incomoda
es que la mitad de las fallas no son del
impermeabilizante, son de la preparacion.
Vender el bote y tambien la malla, el selladory
el consejo es vender un techo seco de verdad.

NORMA SIN ROLLO
QUE DICE UN CENTRO DE
CARGA (ANTES DE COMPRARLO)

El centro de carga —esa caja de pastillas— tiene datos
que no son adorno. ELnumero de circuitos dice cuantas
pastillas admite: comprar justo es quedarse sin espacio
para crecer. EL amperaje debe corresponder a la aco-
metida y a la carga de la casa. Y elinterruptor principal,
mas las pastillas del calibre correcto, protegen contra
sobrecarga y corto. Vender un centro de carga chico
"porque alcanza' condena al cliente aimprovisar despues.
Preguntar cuantos circuitos y qué se va a conectar es
asesorar; adivinar es arriesgar.

EL DATO QUE PAGA

VENDER MAS SIN
BAJAR UN SOLO PESO

Bajar el precio es la salida facil y la mas cara. Hay
maneras de subir el ticket sin tocar el precio: el producto
complementario que completa el trabajo (el sellador
que va con la junta, la broca que va con el taladro), la
venta de la refaccion antes de que falle, el escalon de
calidad bien explicado. El cliente no siempre quiere lo
barato: quiere no volver a comprar por un rato. Asesorar
el complemento correcto sube la ventay la satisfaccion
a la vez. Regalar margen, en cambio, solo entrena a que
te pidan descuento.



ESMERILADORAS

IANGUISAR

ES
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EL DATO QUE PAGA

LO QUE DEJO LA EXPO
(SI SUPISTE MIRAR)

Paso la Expo Nacional Ferretera, y la diferencia entre ir de
paseo o de negocio se ve estas semanas. El que tomo
nota trae lineas nuevas para probar, precios negociados,
contactos de proveedores y una idea clara de hacia donde va
el mercado. Ahora toca lo importante: convertir esas tarjetas
en pedidos y esas ideas en anaquel. Una feria no rinde el dia
que se camina, sino las semanas en que se ejecuta lo que
se vio. Revisa tus apuntes antes de que se enfrien: ahi esta
la inversion que ya hiciste.

WESTON.

TOOLS

w westontools.com.mx
M info @ westontools.com.mx
(0 33 2390 5638



cOMo

PREPARARSE ANTE

HURACANES

coloca laminas duras

o paneles
resistentes.

LA CIENCIA DETRAS

POR QUE EL ACERO
INOXIDABLE
A VECES Si SE MANCHA

Suena a contradiccion, pero el inoxidable no
es ‘inmanchable": es resistente a la corrosion
gracias a una capa invisible de oxido de cromo
que se regenera sola con el oxigeno. El problema
aparece cuando esa capa Sse contamina —
con residuos de acero comun, cloro fuerte o
herramientas de fierro— y salen esos puntitos
de oxido superficial. La solucion casi siempre es

evita inundaciones

mantén equipos de
achique
bien resguardados.

graves en tu
inmueble.

CULTURA DE MOSTRADOR

EL MOLE DE LA FIESTA
TAMBIEN LLEVA FIERRO

En la cocina de las fiestas patrias hay mas
ferreteria de la que parece. El cazo de cobre en
el que se mueve el mole por horas conduce el
calor parejo y evita que se pegue; la hornilla, el
tanque y la manguera de gas alimentan la olla
del pozole; el molino y la parrilla son puro metal
trabajado. Detras de cada platillo que reune a
la familia en septiembre hay materiales que tu

vendes todo el ano. La proxima vez que alguien
pregunte por un cazo o una parrilla, recuerda: le
estas surtiendo la fiesta.

limpieza, no reemplazo. Saber explicarlo evita que
un cliente crea que le vendieron "inoxidable falso"
cuando en realidad solo necesita cuidarlo bien.

MITO O VERDAD

"GUARDAR LA HERRAMIENTA
SUCIA NO PASA NADA"

Si pasa, y cuesta. La herramienta guardada con tierra, mezcla
o humedad encima es herramienta que se oxida, se traba y
muere antes de tiempo. Una llana con mortero seco pierde
el filo del canto; un desarmador humedo se pica; una sierra
sin aceite se mancha. El ritual de limpiar, secar y dar una gota
de aceite antes de guardar no es mania de perfeccionista: es
lo que hace que una herramienta buena dure una vida. Y ese
consejo, dado en el mostrador, vende el aceite, el trapo.. y la
proxima herramienta con confianza.



CULTURA DE MOSTRADOR

EL GRITO TAMBIEN
SE FERRETEA

Cada septiembre, el pais se llena de banderas, astas,
series de luz, focos tricolores y hasta tornilleria para
montar el templete de la plaza. Detras del adorno patrio
hay ferreteria pura: el asta que aguanta el viento, la
extension que alimenta las luces, la abrazadera que
sostiene el lienzo. El ferretero que arma con tiempo su
rincon tricolor —banderas, iluminacion y lo que pide el
festejo del barrio— captura una venta de temporada tan
segura como la lluvia. El orgullo también se surte en el
mostrador.

MITO O VERDAD

"“"TODAS LAS PINZAS DE !
ELECTRICISTA SON IGUALES"

¥ |
Mito peligroso. Unas pinzas dielectricas de verdad a ~ l-,'gg_-
traen un mango certificado para aislar hasta cierto ] | i
voltaje —normalmente 1000 volts—, probado para que A | | i

la corriente no salte a la mano. Unas pinzas comunes
con forro de plastico solo se le parecen: el plastico
no es aislamiento certificado, y con energia viva eso : L r

se paga carisimo. La marca del voltaje en el mango ki
no es adorno: es la diferencia entre una herramienta
y un riesgo. Al electricista se le vende el aislamiento TRIBUTO AL OFICIO

probado, no el que "se ve" aislado. EL HERRERO QUE
LEVANTA LA CIUDAD

Antes de que exista una casa, existe su esqueleto,
y detras del esqueleto esta el herrero. Dobla, corta
y suelda el acero que sostiene rejas, portones,
barandales y estructuras; mide a ojo con una precision
que asombra y firma su trabajo con un cordon de
soldadura limpio. Trabaja entre chispas, esmeril y peso,
y de su buena mano depende que un porton cierre

parejo diez anos después. Su electrodo, su disco y su
solera salieron de tu ferreteria. Al que le da forma al
acero de México: respeto.




INSIGHT

MARCAS

LA PUERTA jf;.f;z\
GIRATORIA
NO EXIST

N 4
Si entrar al canal ferretero I\ser expulsadoes .. “
peor: el regreso casi nunca ocurre. El Estudio 101M P “v/
2025 revela que el 44.7% de los ferreteros eliming "\ \x : )
al menos una marca de su inventario recientemente.¢ ' % y -
Y el patrén por categoria es incomodo: la herramienta

manual de gama econdmica concentra la mayor parte

del abandono nacional, seguida de marcas de pintura

y accesorios de conexion. En contraste, las categorias

donde el ferretero percibe diferencia técnica real
.z g 3 OIS 101 MARCAS
muestran expulsiéon minima. ' !

La puerta glratorla no existe

£Du march has degledo o winder MCRlEmEnle? S EpUtiado gl Meagubl #5 Cidl SRmpes U WA S Fgress.

2025 - BEST CONCEPT ¢

La geografia agrava el riesgo: mientras en Centro Norte
y Suroeste mas del 62% mantiene su portafolio
intacto, en Oriente y Sureste solo 4 de cada 10 lo EL TAMARG DEL FEMOMENO = PANCHAMA HACIOHAL
conservan. Ahi, ninguna posicion esta garantizada. 55.3%
.
Y aqui las preguntas que toda marca deberia poder s i s e e
responder: ;su categoria estd en la zona de alta
expulsién? ;En qué regiones su marca fue mencionada
como abandonada — y por quién? ;Qué la protege de
ser la siguiente?

El informe completo del Estudio 101M —mas de 100

pdginas con desglose por marca, categoria y region—""" "3 Ler lecturer: donde ef femetens no parcibe difemencia bécnicn, ik mavea compite solo por preci
. ! = i 81 by Jona de mayor riespoe del canal.
tiene esas respuestas. bt e

Fuente: Estudio 101 Marcas 2025 de Best Concept Group.
Investigacion nacional realizada con 2,950 ferreteros en 8 regiones INEGI.
Informe ejecutivo disponible.

Informes: 55 4908 1658.

publicidad@bestconcept.mx




?-M PINTURAS SHERWIN-WILLIAMS.

ZTe gustaria ser socio
= comemal deun LIDER GLOBAL

Conoce el portafolio que Sherwin-Williams tiene para tu
negocio, con todo lo que necesitas de pintura, esmaltes,
selladores y mds, para proyectos en la industria o en el hogar.

»
2t
SHERWIN Thompson's

?q WiLLIAMS. WaterSeal

Contdctanos y descubre mds beneficios en los teléfonos: 55 4377 7535y 55 3522 5640 0
via correo electronico: patricia.ruiz@sherwin.com.mx,
Enrique.Bastida.M@sherwin.com.mx



B porTADA I B

Por qué una pintura premium cubre mas con
menos manos —y como la resina y el dioxido
de titanio hacen la diferencia.

FISICA DEL

RENDIMIENTO

Un galdn no rinde metros: rinde micras. Y en esas micras
invisibles se juegan el prestigio del pintor, el margen del
ferretero y el bolsillo del cliente. Esta es la ciencia que

convierte al mostrador en un peritaje técnico.

Por Guillermo Salas

urante afos, la venta de pintura

se fue debilitando en la ferrete-

rfa tradicional. El autoservicio, las

tiendas especializadas y la guerra

de precios se llevaron una tajada

que antes era natural del mostra-
dor. Muchos ferreteros dejaron de pelear la
categorfa, la relegaron a un par de cubetas
econdmicas en un rincén y se resignaron a
competir por centavos.

Fue un error, y hoy es una oportunidad. Por-
que la pintura no es un producto de precio:
es un producto de asesoria. El cliente que
pinta —el pintor profesional o el duefo que
contrata la obra— no quiere la cubeta mas

48 %

barata: quiere que el trabajo quede bien, dure
y no lo obligue a repintar en dos afnos. Y ahi,
el ferretero que entiende la ciencia detras
de una buena pintura tiene todo para ganar,
recuperar la categoria y, de paso, elevar su
ticket promedio con lineas premium. Este
articulo es esa municién técnica.

Empecemos por el malentendido méas caro
del anaquel: creer que el rendimiento de
una pintura se mide en metros cuadrados
por litro. Es media verdad, y la mitad que
falta cuesta dinero. Una pintura econémica
puede presumir un rendimiento tedrico al-

tisimo —muchos metros por litro—y ser, en
la practica, la mas cara de todas. ;jPor qué?
Porque ese nimero se mide extendiendo una
capa delgadisima, pero esa capa no cubre:
deja ver el fondo, y obliga a dar una tercera y
hasta una cuarta mano para tapar lo que una
buena pintura tapa en dos. Al final, el pintor
gastd mas producto, mas horas y mas esfuerzo.
El rendimiento de etiqueta era una ilusion.

El dato honesto no es cudntos metros cubre
un litro extendido al maximo, sino cuan-
tos metros cubre por capa, ocultando de
verdad el fondo. Esa es |a diferencia entre
la pintura que rinde y la que solo lo parece.



PLATINUM

ACRILICA AUTOLAVABLE




I PORTAD A [ I I ——————

LA FiSICA DE LA COBERTURA

;Qué hace entonces que una pintura cubra?
La respuesta esta en lo que queda sobre el
muro cuando el agua se evapora:los sélidos.
Una pintura es, a grandes rasgos, pigmento
y resina suspendidos en agua. El agua se va;
lo que oculta el fondo y forma de la pelicula
es el solido que permanece. Por eso el dato
de solidos en volumen es tan revelador:
una pintura premium suele rondar el 37%
0 38% de solidos en volumen, mientras que
una econdmica baja bastante, rellenando la
diferencia con agua y cargas baratas.

Y dentro de esos sélidos manda un prota-
gonista: el diéxido de titanio, el pigmento
blanco que da el poder de cubrir. Su trabajo
es puramente fisico: dispersa laluzy la rebota,
impidiendo que el 0jo vea lo que hay debajo.
Cuanto mds y mejor didxido de titanio, ma-
yor el poder cubriente —ese porcentaje,
cercano al 98 % en las buenas pinturas, que
mide qué tanto oculta el fondo en una sola
aplicacion—. Las pinturas baratas recortan
justo ahi: sustituyen parte del pigmento

cubriente por cargas minerales que abaratan
el bote pero no tapan. Se ve igual en la lata;
se nota distinto en el muro.

VISCOSIDAD: FLUIR SIN
ESCURRIR

Otro factor invisible y decisivo es la visco-
sidad: qué tan espesa o fluida es la pintura.
No es un capricho de fabrica; es ingenieria.
Una pintura liquida (o de baja viscosidad)
se extiende facil pero deja una pelicula
delgada que cubre poco y escurre; una
demasiado espesa no nivelay deja marcas
de rodillo y brocha.

La pintura de calidad esta formulada con una
viscosidad calibrada—del orden de 100a 110
unidades en las lineas premium— para que
fluya lo justo: se deje aplicar sin esfuerzo, se
autonivele borrando las marcas y deposite una
capa uniforme del grosor correcto. Aqui vive
un consejo de oro para el mostrador: diluir de
mas la pintura para "rendirla" la arruina.

Diluir de més adelgaza la pelicula, reduce
la cobertura'y compromete la durabilidad.

"El rendimiento no se
mide en metros por
litro, sino en cuantos
cubre por capa
ocultando el fondo."




La pintura buena ya viene lista; el atajo del
agua solo multiplica las manos vy las fallas.

LAS RESINAS: EL ESQUELETO
INVISIBLE

Siel pigmento es lo que cubre, laresina es o
que aguanta. Es el ligante que une las parti-
culas de pigmento entre si'y las pega al muro,
y de su calidad depende casi todo lo que el
cliente valora después de que el color seco:
la adherencia, la resistencia a la intemperie,
la lavabilidad y la resistencia a los hongos.

No todas las resinas son iguales. Las pin-
turas acrilicas ofrecen alta resistencia a
la intemperie y durabilidad, ideales para
exteriores expuestos al sol y la lluvia. Las vi-
nil-acrilicas dan un excelente poder cu-
briente y rendimiento con gran relacion de
valor para interiores y muros protegidos.
Una buena resina se traduce en numeros
concretos: peliculas que soportan miles de
ciclos de lavado —hasta 4,000 en las lineas
de alta durabilidad— sin desgastarse, y que
evitan la formacion de hongos en climas
humedos. Ese esqueleto invisible es la dife-
rencia entre una pared que sigue impecable
a los cinco anos y una que se cuartea, se
despinta o se mancha al primer trapazo.

Vale sumar un dato que hoy pesa: las li-
neas premium modernas logran todo esto
con bajo contenido de compuestos or-
ganicos volatiles (COV) —del orden de
50 g/L—, es decir, menos olor y menos
emisiones, un argumento de venta cada
vez mas importante para uso en el interior
de escuelas, oficinas y hogares.

EL ACABADO NO ES SOLO
ESTETICA

Un punto que el mostrador suele pasar por
alto y que asesora de verdad: el acabado.
El mate disimula las imperfecciones del muro
y da un aspecto elegante y sin reflejos, ideal
para recamaras, salas y cielos. El satinado re-
fleja un poco més la luz y, sobre todo, resiste
mejor la limpieza y el roce, por lo que va
mejor en pasillos, cocinas, bafios y zonas de
mucho transito donde la pared se ensucia
y se lava sequido. Recomendar el acabado
correcto segun el uso del espacio —no solo
el color— es otra forma en que el ferretero
deja de despachar y empieza a asesorar.

¢ SABIAS QUE...

El pigmento que hace que una pintura "cubra" es el dioxido de ti-
tanio, el mismo blanco brillante que se usa en protectores solares
y pastas de dientes. No pinta por color: oculta el fondo porque dis-
persa y rebota la luz. Por eso las pinturas baratas, que recortan ese
pigmento y lo cambian por cargas minerales, cubren menos aunque
se vean iguales en la lata.

-5l
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LA CUENTA QUE IMPORTA:
COSTO POR OBRA, NO POR
LITRO

Aqui estd el argumento que recupera la cate-
goria,y hay que dominarlo. El pintory el cliente
comparan precio por litro, y ahi la premium
siempre pierde. Pero esa es la comparacion
equivocada. La correcta es el costo por obra
terminada.

Hagamos la cuenta. Una pintura premium cu-
bre una pared en dos manos; una econdémica

52>
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necesita tres o cuatro para el mismo resul-
tado. En una obra, el costo mayor no es la
pintura: es la mano de obra y el tiempo.
Una mano menos significa un dfa menos
de trabajo, menos andamiaje, menos jornal,
y una entrega mas rapida. Cuando se suma
todo —producto més trabajo mas tiempo—,
la pintura "cara" que cubre en dos manos
termina costando menos que la "barata"
que exige cuatro, y deja un acabado menor.
La premium no es un gasto: es la opciéon
mas rentable para quien de verdad hace la

"La premium que
cubre en dos manos
cuesta menos que

la barata que exige
cuatro.”

cuenta completa. Para el pintor profesional,
ademas, hay algo que no se mide en pesos:
la reputacion. Un trabajo que cubre parejo,
dura afos y no lo hace volver a corregir vale
mas que cualquier ahorro en la cubeta.

COMO RECUPERAR LA VENTA
DESDE EL MOSTRADOR

Todo esto convierte al ferretero en algo
mas que un despachador de cubetas: en un
asesor. Y ese es el camino para recuperar la
categoria que se dejo ir. En lugar de ofrecer



TOMA NOTA
COMO ASESORAR
(Y VENDER) PINTURA

No vendas por precio por litro: vende por cobertura por capa y
costo por obra. Menos manos = menos jornal.

Pregunta si van a cubrir un color fuerte u oscuro: eso exige ma-
yor poder cubriente, no mas manos de pintura barata.

En muro poroso o nuevo, recomienda sellador primero: sin él, la
pared "se bebe" la pintura y se va el dinero.

Advierte contra diluir de mas: aguar la pintura reduce cobertura

y durabilidad.

Ofrece siempre el escalén premium: mejor acabado, menos re-

clamos y mayor ticket para ti.

"la més barata" por reflejo, el vendedor que
sabe preguntar —;qué superficie?, jinterior
o0 exterior?, jva a cubrir un color fuerte u os-
curo?, jcudnto durard expuesta?— coloca la
pintura correcta, cierra una venta de mayor
valor y gana un cliente que regresa porque
su trabajo quedd bien.

Presentar lineas premium no es encarecer el
anaquel: es ofrecer la solucion que el pintor
necesita y elevar el ticket promedio del nego-
cio. La pintura premium deja mejor margen,
genera menos reclamos y arrastra ventas

complementarias. Recuperar la categoria de
pinturas es, quiza, una de las oportunidades
mas claras que hoy tiene la ferreterfa tradi-
cional para dejar de competir por precio y
empezar a competir por criterio.

EL MOSTRADOR QUE VENDE
CRITERIO

La pintura volvio a ser una oportunidad para
laferreterfa tradicional, pero solo para quien la
entienda. Detras de una cubeta hay fisicade Ia
luz, quimica de resinas y una cuenta de obra

que casi nadie explica bien. El ferretero que
domina esa historia deja de perder la venta
contra el autoservicio y empieza a ganarla
con lo Unico que una tienda de precio no
puede ofrecer: el consejo correcto.

Porgue al final, vender pintura de calidad no
es despachar color: es entregar un muro que
cubre en dos manos, dura afios y hace quedar
bien a quien lo pintd. Y ese criterio, sobre
el mostrador, siempre se paga.

LA OPCION PREMIUM
SHERWIN-WILLIAMS

Para llevar esta ciencia al mostrador,
Sherwin-Williams ofrece dos lineas premium
de alto poder cubriente. Platinum, acrilica
satinada de méaxima durabilidad, resistente a
laintemperie y de facil limpieza, hasta 7,000
ciclos de lavabilidad y con cerca del 98 %
de poder cubriente, ideal para interiores y
exteriores. Design, vinil acrilica de alto ren-
dimiento y hasta 4,000 ciclos de lavabilidad,
que ademas evita la formacion de hongos.
Ambas, con bajo COV para recomendar en
proyectos donde se requiera certificacion
LEED: el argumento perfecto para elevar el
ticket y dejar clientes satisfechos. .'F
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ESTRUGTURA DE RED

ABIERTA

Los abrasivos de malla eliminan el polvo gracias a su estructura de red tridimensional abierta.
Miles de microaberturas conectadas a la aspiracién reducen a milimetros la distancia de
evacuacién, evitando que el residuo colapse el canal de corte.

MIRKA
ABRASIVO DE MALLA

El Abranet® Ace HD de 70 mm x 10 m, grano ceramico, es
un abrasivo de malla disefiado para lijado libre de polvo
y aplicaciones de trabajo rudo. Su estructura de malla y
respaldo tejido mejorado ofrecen resistencia al desgaste,
mayor vida util y un lijado mas rapido. Es adecuado para
decapado de pintura y maderas duras. Disponible en granos
P40, P60 y P80.

www.mirka.com/es-mx/

V4

54

Al e

SOLVEX
SISTEMA DE DUCHA

El sistema de ducha empotrado SOLVEX Plus en acabado
dorado es la solucidn para instalaciones de alto nivel que
no admiten compromisos. Cuerpo de latdbn macizo con
cartucho ceramico de precision, rociador superior de
12"x8" y ducha de mano con 3 funciones. Su acabado
dorado supera 240 horas de prueba de niebla salina neutra
— garantia de color y brillo duradero en ambientes de alta
humedad. Cumple estandares internacionales de calidad.
Garantia de por vida.

fortedepot.com




PASA®
IMPERMEABILIZANTE ACRILICO

FERREGRIL = PASA® Ferrecril Fibra 3 y 5 afios es un impermeabilizante
FIBRA z acrilico a base agua, reforzado con fibras sintéticas que
—-— brinda proteccion, flexibilidad y resistencia a la intemperie.
Su formula fibratada facilita la aplicacion y reduce la
necesidad de utilizar malla de refuerzo en toda la superficie
(no mas de 80 m?, 2 niveles y puntos criticos), ofreciendo

una proteccion impermeable de hasta 5 anos.

www.pasaimper.com.mx
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FUTURA
TUBERIA SANITARIA

La tuberia Futura® PVC Sanitario Norma esta fabricada
conforme a la norma mexicana NMX-E-1991-CNCP y
disefiada para sistemas sanitarios de desalojo por gravedad
de aguas residuales domésticas o industriales, aguas
pluviales y ventilacién en edificaciones. Cuenta con pared
lisa, resistencia a la corrosion, maxima durabilidad y facilidad
de instalacion. Esta certificada por Certificacion Mexicana,
S.C.y es adecuada para sistemas sanitarios que requieren
conduccion eficiente y confiable.

www.futuraindustrial.com

SHERWIN-WILLIAMS
PINTURA ACRILICA PLATINUM®

Es una pintura 100% acrilica de maxima durabilidad, por su
alta resistencia a la intemperie. Cuenta con una tecnologia
que permite una mayor desmanchabilidad y limpieza sobre
la superficie, con una amplia gama de colores. Ideal para
interiores y exteriores. Remueve la suciedad de la superficie
que esta expuesta a la intemperie con la caida de la lluvia.
Rendimiento tedrico de 14.6 m2/L. Presentaciones en galon
y cubeta.

www.sherwin.com.mx

IMPAC
RECUBRIMIENTO ASFALTICO

Impermeabilizante asfaltico de usos multiples NEO FLEX
con neopreno, formulado como sistema 4 en 1 para
funcionar como impermeabilizante, barrera de vapor,
adhesivo asfaltico y cemento elastico. Su formulacion libre
de solventes ofrece elasticidad, flexibilidad y adherencia
para aplicaciones con placas de madera o poliestireno
expandido.

www.impac.com.mx
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Por qué el cubrebocas de tela o el desechable
de diez pesos es un engaiio técnico en la obra

—y como el respirador correcto protege los
pulmones y el negocio

LA FISICA DEL

El polvo que no se ve es el que enferma. Y el

tejido plano que muchos usan para taparse no lo
detiene: solo da la sensacion de estar protegido.
Esa diferencia se cobra en veinte anos.

Por Hernan Zepeda

aescena se repite en cada obra
del pafs. El albafil ranura un
muro con cortadora de disco
y levanta una nube blanca. El
herrero pule un cordén de sol-
dadura entre humos metélicos.
El pintor mezcla solvente en
un cuarto cerrado. Y los tres llevan la misma
proteccién: una mascarilla termoformada de
diez pesos, empapada de sudor, casi siempre
colgada del cuello.

El problema es que ese dafio no se siente.
El polvo de silice del concreto y la mampos-
terfa, los humos metélicos de la soldadura y
los vapores del solvente no arden ni duelen
al entrar. Son particulas microscépicas que
atraviesan el tejido plano de un cubrebocas
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comun como si no existiera, y se alojan
en lo mas profundo del pulmén, en los
alvéolos, donde el cuerpo ya no puede
expulsarlas. La factura llega dos décadas
después, con nombre y apellido: silicosis,
EPOC, dano irreversible.

Proteger el aire que se respira no es un lujo
del trabajador precavido: es la diferencia
entre trabajar treinta afios y no poder respirar
alos cincuenta.

LA CIENCIA DEL FILTRO: NO
ES UN COLADOR

Aqui estd el malentendido que conviene
desarmar en el mostrador. Casi todos creen
que un filtro funciona como un colador: deja
pasar lo chico y detiene lo grande. Falso, y

por fortuna, porque las particulas peligrosas
son mucho més pequefas que cualquier
hueco de la tela.

Un filtro de verdad atrapa por fisica, no por
tamano. Sus microfibras sintéticas detienen
las particulas mediante varios mecanismos
a la vez: las grandes chocan y se incrustan
(impacto), las medianas rozan una fibra 'y se
quedan pegadas (intercepcién), y las diminu-
tas —Ilas mas traicioneras— viajan en zigzag
y terminan tocando una fibra (difusion). A
todo eso se suma el arma secreta: las fibras
estan cargadas electrostaticamente, y
atraeny retienen las particulas como un globo
atrae el cabello. Por eso un buen filtro detiene
algo mucho més chico que sus propios poros,
y lo hace sin asfixiar al usuario, que respira

con relativa facilidad.
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DESCIFRAR EL CODIGO: N95,
P100Y LA LETRA
QUE IMPORTA

El cédigo impreso en cada filtro no es ador-
no; dice exactamente contra qué protege.
El niimero es el porcentaje de particulas que
retiene: un 95 filtra el 95%; un 100 (el famoso
P100) retiene el 99.97%, practicamente todo.
La letra indica la resistencia al aceite, y aqui
es donde muchos se equivocan:

N — No resistente al aceite. Para polvos
secos: concreto, madera, yeso, silice. EI N95
es el caballo de batalla de la albadilerfa.

R — Resistente al aceite por tiempo limitado.

P — A prueba de aceite (oil proof). Para
ambientes con nieblas de aceite, solventes
o rectificado mecénico. El P100, con su in-
confundible filtro magenta, es el tope de
proteccion contra particulas.

Elegir la letra equivocada es filtrar en vano:
un filtro N puesto frente a una neblina de

DESCIFRAR EL CODIGO:

. SABIAS QUE...

El olfato engana. Que un vapor no huela no significa que sea seguro, y
que huela no siempre significa que mate. El carbon activado atrapa
moléculas de olor y vapor; el filtro P100 detiene particulas sélidas. Son
dos trabajos distintos, y por eso a veces se necesitan los dos juntos.
Confiar en la nariz como alarma es el error mas comun y mas peligroso

del taller.

aceite pierde su cargay su eficacia.Y para los
vapores —el solvente, la pintura— el filtro
de particulas no basta: ahf entra el cartucho
mixto, que combina el medio mecénico con
una cama de carbdn activado que absorbe
las moléculas de vapor orgéanico. Particulas
y vapores son enemigos distintos y piden
defensas distintas.

EL RESPALDO DETRAS
DEL CODIGO

Ese cédigo no lo inventa cada fabricante a su
gusto: viene de pruebas serias. Las claves N95,
R95y P100 nacen de la certificacién NIOSH,
el instituto estadounidense que somete los
filtros a ensayos con particulas a un tamafo

LA LETRA QUE IMPORTA

9, P100 Y LA LETRA QUE IMPORTA

LA CIENCIADEL FILTRE

I T \

60

PARTICULA
PARTICULAS

VAPORES
VAPORES ORGANICOS

Para vapores = particalas se usa CARTUCHD MIXTD

[Barticulas + carbon activado).

RESPALDO QUE DA CONFIANZA

[NlosH

M5, N5 ¢ P100 estin certificades
por NBOSH (EE. LWL} baje prusbas

En Miésico, ba proteccidn
respiratoria en o trabajo
o rige por la norma
NOM-116-5TPS.

eon particulss & Ramafic erftice,
ol mis dificil de akapar,




El filtro no atrapa
por tamano:
atrapa por fisica.
Detiene lo gque es
mas chico que
sus poros.”

critico —el mas dificil de atrapar— para
garantizar el porcentaje que declaran. En
México, ademads, la proteccion respiratoria
en el trabajo se rige por la norma de la Se-
cretarfa del Trabajo (la NOM-116-STPS),
que obliga a proveer el equipo adecuado
segun el riesgo.

La leccién para el mostrador es doble. Pri-
mero: un respirador con certificacion real
vale lo que cuesta, porque su nimero esta
probado, no impreso al azar; el genérico sin
respaldo puede decir "95%" y filtrar mucho
menos. Segundo, y honesto: la seleccion final
depende del contaminante y de su concen-
tracién, asi que en trabajos de alto riesgo
la Ultima palabra la tiene una evaluacion
profesional. El ferretero asesora y orienta; no
sustituye al especialista en seguridad. Decirlo
con claridad genera confianza, no la resta.

EL SELLOLO ESTODO

De nada sirve el mejor filtro del mundo si el
aire entra por los lados. Este es el punto que
casi nadie revisa y el que mas falla. Un respi-
rador solo protege si el aire est4d obligado
a pasar por el filtro, no si se cuela por los
bordes de las mejillas. Ahf estd la ventaja del
respirador reusable de media cara: su pieza
de elastéomero o silicona se amolda al rostro
y crea un sello hermético que un desechable
flojo jamds logra.

Comprobarlo toma diez segundos con la prue-
ba de ajuste: se tapa el filtro y se inhala —Ia
mascara debe pegarse a la cara y no entrar
aire—; o se tapa la exhalacion y se sopla —Ila
maéscara debe inflarse levemente sin fugas por
los lados—. Un dato incomodo pero necesario

para el mostrador: la barba es enemiga del
sello. Sobre vello facial, ningun respirador
ajustado sella bien, y conviene decirlo.

s
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LA SOLUCION
PROEESIONAL

Las series comerciales de respirador de media cara reutilizable —con val-

vula de exhalacion de bajo esfuerzo y compatibilidad con filtros P100 y

cartuchos para vapores organicos— estan disenadas para jornadas largas

en taller y obra. Pieza facial comoda, sello confiable y un sistema de filtros

de reemplazo que asegura proteccion continua a bajo costo por uso.

A esto se suma la valvula de exhalacion,
pura termodindmica al servicio del confort:
deja salir el aire caliente y humedo de cada
respiracion, de modo que la mdscara no se
convierte en un sauna. Y eso importa mas
de lo que parece, porque el bochorno es el
pretexto nimero uno por el que el técnico
se quita el respirador a media jornada —justo
cuando mas lo necesita—.

EL CUIDADO QUE
ALARGA LAVIDA

Un respirador reusable es una herramienta,
y como toda herramienta, dura lo que su
cuidado permita. La pieza facial se limpia tras
lajornada —el sudory el polvo endureceny
agrietan el elastémero con el tiempo—y se
guarda en una bolsa cerrada, lejos del polvo,
el soly los solventes que la resecan. Los filtros
no se lavan nunca: el agua destruye la carga
electrostatica que los hace funcionar.Y no se
comparten: cada rostro tiene su ajuste y cada
usuario, su higiene. Explicarle esto al cliente
no le resta ventas al ferretero; se las suma,
porgque quien cuida su equipo regresa por
repuestos en lugar de tirar todo y desconfiar
del producto.
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LA MATEMATICA DEL
MOSTRADOR

Traduzcamos todo esto a pesos, que es el
idioma del canal. El taller que trabaja con
desechables compra cajas de veinte masca-
rillas que, empapadas de sudor, terminan en
la basura a mediodia. Cada jornada, dinero
al bote. El respirador reusable de media cara
cuesta mas de entrada, pero por dia de tra-
bajo sale mas barato, sella mejor y protege
de verdad. El costo por uso —no el precio
de etiqueta— siempre favorece al reusable.

El respirador solo
protege si el aire
pasa por el filtro, no
por las mejillas.”

Y para el ferretero, ahi vive el mejor negocio de
la categoria. Vender la pieza facial no es cerrar
una venta: es abrir una plataforma. El cliente
que se lleva el respirador regresa cada mes
por sus pares de filtros P100 y sus cartuchos
de repuesto. Se vuelve un cliente cautivo y
recurrente, y una venta de bajo margen apa-
rente se convierte en un flujo constante que
se repite temporada tras temporada. Elevar
la categoria de "cubrebocas de mostrador" a
"sistema de proteccion respiratoria” es multi-
plicar el valor de cada cliente.




TOMA NOTA

MATRIZ DE SELECCION PARA EL MOSTRADOR

Albaiileria y corte de concreto (polvo de silice)
- filtro N95 o P100.

Herreria y soldadura (humos metélicos)
- filtro P100, con capa de carbon si hay olores u ozono.

Pintura y carpinteria con solventes (vapores organicos)
- cartucho quimico + prefiltro de particulas.

Cuando cambiar el filtro: no cuando se ve sucio, sino
cuando cuesta mas trabajo inhalar.
Esa resistencia es la senal de que ya se saturo.
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VENDER SALUD, NO
CUBREBOCAS

Al final, el respirador correcto es de los pro-
ductos donde la mision del buen ferretero se
vuelve més literal. No se despacha un pedazo
de tela para cumplir el requisito: se entrega
la certeza de que quien lo use podré seguir
respirando dentro de veinte afos. En el merca-
do hay respiradores de media cara de marcas
reconocidas de seguridad industrial, con filtros
codificados y certificados, pensados justo para
el tallery la obra civil mexicana; recomendar
el correcto, con su filtro adecuado y su ajuste
probado, es la venta méas noble del anaquel.

Porque el ferretero que explica la fisica del
aire limpio no vende unv cubrebocas: vende
pulmones sanos, jornadas completas y un
cliente que —literalmente— le deberd el
aire que respira. Y ese cliente no se va a

la competencia. "F
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