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TOMA NOTA

La regla de oro en el mostrador: si el objetivo del cliente es rellenar un 
hueco o aislar una cavidad, se prescribe espuma expansiva. Si la ne-
cesidad es  fijar un panel, asentar un elemento o pegar materiales, se 
prescribe espuma adhesiva. Para la instalación integral de una ventana, el 
profesional requiere ambas: adhesiva para fijar el marco a plomo y expan-
siva —con mesura— para sellar el perímetro contra infiltraciones.
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TOMA NOTA

EL CUIDADO QUE ALARGA LA VIDA
•	Nunca dejes químico dentro del tanque al terminar: es la causa 

número uno de sellos arruinados y boquillas tapadas.
•	Enjuaga y despresuriza después de cada uso; guarda el equipo 

con la bomba suelta.
•	Limpia la boquilla con agua y aire, jamás con un alambre o clavo 

que raye el orificio y deforme el patrón de rociado.
•	Lubrica el émbolo  de vez en cuando para que la bomba siga 

sellando.
•	Un equipo para químicos, otro para herbicidas: los residuos de 

un herbicida pueden dañar lo que rocíes después. Rotularlos 
evita accidentes.
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TOMA NOTA
CÓMO ASESORAR  

(Y VENDER) PINTURA

•	 No vendas por precio por litro: vende por cobertura por capa y 
costo por obra. Menos manos = menos jornal.

•	 Pregunta si van a cubrir un color fuerte u oscuro: eso exige ma-
yor poder cubriente, no más manos de pintura barata.

•	 En muro poroso o nuevo, recomienda sellador primero: sin él, la 
pared "se bebe" la pintura y se va el dinero.

•	 Advierte contra diluir de más: aguar la pintura reduce cobertura 
y durabilidad.

•	 Ofrece siempre el escalón premium: mejor acabado, menos re-
clamos y mayor ticket para ti.
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