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Conéctate con los tomadores de decision mas
influyentes del pais en un solo dia. Exhibe tu marca
ante los distribuidores mayoristas mas importantes
y destacados del sector. Genera grandes negocios y

recupera tu inversion rapidamente. iNo pierdas esta
oportunidad Unica de posicionar tu empresa en el
Congreso Ferretero SUMMIT!
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L L AMANCO
Novafort

Tuberia de PVC estructurada para alcantarillado
sanitario y drenaje pluvial.

Rigidez minima SN-5 Tuberia estructurada de
en todos los didmetros doble pared; interior liso y
(160 a 900 mm) acorde a exterior corrugado anularmente.

las normas ISO.

Tuberia en color blanco Interior liso de baja rugosidad
ofrece un interior de alto contraste permite aumentar la eficiencia
en acabado blanco brillante que hidraulica y posibilita la optimizacién
facilita labores de inspeccién y de didmetros.
limpieza.

¢Quieres conocer mas?
Visita nuestro sitio web y accede a todos los recursos de ingenieria de Amanco Wavin

@v wavin.mx @ 55 5899 4600 oo Amanco Wavin México
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El género
predominant
el
nlomero

El sector de la plomeria esta abruma-
doramente dominado por hombres,
conun 97.82%, frente aun 2.18% de
mujeres. Esto refleja una marcada dispari-
dad de género en la profesion, lo cual podria
estar vinculado a percepciones tradicionales
sobre el trabajo de plomeria o0 a una falta
de acceso a oportunidades para mujeres
en el sector.

El Plomero Prefiere: Para enfrentar estos
desafios, se podrian implementar estrate-
gias como campanas para atraer a mujeres
y jovenes al sector, junto con programas
educativos y de certificacion técnica que
mejoren las competencias de los plomeros.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024:
Tu éxito depende de la informacion que
manejas: conviértete en lider con los insights
del mercado."

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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HIDROLAVADORES
ELECTRICAS Y
A GASOLINA

INFORMACION DE LAS
HIDROLAVADORAS
C Ita la li leta de | duct t tal
imbresoy cichil. Selfita i Infarmaciin an s arppliasad CONSULTA EL FOLLETO
de distribuidores IUSA. Imagenes de uso ilustrativo, asesdrate con
nosotros y decide el sistema que mejor se ajuste a tus necesidades.

OO QOO @ |usamexco WWWwW.Iusa.com.mx {ESCANEAME!
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la madurez

6 la
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lahoral

Elgrupo de plomeros mayores de 50
anos haincrementado notablemente,
pasandode 34.54% en2020a41.22%
en 2024. Este crecimiento sugiere un en-
vejecimiento continuo de la fuerza laboral
en la plomeria, lo que podria convertirse
en un desafio significativo si no se atrae a
nuevas generaciones al oficio. La proporcion
de plomeros menores de 30 anos ha dismi-
nuido de 10.44% en 2020 a 7.68% en 2024,
lo que indica una menor incorporacion de
jovenes al sector.

El Plomero Prefiere: Es fundamental que
se implementen programas de capacitacion
y promocion para atraer a jovenes al sector,
asi como iniciativas para retener a aquellos
que ya estan en el oficio.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024:
La plomeria profesional es el resultado de
decisiones informadas: invierte en conoci-
miento, invierte en tu futuro.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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Elimina los malos olores de tu hogar

Elimina la salida de gases toxicos
Uso como ventilaciéon secundaria.

Con adaptador de PCV que permite una facil instalacion.
Ahorra materiales y mano de obra.
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Perfil
educativo
diverso y con
oportunidades |

En cuanto al nivel educativo, un
41.41% de los plomeros ha completa-
do hasta la preparatoria, mientras que
un 21.09% ha alcanzado laeducacion
universitaria, y solo un 5.16% tiene
educacion primaria como su maximo
nivel. Este perfil educativo relativamente
diverso podria reflejar una creciente pro-
fesionalizacion en el sector, donde la ma-
yoria tiene al menos una educacion media
superior.

El Plomero Prefiere: La baja representa-
cion de plomeros con formacion técnica
(3.51%) podria ser un area de oportunidad
para mejorar la calidad del servicio a través
de programas de formacion técnica espe-
cializada.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024: La
plomeria del manana se construye con el
conocimiento de hoy: datos precisos para
decisiones poderosas.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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MAGNET-PRESS

MAGNET-BOOSTER

* Presion constante:
capaz de presurizar hasta 9 salidas de agua.

* Ahorradora de energia:
motor de magnetos permanentes extra eficiente
generan ahorros de energia de hasta el 50%.

* Larga vida atil:
Impulsores en acero inoxidable y su sistema
de operacioén inteligente ofrecen el mejor
desempeno con bajo desgaste para el equipo.

PROTECCIGy

CONTRA

EVANS®

Presurizadoras
TODO EN UNO

DISFRUTA
LA PRESION
DEL AGUA

Autorizados 38267 franquiciasevans.com

<.:I<:ntamos con Localiza tu tienda Ventas en linea Franquicias Evans Evans México
de 200 33+2101+5555 comercial@evans.com.mx franquicias@evans.com.mx
CentrosdeServicio  tjendaevans.com 800 00 EVANS 33.2332.4654 000060606

evans.com.mx



Los materiales
preferidos
para sistemas
hidraulicos

Durante los ultimos cuatro anos, las
preferencias en materiales para sistemas
hidraulicos han mostrado una clara evo-
lucion. Elcobre, historicamente dominante en
laindustria, ha visto una disminucion significa-
tiva en su nivel de recomendacion, pasando
del 51.38% en 2020 al 35.32% en 2024. Este
descenso refleja un cambio en la industria
hacia materiales mas de origen polimérico.

Por otro lado, el Polipropileno Random (PPR)
haincrementado su popularidad, aumentando
su cuota del 25.04% en 2020 al 38.34% en
2024, superando al cobre como el material
mas recomendado. El CPVC/PVC también ha
mostrado un crecimiento estable, incremen-
tando su participacion del 22.56% en 2020
al 26.10% en 2024, consolidandose como
una opcion viable para ciertas condiciones
técnicas.

El Plomero Prefiere: La correcta eleccion del
material no solo depende de las preferencias
del mercado, sino de una evaluacion detallada
de las condiciones y requerimientos especi-
ficos de cada proyecto.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024: El
futuro de la plomeria esta en la informacion,
conoce el mercado, lidera la industria.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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Tecnologia para vivir el agua

CONOCE NUESTRO AMPLIO PORTAFOLIO
DE CONTRAS Y CONTRACANASTAS
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Unabrecha ™0

enla
formacion
continua

Los resultados muestran que la ma-
yoria de los plomeros no ha asistido
a cursos de capacitacion en el ultimo
ano. Enelcasode los cursos presenciales,
un 57.57% de los encuestados no participo
en ningun curso, mientras que el 35.89%
asistioaentre 1y 5 cursos. Los numeros son
similares para los cursos virtuales, donde el
60.35% no participo en ningun curso, vy el
27.52% tomo entre 1y 5 cursos.

Estos datos revelan que existe una notable
brecha en la formacion continua dentro
del gremio, lo que puede tener un impacto
significativo en la actualizacion de conoci-
mientos y habilidades.

El Plomero Prefiere: Que las empresas
fabricantes de productos de plomeria como
las instituciones educativas fomenten la
importancia de la capacitacion continua,
ofreciendo mas opciones de cursos acce-
sibles y relevantes para los plomeros.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024:
Transforma el desafio en oportunidad: utiliza
los datos de la ENP 2024 para impulsar tu
crecimiento.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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BRIDA FLEXIBLE

PARA INSTALACION
DE SANITARIOS

@) Corrige desfasamientos

@ sello hermético al sanitario
y a la tuberia

@ Maxima fijacion al piso
& Limpia y facil instalacién

@ Larga vida util igual
al sanitario :

BridaFlexible
- MangaCorta .
Mod. PB-200 .

Brida Flexible Cuello Flexible Brida Flexible

Manga Corta Mod. PB-115 Manga Larga
Mod. PB-200 Mod. PB-300

VISITANOS EN EXPO NACIONAL FERRETERA

5,6 y 7 DE SEPTIEMBRE STAND 1700, GUADALAJARA, JAL. coflex.commx G @ @ coflex
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rahajos
cOn mayor
femanda de
los clientes

Los resultados de la ENP 2024 reve-
lan valiosos insights sobre las areas
de trabajo que mas frecuentemente
requieren los clientes de plomeria.
La lista es liderada por la construccion y
mantenimiento del WC, lavabos y accesorios
conun 16.21%, seguida por la instalaciony
mantenimiento de tuberias (13.49%) y la re-
paracion de fugas de agua (13.09%). Aunque
con porcentajes mas bajos, el trabajo con
hidroneumaticos, presurizadores, y sistemas
de drenaje también muestra la necesidad
de especializacion, especialmente en ins-
talaciones mas complejas.

El Plomero Prefiere: Al alinearse con las
areas de mayor demanda, las marcas po-
dran establecer una relacion de fidelidad y
mejorar su posicion en el mercado.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024:
El poder de la mejora continua radica en
la informacion: descubre las tendencias y
adaptate con rapidez.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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ESTAMOS ENTRE LOS 2 PRIMEROS LUGARES E

ACCESORIOS PARA WC

Nuestro mas sincero agradecimiento a los PLOMEROS, FERRETEROS
y a NUESTROS DISTRIBUIDORES DE MEXICO, nos complace contar
con su preferencia y ser parte de las soluciones en los hogares de las
familias mexicanas.

Estamos comprometidos con la calidad y eficiencia de nuestros procesos,
para que sigas eligiendo nuestros productos con confianza.

A nombre del equipo Fleximatic
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Marcas
que ofrecen
0S mejores
CUrsos

Las marcas mejor valoradas en cuanto
alaofertade capacitacion en plomeria
son Coflex (17.34%), Urrea (15.15%),
y Rotoplas (12.90%). Estas empresas
lideran el sector en términos de educacion
y formacion, lo cual podria estar relacionado
€CON SU coOMpPromiso con la innovacion y la
calidad. La participacion en estos cursos
no solo aumenta las competencias de los
plomeros, sino que también fideliza a los
profesionales hacia estas marcas, ya que
estan proporcionando herramientas clave
para el éxito en su trabajo.

El Plomero Prefiere: Personalizacion de la
capacitacion segun las necesidades regio-
nales o especificas de los diferentes perfiles
de plomeros, incorporando tecnologia de
puntay herramientas interactivas que hagan
la experiencia mas enriquecedora.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024: En
un mundo en constante evolucion, la mejora
continua es la unica constante: impulsa tu
negocio con datos reales.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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fireas

le mayor
interés parala
capacitacion

Al analizar las areas de mayor interés
para la capacitacion de los plomeros,
se observa que los calentadores lide-
ran la listacon un 23.98% de preferen-
cia. Esto sugiere una creciente demanda de
conocimientos actualizados en tecnologias
de calefaccion, probablemente impulsada
por la necesidad de eficiencia energética
y la instalacion segura en hogares y nego-
cios. En segundo lugar, con un 14.568%, se
encuentran los nuevos materiales y tecnolo-
gias, loque indica que los plomeros buscan
mantenerse a la vanguardia en un mercado
en rapida evolucion.

ElPlomero Prefiere: Esfundamental que las
marcas respondan a estos intereses de los
plomeros, lo que, ademas de satisfacer sus
necesidades, fortalecera significativamente
la reputacion de la marca en el mercado.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024: | a
profesionalizacion de la plomeria comienza
con la educacion y se consolida con infor-
macion precisa.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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Otros
aspectos apreciados son el precio (12.68%)
y la capacitacion (9.40%). La disponibilidad
de los productos (7.49%) y la atencion al
cliente o servicio (6.28%) completan la lista
de virtudes valoradas, enfatizando la impor-
tancia de un suministro constante y de un
buen soporte por parte de los fabricantes
para mantener la confianza y lealtad de los
plomeros.

El Plomero Prefiere: Este enfoque en la
calidad subraya la importancia de la dura-
bilidad y el rendimiento en el trabajo diario
de la plomeria, donde un producto confia-
ble puede hacer una gran diferencia en la
eficiencia y seguridad de las instalaciones.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024:
La plomeria del futuro se nutre de la inno-
vacion de hoy: toma decisiones informadas,
transforma tu negocio.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx




:LA EVOLUCION DEL 1A LLEGO!
Sikaflex® 1A Purform

PURFORM
Pure Performance

m Juntas constructivas o estructurales.

m Juntas para control de grietas en pavimentos de concreto

m Juntas en cubiertas compuestas por losas o elementos
prefabricados de concreto, madera, vidrio, etc.

m Juntas de conexion y sumergidas.

m Sello de fisuras.

®
sika.com.mx CONSTRUYENDO CONFIANZA A



CUESTA

EN
NACIONAL
de PIOMERIA

¢Donde
prefieren
comprar sus
productos?

El analisis de los datos de compra de
productos de plomeria revela que
Home Depot domina el mercado con
un 22.74%, evidenciando su fuerte
presenciay atractivo en comparacion
con otros comercios. La alta proporcion
en la categoria "Otros" (52.72%) sugiere una
diversificacion significativa en los puntos de
compra, lo que indica que el mercado esta
fragmentado y que los clientes recurren a
una ampliagama de tiendas. Esta diversifica-
cion ofrece oportunidades para que nuevos
actores y comercios existentes mejoren su
visibilidad y adaptacion al mercado.

El Plomero Prefiere: Al diversificar los pun-
tos de compra y apostar por relaciones so-
lidas con distribuidores especializados, l0s
plomeros podran acceder a una oferta mas
amplia y personalizada.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024: En
futuras encuestas, nos comprometemos a
profundizar en el andlisis regional, evaluar
con mayor detalle la competencia de las
grandes cadenas, y explorar la satisfaccion
del cliente.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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Los resultados de la encuesta muestran
que una gran mayoria de los plomeros, un
65.05%, se sienten poco capacitados en las
nuevas tecnologias aplicadas en plomeria,
mientras que solo un 31.98% se considera
bien capacitado. Apenas un 2.97% de los
encuestados admite no tener ninguna ca-
pacitacion en este ambito.

El Plomero Prefiere: Estos datos revelan
una brecha significativa en la formacion tec-
nologica de los plomeros, lo que representa
una oportunidad crucial para que las marcas
lideres en la industria ofrezcan programas
de capacitacion enfocados en estas areas.

Encuesta Nacional de Plomeria 2024:
El pulso del sector plomero, con datos que
marcan la diferencia.

Contrata el informe completo:
publicidad@bestconcept.mx
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DEMOLIENDO MUROS:

MEJORA CONTINUA Y
PROFESIGNALIZAGION

DL

En Best Concept, tomamos con la mayor
seriedad cada uno de nuestros compromi-
s0s, y la creacién de El Plomero Prefiere
no ha sido la excepcién. En tan solo
dos afios, esta revista ha evolucionado
hasta convertirse en un recurso esencial
y altamente valorado por los plomeros
de México.

Este éxito no solo se refleja en nuestras
paginas, sino también en la vibrante co-
munidad que hemos construido a través
de nuestro Grupo de WhatsApp, nuestras
redes sociales, y las capacitaciones hi-
bridas que hemos ofrecido en una amplia
variedad de temas relevantes. La partici-
pacion de miles de plomeros de todo el
pais, apasionados y comprometidos con
su profesion, es testimonio del impacto y
la relevancia de esta plataforma.

Uno de los pilares que sostiene nuestro
trabajo es la investigacion de mercado. Es
por ello que hoy nos complace enormemente presentar los resultados de la Encuesta Nacional de Plomeria
2024. Este exhaustivo estudio ofrece una vision profunda sobre las preferencias, desafios y oportunidades que
se presentan en la industria de la plomeria en México. A lo largo de esta edicién, compartimos con ustedes
algunos de los hallazgos més reveladores.

No podemos dejar de expresar nuestro sincero agradecimiento a los 1,284 plomeros de 144 ciudades en todo
el pais que generosamente compartieron su tiempo y experiencias en entrevistas abiertas y sinceras.

Estamos convencidos de que cada paso que damos esta enfocado en la mejora continua y la profesio-
nalizacion del sector.
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INNOVACION Y EXCELENCIA EN
FERRETERIA Y PLOMERIA

Desde su creacion en 1995, CNX se ha posicionado
como un referente en la fabricacion y distribucion de
productos para el sector de la ferreteria y plomeria.

on un enfoque en ofrecer soluciones integrales y
de alta calidad, CNX ha establecido un riguroso
control en cada fase de su proceso de produccion,
garantizando la satisfaccidn de sus clientes.

«En 2020, CNX alcanzé un hito importante al cubrir el 100%
del territorio nacional con sus marcas CNX, MEER, TECHTOOLS
y PROGAS. Este logro no solo demuestra la capacidad logis-
tica de la empresa, sino también su compromiso con brindar
productos de alta calidad a todos los rincones del pais.

« Este 2024 marca una nueva etapa en su evolucién con la
incorporacién de tres nuevas marcas: RIDEL, RIID y KATOA.
Estos lanzamientos reflejan el compromiso de CNX con la di-
versificacién y la innovacion, ofreciendo soluciones integrales
y de alta calidad que superan las expectativas del mercado.

- Las nuevas incorporaciones amplian su oferta con innova-
ciones en pinturas en aerosol, bombas para agua, y calen-
tadores, sumando un impresionante portafolio de mas de
1,700 productos.



- Con una visién clara y un enfoque en la sustentabi-
lidad, CNX sigue liderando la industria, garantizando
productos confiables y un servicio excepcional para
sus clientes.

UN COMPROMISO SOLIDO

CNX no solo se enfoca en ofrecer productos de prime-
ra calidad a precios competitivos, sino que también
se compromete con la sostenibilidad y el respeto al
medio ambiente. Cada producto esta disefiado para
minimizar el impacto ambiental, reflejando el compro-
miso de CNX con la responsabilidad social. Con una
vision clara y un enfoque en la sustentabilidad, CNX
sigue liderando la industria, garantizando productos
confiables y un servicio excepcional para sus clientes.

GRAN OPORTUNIDAD

Para los distribuidores ferreteros, CNX representa una
oportunidad inigualable para asociarse con una marca
que entiende las necesidades del mercado y que esta
alavanguardia en innovacion y responsabilidad. Con
un catalogo ampliado y una dedicacion constante ala
mejora, CNX es el socio ideal para crecer y prosperar
en el competitivo mundo de la ferreteria y plomeria.

iUnete a CNX y descubre cémo sus productos pueden
transformar tu negocio y mejorar tus ofertas en el
sector de ferreteria y plomeria!

cnxint.com GO 06

UMY CNX NO SOLO SE ENFOCA
A EN OFRECER PRODUCTOS DE
PRIMERA CALIDAD A PRECIOS

COMPETITIVOS, SINO QUE
TAMBIEN SE COMPROMETE

CON LA SOSTENIBILIDAD Y EL
‘ RESPETO AL MEDIO AMBIENTE.






n esta edicion especial de El Plomero Prefiere, nos

hemos comprometido a ofrecer a nuestros lectores

una perspectiva profunday enriquecedora del sector

ferretero. Para ello, hemos tenido el honor de dialogar

con destacados lideres de la industria, quienes han
compartido generosamente sus valiosas experiencias y visiones.
En esta ocasion, es el turno de conocer las ideas y estrategias
del Ingeniero Rodolfo Mendoza Elizondo, Socio Director de CNX,
quien nos brinda una vision integral sobre el papel crucial que
juega nuestra industria en la mejora de |a calidad de vida y el
desarrollo econémico.

Segun el Ingeniero Rodolfo Mendoza Elizondo, Socio Director de
CNX, esta industria no solo se ocupa de proveer productos esen-
ciales como agua, electricidad y gas a los hogares mexicanas,
sino que también contribuye al mejoramiento de la calidad de
vida de las personas.

RODOLFO MENDOZA DE CNX:

EL IMPACTO
DE LA PLOMERIA EN
LA CALIDAD DE VIDA

En un contexto economico en constante evolucion, la
industria de la plomeria y ferreteria juega un papel crucial
en el desarrollo economico y social del pars.

Entrevista TFTV por: Enrique Sdnchez.

IMPORTANCIA DE LA INDUSTRIA DE LA PLOMERIA

El Socio Director de CNX nos explica que la industria de la plo-
meria es fundamental en el contexto actual, especialmente con
el incremento del salario minimo y las politicas de desarrollo que
priorizan distintas regiones del pafs. La infraestructura de plomeria
permite que servicios basicos como el agua lleguen a los hogares,
y al incluir electricidad y gas, cubre las necesidades primarias de
los hogares mexicanos. Mendoza Elizondo subraya que el reto
radica en mantener un equilibrio en el mercado. “CNX, como pro-
veedor, promueve productos de alta calidad en lugar de enfocarse
exclusivamente en precios bajos, lo que a veces compromete la
durabilidad y confianza en los productos”, afirma Mendoza.

DESAFIOS Y SOLUCIONES EN LA INDUSTRIA

EPP: ;Qué desafios enfrenta la industria de la plomeria en la
actualidad y como pueden abordarse para mejorar su eficiencia y
calidad en el servicio?

\




RM: Actualmente, la industria enfrenta el reto
de productos econémicos de baja calidad que,
aunque accesibles en el corto plazo, pueden
incurrir en costos adicionales a mediano y largo
plazo. En CNX, nuestro compromiso es ofrecer
productos de alta calidad a precios competitivos,
enfocandonos en la satisfaccion duradera del
cliente. Ademés, enfrentamos desafios en el
ambito del transporte y la proveeduria debido
ala dependencia de manufactura internacional,
un aspecto que requiere planificacion y solidez
empresarial.

VISION DE FUTURO DE CNX

Sin lugar a duda, invertir en calidad desde el
principio puede prevenir problemas futuros y
proporcionar una mayor satisfaccion a los clien-
tes, consolidando la reputacion de la empresa.

Le preguntamos entonces al ingeniero Mendoza
Elizondo acerca de su vision del futuro desde
CNX: "En CNX tenemos una vision integral para
el futuro del sector, buscando convertirnos en
una solucion completa para plomeria, ferreteria
y herramientas manuales y asistidas. La em-
presa ha establecido un nuevo departamento
de investigacion y desarrollo para crear pro-
ductos innovadores que simplifiquen la insta-
lacion y mantenimiento, con un enfoque en la
sustentabilidad”. Mendoza Elizondo enfatiza la
responsabilidad de la industria de avanzar en
esta direccion para no quedarse atras.

Con un catalogo que abarca mas de 1000 pro-
ductos distribuidos en 4 marcas, laempresa se
compromete a ser un lider tanto a nivel local
como nacional, operando bajo valores de hones-
tidad, pasion, humildad, respeto y excelencia.

PROYECTOS Y LANZAMIENTOS

DE PRODUCTOS

EPP: ;Qué proyectos o lanzamientos de pro-
ductos tiene planeada la marca para el futuro
cercano y como planean superar las expectativas
del mercado?

RM: "Estamos entusiasmados con el lanza-
miento de dos nuevas marcas, RIID y RIDEL.
RIID se especializa en bombas y presurizadoras
para aplicaciones residenciales y agricolas,
mientras que RIDEL ofrece pinturas en aerosol
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y soluciones de color. Ademas, estamos preparando
el lanzamiento de Eli Electric, una marca enfocada
en artefactos eléctricos. Estos proyectos reflejan
nuestra intencion de diversificar nuestras ofertasy
proporcionar soluciones integrales y de alta calidad
a nuestros clientes”.

COMPRENSION DEL MERCADO Y
NECESIDADES DEL CLIENTE

Para Rodolfo Mendoza, Socio Director de CNX, en-
tender las necesidades y preferencias del cliente
es crucial para cualquier empresa que aspire a tener
éxito en el mediano y largo plazo. Mendoza Elizondo
resalta que conocer el mercado permite alas empresas

no solo sobrevivir, sino guiar al mercado hacia un
futuro que beneficie tanto a los clientes como ala
rentabilidad empresarial.

CNX es una destacada empresa mexicana especia-
lizada en la fabricacion, comercializacion y distribu-
cion de productos y herramientas para la industria
ferretera. Fundada con el objetivo de ofrecer solu-
ciones efectivas y de alta calidad,

CNX se distingue por su enfoque en el servicio
personalizado y la satisfaccion de las nece-
sidades de sus clientes en tiempos 6ptimos.

‘Estamos entusiasmados con el lanzamiento de dos nuevas marcas,
RIID v RIDEL. RIID se especializa en bombas y presurizadoras para
aplicaciones residenciales y agricolas, mientras que RIDEL ofrece

pinturas en aerosol y soluciones de color’.
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FL DESAFIO DEL AGUA DURA EN MEXICO

Por Saul linares

LA LA DUREZA DEL AGUA SE REFIERE A LA
CONCENTRACION DE MINERALES DISUELTQS,
PRINCIPALMENTE SALES DE CALCIO Y MAGNESIO,
PRESENTES EN UNA DETERMINADA CANTIDAD DE AGUA.

rectamente en su interaccion con otros materiales y

en su comportamiento en aplicaciones cotidianas. El
agua se vuelve "dura" cuando, tras su caida en forma de lluvia
y su contacto con el suelo, recoge minerales mientras se filtra
a través de rocas porosas como la piedra caliza.

ste pardmetro se convierte en un indicador crucial
para evaluar la calidad del agua, ya que influye di-

En México, la dureza del agua es un problema prevalente que
afecta a millones de hogares, y los plomeros, como los primeros
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en responder a los problemas derivados de este fendémeno,
deben estar informados y capacitados para enfrentar estos
desafios.

El agua dura, al entrar en contacto con electrodomésticos y
sistemas de calefaccion, puede provocar una serie de compli-
caciones. El calentamiento del agua dura, por ejemplo, incre-
menta la velocidad a la que los minerales disueltos precipitan,
formando depésitos de cal en tuberias, calentadores de aguay
otros aparatos. Este fendmeno no solo disminuye la eficiencia
energética, incrementando el consumo de gas y electricidad,



La dureza se mide en partes por millén (PPM),
y segun la Norma Oficial Mexicana NOM
127 SSA1 1994, el limite permisible para el
agua de consumo humano es de 500 mg/I.

A medida que el agua supera este umbral,
comienzan a surgir problemas que van desde
la acumulacién de cal en tuberias hasta la re-
duccion en la eficiencia de electrodomeésticos.

sino que también reduce la vida Gtil de las instalaciones y dis-
positivos, ocasionando obstrucciones y deterioro prematuro.

Para los plomeros, estos problemas se traducen en desafios
técnicos considerables. La obstruccién de vélvulas y tuberias, la
reduccion del didmetro interno de las conducciones y la pérdi-
da de eficiencia en los calentadores de agua son solo algunos
de los problemas que deben resolver. Ademas, la reparacion
y mantenimiento de estos sistemas en areas con agua dura
requieren un conocimiento profundo de las técnicas de miti-
gacién y las mejores practicas para evitar dafios a largo plazo.

La Norma Oficial Mexicana NOM-127-SSA1-1994 aborda la
salud ambiental, agua para uso y consumo humano, limites
permisibles de calidad y tratamientos a que debe someterse
el agua para su potabilizacién. Esta Norma Oficial Mexicana
establece los limites permisibles de calidad y los tratamientos
necesarios para la potabilizacion del agua destinada al uso y
consumo humano en todo México. Define términos clave como
ablandamiento, adsorcién, y desinfeccion, y especifica los limites
para las caracteristicas bacterioldgicas, fisicas, organolépticas,
quimicas y radiactivas del agua. La norma también detalla los
tratamientos recomendados para diferentes contaminantes y
establece que su cumplimiento es obligatorio, con la vigilan-
cia a cargo de la Secretaria de Salud y gobiernos estatales en
coordinacién con la Comision Nacional del Agua.

Con un entendimiento claro de la normatividad vigente y una
formacién técnica adecuada, los plomeros pueden desempenar
un papel crucial en la proteccién de la infraestructura doméstica
y la promocién de practicas sostenibles y eficientes.

En dltima instancia, su trabajo no solo contribuye al bienestar
de los hogares mexicanos, sino que también refuerza la im-
portancia de la integridad y la responsabilidad en el oficio,
valores fundamentales en un entorno donde la calidad del
agua es cada vez mas cn’tica.&
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INNOVACION, CALIDAD
Y LIDERAZGO

Desde 1957, Fluidmaster ha liderado la industria de la plomeria
con innovacioén y calidad

o que comenzé como una pequefa operacién en California se ha convertido en un gigante global, con productos

Lutilizados en millones de hogares en todo el mundo. ;El secreto de su éxito? La vision de su fundador, Adolf Schoepe,
y su compromiso inquebrantable con la excelencia.

La Valvula de Llenado 400A: Un Hito en la Historia de la Plomeria

Adolf Schoepe revolucioné el mercado con la invencién de la vélvula de llenado 400A. Este producto, conocido por su

durabilidad y eficacia, sigue siendo un pilar en el catdlogo de Fluidmaster. Disefiada para ofrecer una solucién mas con-

fiable y de alto rendimiento, la vélvula 400A ha simplificado y mejorado el disefio de los inodoros en todo el mundo.

UNA GAMA COMPLETA DE SOLUCIONES DE PLOMERIA

Fluidmaster no se detiene en las vélvulas de llenado. Su catédlogo incluye valvulas de descarga, conectores flexibles, sis-
temas de reparacién de inodoros y accesorios de instalacién, todos fabricados con los mejores materiales y la tecnologia
mas avanzada.
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“Cada producto refleja el com-
promiso de la empresa con la
calidad y la innovacién”

Innovacién Continua para un Futuro Sostenible

La investigacién y el desarrollo son el corazén de
Fluidmaster. La empresa invierte significativamente

en mejorar sus productos, lo que ha resultado en
sistemas de descarga de alta eficiencia que reducen

el consumo de agua sin comprometer el rendimiento.
Estos desarrollos alinean a Fluidmaster con las ini-
ciativas globales de sostenibilidad y responden a las
demandas de los consumidores conscientes del medio
ambiente.

Facilidad de Instalacién y Mantenimiento
Fluidmaster facilita la vida de los plomeros y propie-
tarios con kits de reparacion y mejora que permiten
actualizar y mantener los inodoros sin complicaciones.
Esta accesibilidad elimina la necesidad de llamar a un
especialista, ahorrando tiempo y dinero.

SERVICIO AL CLIENTE EXCEPCIONAL

Con operaciones en varios continentes, Fluidmaster
ofrece soporte técnico y atencién al cliente en mal-
tiples idiomas. Esta atencién asegura que todos los
usuarios, sin importar su ubicacién, puedan obtener la
ayuda y el asesoramiento que necesitan.

Compromiso Global y Diversidad

Disefiados para cumplir con normativas y estdndares
de plomeria de diferentes paises, los productos de
Fluidmaster son ideales para mercados internacio-
nales. Esta adaptabilidad ha permitido a la empresa
expandirse y establecer una presencia fuerte y confia-
ble en mas de 87 paises.

El Futuro de Fluidmaster

Fluidmaster sigue enfocandose en la innovacién para
mantenerse a la vanguardia de la industria. Con nue-
vos proyectos y tecnologias en desarrollo, la empresa
estd preparada para liderar hacia un futuro mas verde
y eficiente.

Fluidmaster ha establecido un estdndar de excelencia
en la industria de la plomerfa. Su compromiso con la
innovacion, la calidad y el servicio al cliente asegura
que sus productos no solo satisfacen las necesidades
actuales sino que también estan preparados para los
desafios del futuro. Para plomeros y distribuidores que
buscan calidad y confianza, Fluidmaster es la eleccién
perfecta.

Transforma tu negocio con Fluidmaster y forma
parte de una revolucién en plomeria que mejora la
vida cotidiana y cuida del planeta.




FLUIDMASTER:
INNOVACION Y CALIDAD
EN PLOMERIA

ENTREVISTA CON EL ING. SALVADOR PENA

En el dinamico y exigente mercado de la plomeria, Fluidmaster
se destaca como lider mundial en la fabricacion de herrajes y
accesorios para sanitarios.

I ingeniero Salvador Pefia, OEM & Latin America Sales Manager de Fluidmaster México, comparte

E los aspectos técnicos y estratégicos que han permitido a la marca mantener altos estandares de
calidad, marcar un claro diferenciador y mantenerse cerca del mercado y sus necesidades.

LA VALVULA INSIGNIA: SERIE 400

Revista EPP: ; Como se asegura su marca de mantener altos estandares de calidad en la fabricacion de

sus productos y como esto se refleja en la satisfaccion del cliente?

Salvador Peiia: "Fluidmaster es el lider mundial en la fabricacién de herrajes y accesorios para sanita-
rios residenciales e institucionales. El éxito de Fluidmaster se debe en gran parte a nuestro fundador,
Adolf Schoepe, quien hace méas de 60 afos transformé el manejo del agua en los tanques con el disefio
de la valvula insignia, la serie 400. Esta innovacién revolucioné el mercado y reemplazé las ineficientes
vélvulas de flotador de bola."

Fluidmaster ha alcanzado su posicién de liderazgo gracias a su constante inversién en investigacién y
desarrollo. Un porcentaje significativo de los ingresos anuales se destina a este rubro, permitiendo a
ingenieros y disefiadores realizar ajustes a los modelos existentes y ejecutar pruebas funcionales riguro-
sas. "Esta inversion no solo garantiza la calidad de los productos, sino que también fomenta la innova-
cioén continua, asegurando que Fluidmaster esté a la vanguardia en términos de eficiencia y sostenibili-
dad del agua", comparte el ingeniero Pefia.

INNOVACION Y CALIDAD
Revista EPP: ; Cual considera que es el principal diferenciador de su marca en el mercado de la plome-
ria y como han construido esa ventaja competitiva?

Salvador Peiia: "Fluidmaster se destaca como lider en productos para sanitarios gracias a una com-
binacién de calidad e innovacién. Ofrecemos una amplia gama de productos que incluyen valvulas de
entrada y salida, conectores, kits de instalacién, palancas, botones y otros accesorios compatibles con la
mayoria de los modelos en el mercado. Todos nuestros productos cuentan con diversas certificaciones y
cumplen con los cédigos de plomeria, lo que garantiza no solo la calidad de los sistemas de fabricacion,
sino también su correcta seleccién, instalacién y funcionamiento en cualquier sanitario."




El compromiso con la calidad y la innovacion
ha convertido a Fluidmaster en un icono de la
industria. Este enfoque es su principal diferen-
ciador frente a la competencia. "Las ventajas
competitivas de nuestros productos incluyen
facilidad de instalacion, ajustabilidad, com-
patibilidad con la mayoria de los sanitarios,
garantia de calidad, resistencia a aguas duras y
cloradas, y funcionalidad en alta y baja presién.
Ademas, utilizamos los mejores materiales en
la fabricacién de nuestros productos”, afirma
Pena.

Actualmente, Fluidmaster alcanza a més del
80% de la poblacién mundial en més de 87
paises, gracias a su red global de distribuidores
y plantas de manufactura.

RELACION CERCANA

CON CLIENTES

Revista EPP: ;Cuél es la estrategia de su
marca para mantener una relacién cercana con
los clientes y comprender sus necesidades y
preferencias en constante evoluciéon?

Salvador Peiia: "La reputacion de Fluidmaster
por ofrecer productos confiables, construida a
lo largo de mas de seis décadas, proporciona
tranquilidad a los profesionales de la plome-
ria que confian en nuestros productos. Nos
esforzamos por mantener una relacién cercana
tanto con estos profesionales como con los
fabricantes de sanitarios. Como parte integral
de nuestro proceso de innovacién, contamos
con un area especializada en investigacion de
mercado. Esta unidad se encarga de identificar
las necesidades y deseos de nuestros clientes,
evaluar su grado de satisfacciéon con nuestros
productos, validar conceptos y prototipos,

asi como identificar tendencias emergentes y
cambios en las preferencias del consumidor.
Ademas, evaluamos la sensibilidad al precio
para asegurar que nuestros productos se man-
tengan competitivos en el mercado."

A través de estas estrategias, Fluidmaster
busca ser siempre la mejor opcién para sus
clientes y tomar decisiones informadas que le
permitan continuar liderando el mercado. Su
compromiso con la innovacién y la calidad le
asegura que sigue respondiendo eficazmente
a las necesidades cambiantes de sus clien-
tes y manteniendo una ventaja competitiva
sostenible.

€ Fluidmaster.




FLUJO CONSTANTE:

PINTURR VINILICA ¥
VIVE- SENSAGIONES

La linea Vivet+ Sensaciones de

GRUPO THERMOTEK esta disefiada
especialmente para profesionales que
buscan resultados excepcionales en
pintura. Esta linea utiliza tecnologia
avanzada con resinas vinil-acrilicas y
pigmentos de alta calidad, combinados
con aditivos ecologicos que respetan

el medio ambiente. Vive+ Sensaciones
ofrece un alto poder cubriente, un aca-
bado terso, y una notable lavabilidad,
junto con una adherencia superior a di-
versos substratos. Disponible en cuatro
tecnologias distintas —Constructor Tipo
3A, Residencial Tipo 5A, Color Mil Tipo
7Ay Satin Tipo 10A— esta gama cubre
una amplia variedad de necesidades de
ATALAVABILIDAD proteccion y decoracion, proporcionando
ATAOURABIIDAD 7ﬂ w Y. soluciones versatiles y de alto rendi-
moiENDIMlEnm Colormil $‘|:’351th fua‘;it(;‘ﬁﬁtg:kp:;yr:cto.
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NUEVA VALVULA DE ESFERA ‘R-
ROSGABLE SIN
REGUBRIMIENTO

En URREA nos dedicamos a ofrecer soluciones de alta calidad para profesiona-
les, combinando innovacion y confianza en cada producto. Presentamos la nue-
va valvula de esfera roscable 566, una herramienta esencial para plomeros que
buscan precision y durabilidad. Fabricada en latén robusto, esta valvula soporta
hasta 400 WOG (8 kg/cm?) y cuenta con una esfera cromada de paso completo
para un control 6ptimo del flujo. Sus extremos roscables tipo NPT garantizan una
instalacion facil y répida. Disponible en medidas desde %" hasta 2", la serie 566 es
la eleccion perfecta para asegurar un rendimiento eficiente en cualquier sistema de
tuberias. Méas informacion y fichas técnicas en www.urrea.com.mx




VALMENX
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Transforma tu cocina con el monomando multifuncional de la-
ton de Valmex. Disefiado para ofrecer tres funciones—casca-
da, rocié y navaja—este grifo cuenta con un cabezal giratorio
de 180° y una nariz retractil de ABS. Su tecnologia EcoNature
controla el caudal en dos niveles (70%-100%), optimizando
el uso de agua. Ademas, la funcién ColdStart comienza con
agua fria, pasando gradualmente a caliente, lo que ayuda

a ahorrar agua y gas. Ideal para quienes buscan eficiencia,
sostenibilidad y elegancia. jMejora tu cocina con Valmex y
disfruta de una solucion funcional y estétical
www.valvuleriamexicana.com.mx

IUSA PRIMO ESENGIAL
REGADERAS ELEGTRICAS
DE 3 Y 4 TEMPERATURAS

Descubre las regaderas eléctricas Primo
Esencial de IUSA, disponibles en 3 y 4
temperaturas. Calientan el agua en solo 2
segundos, gracias a su tecnologia avanzada

y eficiencia del 98% en consumo de agua y
electricidad. Su aislamiento interno garantiza
total seguridad, mientras que la doble cdmara
de calentamiento mantiene una temperatura
constante durante todo el bafio. Ademas,
permiten un facil reemplazo de la resistencia y
estan selladas sin anillo de goma para mayor
durabilidad. Compatibles con cualquier sis-
tema de calentamiento, ofrecen una solucion
rapida y eficiente, reduciendo el tiempo de
espera y el consumo de agua y gas. jOptimiza
tu bafio con tecnologia de vanguardia!
Www.iusa.com.mx




FLUJO CONSTANTE:

SET DE TARJA
PARA EMPOTRAR

MEER presenta su nuevo set de tarja para empotrar,
disefiado para ofrecer maxima funcionalidad y estilo
en la cocina. Fabricado en acero inoxidable de alta
calidad con un espesor de 3.0 mm, este set incluye
todo lo necesario para una instalacion completa:
dispensador de jabdn, valvulas angulares, limpia
vasos, escurridor, depdsito secundario, tabla para
cortar, contra canasta y céspol flexible. Disponible en
dos elegantes acabados: Negro mate y satinado, que
se adaptan perfectamente a cualquier disefio interior.
Con su combinacion de robustez, versatilidad y estética
moderna, este set es ideal para plomeros que buscan
ofrecer una solucion integral y duradera en cada
proyecto. Consulta nuestro catalogo en
www.cnxint.com

LLAVE ANGULAR
ESTANDAR

La llave angular estandar 7121M-039, de Fluidmaster es una
herramienta esencial en sistemas de plomeria, disefiada para
ofrecer control y eficiencia del flujo de agua. Destacada por su
disefio compacto y funcionalidad, ofrece durabilidad y resisten-
cia a largo plazo. Fabricada con latén cromado, es resistente

a la corrosién y facil de instalar. Su cilindro antisarro previene
acumulaciones minerales, funciona con diferentes presiones y
tiene una mayor capacidad de flujo. Compatible con tuberias de
cobre y CPVC, es ideal para sanitarios, lavabos o fregaderos.
Conoce mas productos en www.fluidmastermexico.com
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G+
VALVULA DE
LLENADO

PREMIUM
400A133

La véalvula 400A133 de Fluidmaster, es ideal para
llenar tanques de sanitarios. Con un disefio compac-
to y rendimiento superior, reemplaza la valvula de
bola tradicional con tecnologia de flotador integrado,
optimizando el espacio y asegurando un llenado
constante. Esta fabricada con materiales resistentes,
ofrece ajuste del nivel de agua, operacion silenciosa,
facil instalacion y compatibilidad universal. Marcas
como Kohler, American Standard, Cato y URREA la
usan para garantizar durabilidad y confiabilidad en el
uso de sus sanitarios. Mas detalles en
www.fluidmastermexico.com




FLUJO CONSTANTE:

_
K_
9 E" nEnosnl -y Calidad para profesionales

RIDEL se presenta como la opcién definitiva para profe- 4(:\ pvC*
sionales que buscan calidad y versatilidad en pintura en TODA PRESION oy
qu u alidad y versatilidad en pintura e pegamento de Color Azul Lo
aerosol. Con una gama de 21 colores en acabados mate, iy et et
brillante y satinado, esta linea se adapta perfectamente a e — o o
aplicaciones tanto en interiores como exteriores y sobre A e 260t
diversas superficies. Ademas, RIDEL ofrece 7 colores con SISl i)
acabado metalico, 4 colores fluorescentes y 2 especiali- B D

dades: pintura de alta temperatura resistente hasta 300°C
y primers para una base solida. Su férmula avanzada ga-
rantiza una resistencia superior a la oxidacion y un secado
rapido, haciendo de RIDEL la eleccién ideal para proyectos
que requieren resultados duraderos y profesionales.
Conoce toda las lineas de producto en www.cnxint.com
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|| PROFESSIONAL PAINT
| METALICA / METALLIC

SISTEMA INTELIGENTE DE PRESION n
PRESURIZADORA SMART PRESS

La presurizadora inteligente de IUSA garantiza presion constante, sin importar
cuantos servicios de agua estén abiertos. Equipada con tecnologia Inverter,
asegura un minimo consumo de energia. Su instalacién es sencilla y su funcio-
namiento es silencioso y automatico: se activa al abrir cualquier grifo. Ajusta la
presion de 1.5 a 4 kg/cm? con facilidad, y su disefio compacto y estético facilita
su manejo. Ademas, ofrece multiples protecciones para asegurar una presion
eficiente en tu hogar. Ideal para plomeros que buscan rendimiento y fiabilidad en
cada instalacion. Conoce mas de nuestro catalogo en: www.iusa.com.mx




SikaFill®-233
Cemento plastico

Cemento plastico profesional de alta flexibilidad y excelente

adherencia al concreto. Su formula de resinas acrilicas, SikaFill®-233

agregados minerales y fibras sintéticas lo hace muy im-
permeable, ideal para interiores y exteriores. Con una '
consistencia pastosa que no se escurre, es perfecto para
resanar fisuras, grietas y juntas en superficies de concreto
o mortero. Resistente a la intemperie, sella eficazmente
techos, muros, y puntos criticos, con alta adherencia a
sustratos cementosos. Base agua, sin plomo, asbesto o

metales pesados. www.mex.sika.com

iV

Cont. Net, 3.8 L

Sy

]

i

LS

> LLEVANDO EL
~ DEL AGUA AL MAXIMO




FLUJO CONSTANTE:

CONDUT
PUC N

Un producto de Amanco Wavin esta disefiado especifi-
camente para la canalizacién y proteccién de cables,
ofreciendo una solucion versatil y eficiente. Su unién
para cementar asegura una maxima resistencia y
un sello hermético, garantizando la durabilidad y
seguridad de las instalaciones. El producto esta
disponible en dos versiones: una ligera, ideal para
instalaciones eléctricas, de voz y datos en casas
habitacién o comercios, donde el concreto lo cubrird;
y otra pesada, adecuada para instalaciones de alto
voltaje en tuberias al exterior o visibles, asi como
para instalaciones subterraneas en centros comercia-
les e industrias. Entre sus ventajas destacan la facilidad
y rapidez de instalacion, el ahorro en comparacion con el
galvanizado, alta resistencia al impacto y la capacidad de
ser auto extinguible. Conoce méas en wavin.mx

DETECCION DE
FUGAS OCULTAS

Las técnicas avanzadas para la deteccion de fugas ocultas

en sistemas de plomeria han evolucionado significativamente,
ofreciendo herramientas que ahorran tiempo y dinero en repa-
raciones. Entre las tecnologias mas destacadas se encuentran
los sensores de humedad, que detectan cambios sutiles en la
humedad del ambiente, y las camaras térmicas, que identi-
fican variaciones de temperatura en las tuberias, sefialando
posibles fugas. Estas innovaciones permiten localizar con
precision las fugas sin necesidad de demoler o intervenir en
grandes areas, optimizando el proceso de reparacion y minimi-
zando los costos asociados.




Eureka

CONSERVACION DEL AGUA

Avanzada tecnologia que
preservay protege el agua

'-Sistemas de almacenamiento de agua con T P . |
capacidades desde 450 L hastalos 10,000L B —
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PROTEGE TU HOGAR CON

THERMOTEK

PROTEGE LO QUE MAS QUIERES

SOLUCIONES DE IMPERMEABILIZACION

En México, la industria de la impermeabilizacion
cuenta con un jugador clave que se ha destacado
por su vision y calidad: THERMOTEK.

Esta empresa mexicana se dedica a ayudar a las personas a
proteger lo que mas aman, ofreciendo soluciones innovadoras
y productos de la mas alta calidad.

Innovacion y Calidad desde 1992

Establecida en 1992, THERMOTEK se ha convertido en un referente
en la fabricacién de sistemas de impermeabilizacién, pinturas,
resinas y otros productos especializados para la construccién. Su
misién siempre ha sido ofrecer productos confiables que satisfagan
las necesidades del mercado residencial, comercial e industrial.

Origenes y Expansion

THERMOTEK nacié como una marca especialista en sistemas de
impermeabilizacién y, con el tiempo, ha incorporado tecnologias
avanzadas que mejoran la eficiencia energética de sus productos.
Hoy en dia la empresa ha potencializado sus capacidades al formar
parte de un grupo global.

Presencia en mas de 18 mil ferreterias e W
A lo largo de los afios, THERMOTEK ha expandido su presencia Planta Abasolo,*N.L.
a diferentes regiones del pais, demostrando su compromiso
para proteger y cuidar los hogares de las familias mexicanas,

con las soluciones de impermeabilizacion en las ferreterias mas gru pothermotek_coml 0 | | inl | o I

importantes del pals.
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(SABIAS QUE...?

Se estima que los

productos THERMOTEK han
impermeabilizado desde su
fundacion al dia de hoy el
equivalente a mds de 230,000
campos de futbol.

(Dato estimado con informacidn interna
de produccidn y ventas).

Soluciones Térmicas para un Hogar mas
Confortable

Los productos de THERMOTEK no solo se centran
en evitar el paso de la humedad, sino que también
sus impermeabilizantes blancos son reflectantes y
contribuyen a tener hogares mas frescos y energéti-
camente eficientes.

ALIADO COMERCIAL CONFIABLE
THERMOTEK no solo ofrece productos de excelente
calidad, sino que también brinda a sus aliados co-
merciales una serie de apoyos que lo convierten en la
mejor opcion de negocio:

* Capacidad de Produccién: Respuesta rapida y opor-
tuna de abastecimiento en toda la Republica Mexicana.
* Capacitacion: Cursos y talleres para la fuerza de
ventas.

 Alta Rotacion: Productos altamente demandados
por el mercado residencial.

* Marca Reconocida: Prestigio y reconocimiento en
el mercado.

* Productos Certificados: Calidad garantizada.

AMPLIA OFERTA DE PRODUCTOS

La oferta de productos THERMOTEK esta disefada
para satisfacer las necesidades diarias y los proyectos
mas exigentes. Su portafolio incluye:

* Impermeabilizantes Acrilicos: Soluciones tradicio-
nales de alta calidad.

* Impermeabilizantes Asfalticos: Facil aplicacién y
excelentes resultados.

* Selladores: Versatilidad de usos en el hogar.

* Impermeabilizantes Prefabricados: Mayor durabilidad
y resistencia.

* Pinturas Acrilicas y Vinilicas: Excelente poder cu-
briente.

THERMOTEK: Tu Socio Ideal

Para los distribuidores ferreteros, asociarse con
THERMOTEK es una oportunidad inigualable para
trabajar con una marca lider en el mercado, que
ofrece innovacion, calidad y responsabilidad.

B

" 5 THERMOTEK = ! -
a SELLO

Sellador Primario

Con un amplio catalogo y un firme compromiso con la mejora con-
tinua, THERMOTEK es el socio ideal para crecer y prosperar en el
competitivo mundo de la ferreteria y plomeria.

iUnete a THERMOTEK y descubre como sus productos pueden
transformar tu negocio y mejorar tus ofertas en el sector de ferre-
teria y plomeria!
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REDES DE PLOMERIA EN

EDIFICIOS

VERDES

El concepto de edificios verdes ha ganado una
relevancia significativa en los Gltimos afos, impulsado
por la necesidad de construir espacios mds sostenibles,
eficientes y amigables con el medio ambiente.

n este contexto, el disefio e instalacién de redes
de plomeria desempefian un papel crucial. No se
trata solo de cumplir con las normativas actuales,
sino de ir un paso mas alla para integrar soluciones

innovadoras que contribuyan a la sostenibilidad general
del edificio.

El disefio de plomeria en edificios verdes se basa en varios
principios clave, todos orientados a reducir el consumo
de agua, minimizar el desperdicio y garantizar la eficiencia
energética. La seleccion de materiales es fundamental;
los sistemas de tuberias deben ser duraderos, reciclables
y de bajo impacto ambiental. Materiales como el cobre,
PEX, PPR y CPVC son opciones populares debido a su
longevidad y bajo mantenimiento, ademas de ser menos
propensos a fugas.

PLOMERIA ESTRUCTURADA

Otra consideracion importante es la configuracién del
sistema de plomeria. La plomeria estructurada es un en-
foque integral para el disefio y la instalacion de sistemas
de plomeria en edificios, buscando optimizar la eficiencia
y simplificar el mantenimiento. En lugar de un disefio

Por Francisco Nepomuseno

disperso, se utiliza una planificacién centralizada donde
las tuberias principales se agrupan en éareas especificas
del edificio. Estas tuberias se distribuyen verticalmente
desde un punto central, conectando los diferentes pisos
y puntos de uso con menos ramificaciones. Este método
no solo minimiza la cantidad de tuberias necesarias,
sino que también facilita el acceso para reparaciones y
mantenimiento. Al reducir la complejidad del sistema,
se optimiza el espacio y se pueden reducir los costos a
largo plazo debido a menos fugas y menor consumo de
recursos.

CAPTACION Y REUTILIZACION DE AGUA

Uno de los componentes mas destacados en el disefio de
plomeria para edificios verdes es la integracién de siste-
mas de captacién y reutilizacién de agua. Estos sistemas
recolectan agua de lluvia o aguas grises (agua ligeramente
usada en lavamanos, duchas o lavadoras) y la tratan para
su reutilizacion en aplicaciones no potables, como el riego
de jardines o |la descarga de inodoros. La implementacién
de estos sistemas requiere un disefio cuidadoso de las
tuberias y los tanques de almacenamiento, asi como un
conocimiento sélido de las normativas locales.

>



ARTICULO TECNICO:

Para un plomero, es importante entender cémo seleccionar
e instalar estos sistemas adecuadamente. Primero, elige
el sistema correcto segin la calidad del agua y las nece-
sidades del usuario, como filtros de carbén activado para
eliminar cloro o sistemas de dsmosis inversa para sales y
minerales. Instala el sistema en un area accesible y venti-
lada, cerca del punto de entrada del agua para asegurar
un tratamiento efectivo. Conecta los componentes como
filtros, bombas y tanques siguiendo las instrucciones del
fabricante, y asegurate de instalar vélvulas de bypass para
facilitar el mantenimiento. Finalmente, realiza pruebas
para verificar el funcionamiento y educa al cliente sobre
el mantenimiento necesario.

La correcta instalacién y mantenimiento de estos sistemas
puede reducir significativamente el consumo de agua
potable y los costos operativos del edificio a largo plazo.

EFICIENCIA ENERGETICA

La eficiencia energética es otro aspecto vital en el disefio
de plomeria para edificios verdes. Los sistemas de agua
caliente, en particular, pueden ser grandes consumidores
de energia si no se disefian e instalan correctamente.
Una solucién comun es el uso de calentadores de agua
sin tanque (también conocidos como calentadores de
paso), que calientan el agua solo cuando es necesario,
eliminando el desperdicio de energia asociado con los
calentadores tradicionales con tanque.

También, para mejorar la eficiencia energética en el calenta-
miento del agua sin sacrificar el rendimiento, los plomeros
deben considerar la instalaciéon de calentadores de agua
de alta eficiencia, como los modelos de condensacién o
los sistemas de calefaccion por energia solar, que utilizan
recursos renovables y reducen el consumo de energia. Es
crucial implementar controles y termostatos programables
para evitar el sobrecalentamiento y ajustar la temperatura
del agua segun la demanda real. Ademas, fomentar una
cultura de uso consciente del agua caliente, mediante la
educacion sobre préacticas sostenibles y la instalacion de
dispositivos de ahorro de agua, contribuye a reducir el
consumo sin comprometer la comodidad de los usuarios.

ELECCION DE TUBERIAS

En la busqueda de un sistema de plomeria sostenible,
la eleccién de las tuberias adecuadas es esencial para
garantizar tanto la eficiencia del sistema como su impacto
ambiental. Cada tipo de tuberia presenta caracteristicas
particulares que influyen en su sostenibilidad, y es funda-
mental considerar estos aspectos al tomar decisiones.

Las tuberias de acero inoxidable, aunque costosas y
pesadas, ofrecen una alta durabilidad y resistencia a la
corrosién, y son completamente reciclables. Su larga vida
util y capacidad de reciclaje contribuyen a un menor impac-
to ambiental a largo plazo. Por otro lado, las tuberias de
cobre también son altamente duraderas y reciclables, y no
contaminan el agua. Sin embargo, su costo y la necesidad
de soldadura para su instalacién pueden ser desventajas.

El PVC es una opcidn econdmica y versétil, pero su impacto
ambiental puede ser preocupante debido a los productos

quimicos utilizados en su fabricacion y su menor durabilidad
en condiciones extremas. Las tuberias de PEX, conocidas
por su flexibilidad y resistencia a la corrosion, ofrecen
facilidad de instalacién y un flujo de agua silencioso. Sin
embargo, no son reciclables y no son adecuadas para
exteriores, lo que puede limitar su sostenibilidad.

Las tuberias de polipropileno (PPR) destacan por su re-
sistencia a la corrosion y su capacidad para manejar altas
temperaturas, lo que las hace duraderas y compatibles con
sistemas de agua potable. Aunque tienen limitaciones en
cuanto a temperaturas superiores a 60 grados centigra-
dos, su bajo peso facilita el transporte y la instalacién, y
su durabilidad contribuye a un menor impacto ambiental
a largo plazo.

Al seleccionar tuberias para un sistema de plomeria soste-
nible, es crucial considerar factores como la durabilidad,
la reciclabilidad, el costo a lo largo del ciclo de vida y la
eficiencia energética. Optar por materiales que ofrecen una
vida Util prolongada y resistencia a condiciones adversas
puede reducir la necesidad de reemplazos frecuentes y
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mantenimiento, mientras que elegir tuberias reciclables o
de bajo impacto ambiental ayuda a minimizar el impacto
global del proyecto.

MONITOREO Y MANTENIMIENTO

Finalmente, un aspecto crucial en el disefio de plomeria
para edificios verdes es la capacidad de monitorear y
mantener los sistemas de manera eficiente. Los sistemas
de monitoreo inteligente, que permiten a los adminis-
tradores de edificios rastrear el uso de agua y detectar
fugas o ineficiencias, son cada vez mas comunes en los
edificios verdes. Los plomeros deben estar capacitados
no solo en la instalacién de estos sistemas, sino también
en su mantenimiento y en la interpretacién de los datos e e
que generan para poder realizar ajustes que optimicen Silicones acéticos y neutros

el rendimiento del sistema. Soluciones de sellado para la plomeria
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Al mantenerse al dia con las Ultimas tendencias y tec-
nologias en plomeria verde, los profesionales del sector w,
pueden contribuir de manera significativa a la construccién

de un futuro més sostenible.
i




VALMEX"

CALIDAD CERTIFICADA

Valvula de pie

Pichancha

Valvula de Retencion

Check Universal

INNOVACION Y

CONFIANZA

En el competitivo mundo de la plomeria, encontrar un socio
confiable que combine calidad, innovacidn y sostenibilidad
puede ser un desafio.

UNLEGADO DEEXCELENCIAY CONFIANZA
Desde su fundacion, VALMEX ha dejado una marca
imborrable en la industria de la valvuleria.
Comenzando con productos pioneros como las Valvulas
Boston, importadas de Espafia, y la Pichancha Universal
con rejilla plastica, hemos sido testigos del impacto
positivo de nuestras innovaciones. La introduccion de
émbolo y resorte en valvulas de retencién, por ejemplo,
ha revolucionado el mercado, estableciendo a VALMEX
como un sinénimo de calidad y fiabilidad.

CALIDAD Y DURABILIDAD ASEGURADAS

Nos enorgullece ofrecer productos que no solo
cumplen con las expectativas, sino que las superan.
Con una garantia de 5 afos contra defectos de fabrica
y un robusto sistema de refacciones, garantizamos la
durabilidad y el rendimiento de nuestros productos.
Nuestra amplia gama, que incluye mas de 1500 SKU,
abarca desde plomeria y gas hasta griferia, cerdmica
y gabinetes de bano, asegurando que nuestros distri-
buidores tengan acceso a una oferta integral y diversa.
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“ Valvula de Esfera
Roscar Valmex

600 LBs w.0.G

INNOVACION Y TECNOLOGIA AL SERVICIO
DEL USUARIO

En VALMEX, lainnovacion es parte de nuestra esen-
cia. Nuestros productos estan disefiados para ofrecer
un rendimiento superior y una mayor versatilidad.
Ejemplos destacados incluyen el Check Universal, que
se puede usar en tres posiciones diferentes; las Valvulas
de Esfera con una maneta innovadora y ergondmica,
con el numero de patente 32756, que destacan por su
disefio innovador; y el Filtro de Sedimentos Purgable,
que garantiza agua mas limpia al filtrar hasta 40 micras
de sedimentos. Estas soluciones no solo mejoran la
eficiencia, sino que también marcan la diferencia en
el dia a dia de los técnicos instaladores.

Descubre como VALMEX puede transformar tu ne-
gocio y ofrecer a tus clientes soluciones de plomeria
y valvuleria que marcan la diferencia. Con mas de tres
décadas de experiencia y un firme compromiso con
la calidad y la sostenibilidad, VALMEX est4 listo para
continuar liderando el camino en la industria.

iContactanos hoy y forma parte de la familia VALMEX
para crecer juntos en el futuro de la plomeria y la
construccion!

VALMEX ES UNA EMPRESA 100% MEXICANA
CON UN FIRME COMPROMISO CON EL MEDIO
AMBIENTE.

¢ Trabajamos bajo el sistema ISO 9001-2015
jEstamos certificados! Con las NOM 008 y 002 de
CONAGUA, lo que respalda nuestra dedicacion a
minimizar el impacto ambiental y gestionar los
recursos de manera eficiente.

e L a incorporacion de eco-tecnologia en todos
nuestros productos es una muestra de nuestro
esfuerzo continuo por promover la preservacion
del planeta, al tiempo que ofrecemos soluciones
que contribuyen a un ahorro significativo en las
facturas de gas y agua.

www.valvuleriamexicana.com.mx
€ valmexmx
valmex.mx
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PLOMERIA EN ZONAS DE

AESGO SISMICO

Durante un sismo, las instalaciones de plomeria se ven sometidas
a una serie de fuerzas que pueden causar dafios significativos si
no estdn disefiadas adecuadamente.

Por Guillermo Salas

rabajar en areas de riesgo sismico presenta de-

safios Unicos para los plomeros. Mas alla de

las consideraciones estandar de instalacion, es

crucial entender cémo los movimientos sismicos
pueden afectar a los sistemas de plomeria y qué medidas
especificas se deben tomar para garantizar la seguridad
y durabilidad de las instalaciones.

Los sismos son impredecibles, pero se pueden mitigar
sus efectos conociendo el mapas de riesgo sismico, que
identifican las zonas mas vulnerables y el periodo de
retorno de los sismos, es decir, el intervalo promedio
entre eventos sismicos significativos. La identificacién
de peligro sismico a nivel municipal en México es ge-
nerada por el Centro Nacional de Prevencién de Desas-
tres (CENAPRED) en coordinacién con la Direccién de
Anélisis y Gestién de Riesgos. EIl CENAPRED clasifica
los 2,465 municipios en zonas de riesgo sismico segun
la regionalizacién sismica de la Comisién Federal de
Electricidad (CFE), que categoriza el peligro en cuatro
zonas (A, B, C, D), de menor a mayor riesgo.

En estas zonas, especialmente aquellas con alta actividad
sismica, es crucial implementar medidas de proteccion
en las construcciones, particularmente en los sistemas
contra incendio.

=

DANOS FRECUENTES POR SISMOS

Durante un sismo, las instalaciones de plomeria pueden
sufrir diversos dafios debido a las fuerzas que acttan so-
bre ellas. Las tuberias rigidas, como las de PVC o cobre,
pueden romperse si estan ancladas en diferentes puntos
y son sometidas a tensiones extremas por el movimiento
del terreno. Esto es comun en edificios de varios pisos,
donde el desplazamiento entre niveles genera roturas en
las conexiones. Ademas, los movimientos laterales pueden
causar que las tuberias se desplacen o se desconecten,
especialmente en las uniones entre materiales diferentes,
o en las conexiones a equipos como calentadores de
agua.

Las fugas también son comunes, ya que las juntas pueden
aflojarse o agrietarse, lo que provoca escapes de agua
o gas. Los tanques de almacenamiento y calentadores
de agua, debido a su peso, pueden volcarse si no estan
bien asegurados, lo que dana las conexiones y puede
causar inundaciones o fugas peligrosas. También, los
sistemas de drenaje y alcantarillado enterrados pueden
bloquearse o romperse cuando el terreno se desplaza,
interrumpiendo el flujo de aguas residuales y provocando
posibles contaminaciones del suelo.






ARTICULO TECNICO:

ANTI-SiSMICAS

Una de las primeras lineas de defensa en una instalacion
de plomeria en zonas sismicas es el uso de conexiones
flexibles. Estas conexiones permiten que las tuberias se
muevan ligeramente durante un sismo sin romperse. Sin
embargo, no todas las conexiones flexibles son iguales.
Es recomendable optar por aquellas que estan especifi-
camente disefiadas para resistir movimientos sismicos.
Estos conectores suelen estar hechos de materiales
como acero inoxidable y estan reforzados para soportar
esfuerzos tensionales.

IMPLEMENTACION DE SOPORTES Y ANCLAJES
ANTI-SiSMICOS

La proteccion sismica incluye técnicas como el anclaje
adecuado de equipos al suelo, la instalacién de soportes
y refuerzos adicionales, y la utilizacién de materiales y
sistemas de aislamiento que puedan absorber o mitigar las
vibraciones. Los soportes de tuberias, como abrazaderas,
colgadores y soportes de pared son fundamentales para
mantener las tuberias en su lugar y evitar desplazamientos
peligrosos.

Una abrazadera antisismica es un dispositivo que asegura
tuberias y conductos durante un sismo, previniendo dafios
y fallos en los sistemas conectados. Funciona anclandose
a estructuras rigidas, absorbiendo y dispersando vibra-
ciones para evitar que la tuberia se desplace o se rompa.
Aungue limita el movimiento, permite cierta flexibilidad
controlada para evitar rupturas bajo presién. Ademas,
distribuye la carga a lo largo de la tuberia, previniendo
puntos de fallo. Estos dispositivos son esenciales para
mantener la integridad de sistemas criticos durante un
terremoto.

Es crucial que estos soportes estén fabricados con ma-
teriales resistentes y sean instalados con una mayor
frecuencia para minimizar el movimiento de las tuberias
durante un sismo. Los anclajes a estructuras, que fijan
las tuberias y equipos a muros, techos o suelos, tam-
bién deben ser reforzados con elementos antisismicos,
como pernos de expansiéon o anclajes quimicos, que
proporcionan una sujecién mas fuerte y segura en caso
de movimientos sismicos. Ademas, el uso de soportes
anti vibratorios, que absorben parte de la energia del
sismo y reducen la transmision de fuerzas a las tuberias,
es altamente recomendable. Estos soportes suelen
incluir cojinetes de goma o resortes que proporcionan
flexibilidad y amortiguacion.

Otra medida importante es la instalacion de refuerzos
cruzados en tramos largos de tuberias, los cuales limitan
el movimiento lateral durante un sismo. Estos refuerzos
deben estar bien anclados a la estructura del edificio y
colocarse a intervalos regulares.




Finalmente, los equipos como calentadores de agua,
bombas y tanques de almacenamiento deben estar fir-
memente anclados al suelo o paredes con sistemas de
anclaje sismico, que pueden incluir correas metélicas,
soportes de angulo y anclajes de expansion. Estos anclajes
aseguran que el equipo permanezca en su lugar durante
un sismo, evitando dafios costosos y fallos del sistema.

SELECCION DE MATERIALES ADECUADOS
La seleccidon de materiales adecuados en plomeria es
fundamental para minimizar los riesgos en caso de sismo.
Los materiales utilizados deben ofrecer resistencia a la
fractura y flexibilidad para soportar las fuerzas genera-
das durante un terremoto. Aunque el PVC y CPVC son
comunes en muchas instalaciones, en areas sismicas, los
materiales méas ductiles, como el PEX o el PPR, pueden
ofrecer una mayor resistencia a las fracturas causadas
por el movimiento del terreno.

Ademas, es esencial que los materiales sean resistentes a
la corrosion, ya que un material debilitado por la corrosion
es mas propenso a fallar bajo la presion de un sismo.
Por lo tanto, al disefiar y construir sistemas de plomeria
en zonas sismicas, es crucial elegir materiales que no
solo cumplan con las normas de seguridad, sino que
también estén especificamente disefiados para soportar
las condiciones extremas que un sismo puede imponer.

CONSIDERACIONES PARA SISTEMAS

DE GAS

En sistemas de gas instalados en zonas sismicas, es crucial
considerar la instalacion de valvulas de corte automéaticas

La mejor manera de abordar
los desafios de la plomeria en

zonas sismicas es integrando
consideraciones sismicas desde
la etapa de diseno.

que se activen ante vibraciones significativas, para prevenir
fugas peligrosas en caso de sismo. Ademas, las tuberias
de gas deben estar hechas de materiales flexibles, como
acero corrugado, que puedan resistir deformaciones sin
romperse. Es esencial también garantizar que las cone-
xiones estén adecuadamente selladas y que se utilicen
anclajes y soportes reforzados para mantener la integridad
del sistema. La inspeccidén y el mantenimiento regular
son fundamentales para asegurar que las instalaciones
se mantengan en éptimas condiciones y cumplan con
las normas de seguridad més estrictas.

INSPECCION Y MANTENIMIENTO
PREVENTIVO

Incluso con las mejores practicas de instalacién, el man-
tenimiento regular es clave para garantizar la seguridad
a largo plazo en zonas sismicas. Inspeccionar las tube-
rias y conexiones después de un sismo es esencial para
identificar posibles dafios que no sean inmediatamente
evidentes.

Finalmente, la mejor manera de abordar los desafios de
la plomeria en zonas sismicas es integrando considera-
ciones sismicas desde la etapa de disefio. Colaborar con
ingenieros estructurales y arquitectos para garantizar
que el sistema de plomeria esté disefiado para soportar
la actividad sismica puede prevenir problemas futuros.

REPENSAR NUESTRAS INSTALACIONES
En un mundo cada vez més afectado por el cambio cli-
matico y las fuerzas naturales impredecibles, es esencial
repensar las instalaciones de agua, saneamiento y gas para
garantizar su resiliencia ante sismos, tormentas, sequias
y huracanes. Estas eventualidades, aunque lamentables,
son inevitables, y debemos anticipar sus impactos para
minimizar los riesgos.

Un plomero profesional no solo debe estar al dia con las
mejores practicas y tecnologias, sino también desarro-
llar una visién proactiva que le permita enfrentar estos
desafios con soluciones robustas y sostenibles. Estar
preparados es la clave para proteger vidas, propiedades
y el medio ambiente en un futuro cada vez més incierto.'?
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GRUPO IUSA:

CELEBRANDO 85 ANOS DE
INNOVACION Y EXCELENCIA

Desde nuestro comienzo en 1939, en Grupo IUSA hemos
recorrido un largo camino, transformandonos en una de las
empresas lideres en el continente americano.

Con un compromiso inquebrantable con la innovacion y la excelencia, hemos consolidado un portafolio diversifi-
cado que abarca los sectores de energia, industrial, construccién, agropecuario y educativo. En este 85° aniversario,
rendimos homenaje a nuestra historia, celebramos nuestros logros y miramos hacia un futuro brillante junto a
nuestros distribuidores y socios comerciales.

Nuestra Historia: De una Pequeia Luz a un Faro de Innovacion
La historia de IUSA es una inspiradora narrativa de perseverancia y vision. Fundada por Alejo Peralta
y Diaz Ceballos a los 18 afios, la empresa comenzé como "Peralta Hermanos', dedicandose a la
fabricacion de herrajes-portamechas para veladoras. Esta pequefa flama no solo ilumind mi-
llones de hogares mexicanos, sino que también encendio el espiritu de superacién que ha
guiado a IUSA durante méas de ocho décadas.

Compromiso con la Innovacion y el Desarrollo
Desde nuestros inicios, hemos enfocado nuestros esfuerzos en implementar pro-
cesos que enriquecen la empresa y fortalecen nuestras relaciones con clientes
y colaboradores. Aplicamos nuevas tecnologfas para mejorar continuamente
nuestros productos y servicios, asegurando que siempre estemos a la
vanguardia en el mercado. Este compromiso constante con lainnovacion
es lo que nos permite ofrecer soluciones que superan las expectativas y

necesidades del mercado internacional.

Lideres en Diversos Sectores

Hemos desarrollado uno de los portafolios mas completos y versatiles del

1 939 mercado internacional, estableciéndonos firmemente como lideres en
una amplia gama de sectores cruciales: energfa, industrial, construccion,

agropecuario y educativo, entre otros.
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UNA EMPRESA CON CAPITAL 100% MEXICANO

Conformados por capital 100% mexicano,

hemos logrado trascender fronteras y posicionarnos como
un grupo influyente en todo el continente americano entre
otros paises del mundo. Este crecimiento no solo refleja
nuestra capacidad de adaptarnos y superar desafios, sino
también nuestra dedicacion a mantenernos como una

Una Familia Comprometida con la Excelencia
En IUSA, entendemos la importancia de inspirar y generar
confianza. Nuestro compromiso con la excelencia, la disciplina
y el profesionalismo se refleja en cada aspecto de nuestra
operacién, desde la relacién con nuestros colaboradores
hasta la colaboracién con nuestros proveedores. Nos enor-
gullecemos de ser una gran familia que trabaja unida para
alcanzar metas ambiciosas y construir un futuro mejor.

Agradecimiento a Nuestros Socios y Clientes

Al celebrar estos 85 aios de trayectoria, expresamos nuestro
mas sincero agradecimiento a nuestros socios comerciales
y clientes. Su apoyo y lealtad han sido fundamentales para
nuestro éxito. Nos sentimos honrados de seguir construyendo
juntos el futuro que todos deseamos, con la confianza de que

empresa rentable y competitiva a nivel global.
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los préximos afos traerdn alin mds innovacion, crecimiento
y prosperidad para todos.

Un Futuro Brillante

La gran familia IUSA est4 feliz de seguir este camino de cre-
cimiento, innovacién y desarrollo, siempre dando nuestro
mayor esfuerzo para ofrecer los mejores productos y servi-
cios. Invitamos a los distribuidores ferreteros de México a
unirse a nosotros en esta emocionante trayectoria. Juntos,
podemos seqguir iluminando el camino hacia un futuro de
éxito compartido.

iUnete a Grupo IUSA y descubre cémo podemos trans-
formar juntos el sector de la ferreteria y la construccion
en México y mas alla!



ENTREVISTA CON

ROSENDO GUTIERREZ

DIRECTOR COMERCIAL DE GRUPO [USA

En el competitivo mundo industrial, mantenerse a la vanguardia
requiere de una combinacidén de innovacidn, compromiso social
y una profunda comprension de las necesidades del mercado.

Grupo IUSA, con més de 85 anos de historia, ha logrado con-
solidarse como un referente en el sector gracias a su enfoque
en la tecnologfa y la sustentabilidad. El ingeniero Rosendo
Gutiérrez, director comercial de la empresa, nos ofrece una
vision detallada de coémo IUSA se mantiene relevante y com-
petitiva en un mercado saturado.

La innovaciéon como pilar fundamental

Uno de los aspectos mas destacados de Grupo IUSA es su
capacidad para innovar constantemente. La empresa ha lan-
zado productos como el "Biohidro", un procesador de agua de
desecho que permite reutilizar el agua negra de las viviendas de
manera segura y eficiente. Este producto es un claro ejemplo
de cémo IUSA responde a las necesidades del mercado y al
mismo tiempo, contribuye a la preservacion de los recursos
naturales.

EPP: La innovacion tecnoldgica es clave en su sector. ;Cémo
se mantiene IUSA a la vanguardia en este aspecto?

Ing. Rosendo Gutiérrez: La clave estd en escuchar y ob-
servar al mercado. Aunque algunas innovaciones, como el
Biohidro, provienen de individuos apasionados como nuestro
colaborador Rogelio, en IUSA tenemos la responsabilidad de
convertir esas ideas en productos comercialmente viables,
competitivos y rentables. Es un proceso que requiere estar
alerta a las necesidades del mercado y a las propuestas de
innovacién, garantizando que cada nuevo producto cumpla
con las expectativas tanto de los consumidores como de los
profesionales que lo instalan.

EPP: £l mercado estd saturado con una amplia oferta de mar-
cas y productos, lo que puede confundir a los instaladores.
iCoémo logra IUSA mantener su prestigio en un entorno tan
competitivo?

=

Ing. Rosendo Gutiérrez: £s un reto enorme. Ademas de de-
sarrollar productos innovadores, es vital comunicarlos efectiva-
mente a los instaladores y técnicos, quienes son los verdaderos
embajadores de nuestras marcas en los hogares. Por ello, en
IUSA valoramos profundamente el trabajo de electricistas,
plomeros e instaladores, y buscamos aprender de ellos para
mejorar constantemente. Estamos comprometidos con la
capacitacion y el desarrollo de programas educativos que
fortalezcan su conocimiento y habilidades, lo que a su vez,
refuerza la confianza en nuestros productos.

Responsabilidad social y compromiso con la
calidad

La filosofia empresarial de Grupo IUSA, forjada a lo largo de
85 anos, se basa en un profundo compromiso con la calidad
y el cumplimiento de las normativas. En un mercado donde
no siempre se compite en igualdad de condiciones, IUSA ha
mantenido su enfoque en ofrecer productos que cumplan
con los mas altos estandares de desempefio, precio y garantia.

"Nuestro compromiso con la legalidad y la normatividad es
inquebrantable’, afirma Gutiérrez. Este compromiso no solo
ha permitido que IUSA sea una marca reconocida y respetada,
sino que también ha contribuido al desarrollo de un sector
industrial mas ético y responsable.

La importancia de la Expo Nacional Ferretera
La participacion de IUSA en la Expo Nacional Ferretera es una
muestra mas de su compromiso con la industria y con sus
clientes. Este evento es una oportunidad para que la empresa
muestre sus Ultimos avances y fortalezca las relaciones con sus
socios y colaboradores.

"Estamos muy entusiasmados por participar y conectar con
nuestros amigos y socios’, menciona el Ing. Gutiérrez, reflejando
la importancia que la empresa otorga a estos eventos como
plataformas para la innovacién y el desarrollo del sector.







TU MEJOR ALIADO EN LA CONSTRUCCION

Sika es una empresa de Especialidades Quimicas, reconocida dentro del mercado de la Construccian, especialistas en impermeabilizantes,
selladores, con una posicion de liderazgo por mas de 100 afos, debido al desarrollo y fabricacion de sistemas y/o productos con la mas alta
tecnologia a nivel mundial y sustentabilidad.

Nuestra reputacion de calidad se demuestra a través de un portafolio de soluciones que han sido empleados por muchos afios en diversas
aplicaciones.

Somos una empresa que pertenece al Grupo Suizo Sika. Desarrollamos, fabricamos y comercializamos soluciones innovadoras de calidad
requeridas en los mercados de la construccion y de la industria, con asesorias y valor agregado para: Construir, sellar, proteger, adherir,
amortiguar, reforzar.

Trabajamos cada dia para lograr la satisfaccion de nuestros clientes, accionistas, colaboradores, proveedores y la comunidad cuidando el
medio ambiente y viviendo nuestros valores.

sika.com.mx



Sika contigo en
cada proyecto.

SOLUCIONES PARA LA
IMPERMEARBILIZACION EN LA
CONSTRUCCION Y MANTENIMIENTO

Contamos con productos innovadores y de alta calidad para una
impermeabilizacion durable. Sika desarrolla soluciones que hacen posibles
construcciones orientadas hacia el futuro incluso para los requisitos mas
exigentes, contribuyendo a una infraestructura eficiente y duradera para
optimizar los procesos y costos de nuestros clientes.

GARANTICE LA UNION, FLEXIBILIDAD
E IMPERMEABILIZACION DE JUNTAS

Sika tiene una larga historia en selladores de juntas, desde envolventes
de edificios hasta interiores, estructuras subterraneas y todo tipo de juntas
impermeables. Los selladores de Sika muestran una buena adherencia
a una amplia gama de materiales, incluyendo hormigdn, mamposteria,
madera pintada, aluminio recubierto o galvanizado, acero o PVC. Esto es
importante para ventanas, puertas y otras instalaciones.

DESCARGA
© " LASIKA APP

- - * -

CONSTRUYENDO CONFIANZA



COMPRENDER LAS

NECESIDADES
DEL CLIENTE

EN EL MERCADO ACTUAL

on la evolucion de las tecnologias y los sistemas de construccion, los productos y servicios deben adaptarse
a estas nuevas realidades.

Con motivo de la Encuesta Nacional de Plomeria, conversamos con la Lic. Janett Lemus, Gerente de Unidad
de Negocio Retail en Sika, quien resalta la importancia de este enfoque. "Es crucial para nosotros como marca entender
las nuevas necesidades en el mercado de la plomeria. Sabemos que los sistemas de plomeria han evolucionado en los
Ultimos 40 afios, y nuestros productos deben adaptarse a estas nuevas demandas”, afirma Lemus.

Sika esta comprometida a desarrollar productos que no solo satisfacen las necesidades actuales, sino que también se
alinean con las tendencias futuras en la construccion y el clima. Este enfoque permite a la empresa ofrecer soluciones
especificas para una variedad de entornos y aplicaciones.

Para mantener su relevancia y competitividad, Sika invierte considerablemente en investigacion de mercados y mantiene
un contacto directo con los profesionales de la plomeria a través de sus equipos tecno-comerciales. Estas acciones les
permiten cubrir desde las necesidades méas basicas hasta las altamente especializadas.

FILOSOFIA DE SIKA: CALIDAD, SERVICIO AL CLIENTE Y SOSTENIBILIDAD
EPP: ; Cuales son los aspectos mas destacados de la filosofia de su marca en términos de calidad, servicio al cliente y
compromiso con la sostenibilidad ambiental?

JL: "Nuestra organizacién se basa en cinco valores fundamentales, de los cuales tres son especialmente relevantes
para la calidad, el servicio al cliente y la sostenibilidad: 'El cliente primero', 'Coraje para la innovacion' y 'Sustentabilidad
e integridad'. Estos principios estan profundamente arraigados en nuestro ADN.

La orientacion al cliente guia todas nuestras acciones, lo que nos impulsa a mantener los mas altos estandares de calidad
en nuestros productos y servicios. Sika es reconocida mundialmente como un simbolo de calidad superior. Ademas,
sin un enfoque centrado en el cliente, la innovacion no seria posible.

Todas las soluciones que ofrecemos estan disefiadas pensando en el cliente, no solo para satisfacer sus necesidades
actuales, sino también anticipando las futuras. Con 18 centros de tecnologia a nivel global y mas de 100 sitios de




investigacion y desarrollo, nuestro esfuerzo colabora-
tivo con cientificos, socios comerciales, proveedores
y clientes impulsa la innovacién, asegurando que
todos los nuevos desarrollos se enfoquen en solu-
ciones sostenibles. Para Sika, la sostenibilidad no
es so0lo una meta, sino un requisito indispensable
para avanzar hacia el futuro”.

El compromiso de Sika con la responsabilidad social

corporativa es tanto natural como organico. Como

parte del Pacto Mundial de las Naciones Unidas, Sika

se adhiere voluntariamente a principios universales

de sostenibilidad y apoya los objetivos de la ONU

en términos de derechos humanos, trabajo, medio

ambiente y anticorrupcion. Este compromiso se refleja

en su enfoque constante para identificar riesgos y

oportunidades mediante analisis de materialidad,

lo que les permite establecer estrategias en areas

de alto impacto social como el cambio climatico,

‘ la gestion de residuos, el uso del agua, la salud

)’ y seguridad, las relaciones con la comunidad, los
derechos humanos y la economia circular.

"Este compromiso nos impulsa a enfocar nuestra
innovacion y desarrollo de productos en mejorar,
por ejemplo, el ciclo de vida de nuestros productos,
crear medios de transporte mas eficientes, segu-
ros y accesibles, y minimizar el uso de quimicos
con impacto en la salud. Ademas, mantenemos
un firme compromiso ético con nuestros clientes y
la comunidad en general, garantizando que todas
nuestras acciones estén alineadas con los mas altos
estandares de responsabilidad social y ambiental”,
destaca Lemus.

Para cerrar, Janett Lemus dejé claro que en Sika
no solo buscan liderar en innovacion y calidad, sino
que también disfrutan del desafio de anticiparse a

/ las necesidades del mercado. Con una sonrisa,
: concluye: "Nos apasiona lo que hacemos, y sabemos
y que cada dia es una nueva oportunidad para seguir

mejorando y sorprendiendo a nuestros clientes".

CONSTRUYENDO CONFIANZA



ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA

Metodologia de Ia
Encuesta Nacional de

Plomeria

La Encuesta Nacional de Plomeria 2024 (ENP 2024)
fue desarrollada con el mas alto rigor profesional
para ofrecer datos confiables, objetivos y valiosos,
esenciales para la toma de decisiones estratégicas
en el sector de plomeria en México.

| trabajo de campo se llevd a cabo del 1 al 31 de julio
de 2024, durante el cual se aplicé un cuestionario a una
muestra representativa y estadisticamente calculada de
1,284 plomeros profesionales en 144 ciudades de todo
el pais, seleccionadas por ser las mas grandes y representativas.

Muestra Representativa y Metodologia Rigurosa:
La muestra de plomeros seleccionada representa de manera precisa
alos usuarios e instaladores constantes de productos de plomeria
en México. Los criterios de seleccion y las técnicas de muestreo
fueron disefiados para asegurar la inclusién de una amplia variedad
de perfiles, desde pequefios contratistas independientes hasta
grandes instaladores. La encuesta se mantiene fiel a su disefo
original, vigente desde la primera edicién, permitiendo asi la
comparacién de tendencias a lo largo del tiempo. Ademas, se
amplian algunos campos de investigacion atendiendo las suge-
rencias y recomendaciones de la industria.

Agrupacion y Validacion de Informacién:

Una de las fases mas meticulosas del proceso fue la validacion
de las menciones de marcas y situaciones descritas por los plo-
meros, con el objetivo de entenderlas correctamente y agrupar
las respuestas de manera coherente. Cada mencion fue revisada
minuciosamente, asegurando que la informacién fuera capturada
y procesada con precisién. Es importante destacar que, aunque
las opiniones de los plomeros reflejan su percepcion del merca-
do, no necesariamente constituyen una verdad absoluta, ya que
pueden estar influenciadas por factores locales o percepciones
personales.

Cobertura Geografica y Apoyo en Datos ;

del INEGI: Kol o
La ENP 2024 agrupa la informacién en ocho zonas geogréficas ‘

(Centro Norte, Centro Sur, Oriente, Occidente, Noreste, Noroeste, e BOEEE T

Sureste y Suroeste), siguiendo la segmentacion utilizada por el e :
INEGI para procesar sus datos e investigaciones. Esta segmentacion
geogréfica permite una representacion precisa de las preferencias
y practicas en diferentes regiones del pais.
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ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA

Objetivo de la ENP: , . . o
El propésito de la ENP es identificar tendencias a lo largo del EI PrOPOSItO de Ia ENP es ’dent,flcar

tiempo y descubrir areas de oportunidad, desafios y oportuni- tendenCiaS a IO IargO de/ tiempo y
dades para plomeros, distribuidores de productos de plomeria descubrir areas de oportunidad
7/

y marcas fabricantes. Los productos y soluciones evaluados
incluyen sistemas para el manejo de agua potable, drenajes,

desafios y oportunidades para plomeros,
cisternas, tratamiento de aguas pluviales, instalaciones de gas, dlStI’IbUIldOI’eS de PrOdU_CtOS de
calentamiento y purificacién de agua, asi como tecnologias plomerla Yy marcas fabrlcantes.

emergentes orientadas a la sostenibilidad y eficiencia.

Periodicidad y Evolucion de la Encuesta:

La ENP se realiza cada dos.anos, pe.rrn|t|endo observgr.la evolucion Es fundamental subrayar que los resultados de la ENP 2024 son
natural del mercado y realizar mediciones que beneficien al sector. totalmente independientes de cualquier inversion publicitaria

Con cada edicion, la encuesta se perfecciona, incorporando la en nuestros medios. La credibilidad de la Consultora BCG es
experiencia acumulada y las sugerencias de los participantes. nuestro valor més preciado, y garantizamos la objetividad y
precision de nuestro trabajo.

Credibilidad y Transparencia:

Resultados y Premios:

Los resultados de la ENP 2024 no solo ofrecen una "fotografia" Agradecemos sinceramente a todos los plomeros que partici-
precisa del sector en este momento, sino que también subrayan paron en esta encuesta, dedicando su tiempo y compartiendo
la importancia de conocer las preferencias de los plomeros sus opiniones con total libertad. Presentamos a continuacién

los resultados de este estudio, con la esperanza de que sean
valiosos y relevantes para su trabajo profesional. Para quienes
deseen conocer més detalles o adquirir el estudio completo,
estamos a sus érdenes.

quienes, aunque no siempre toman las decisiones finales de
compra, influyen de manera significativa en ellas. Para reconocer
a las marcas mas valoradas por los plomeros, la ENP 2024 sera
la base para la entrega de los Premios El Plomero Prefiere, un
reconocimiento que promueve la calidad, seguridad, responsa- (55) 5682-4672, (55) 4908-1658 publicidad@bestconcept.mx
bilidady sostenibilidad de los productos de plomeria en México. www.canalferretero.mx

SEGMENTACION DEL ESTUDIO EN
8 ZONAS GEOGRAFIGAS

e000c0c0c0c00c00000000
.

CENTRO NORTE ¢ : SUROESTE
Aguascalientes o 8 Chiapas
Guanajuato : Guerrero
Querétaro geccccees 0 Oaxaca
San Luis Potosf E .
Zacatecas 9 E
: : : o eeeeeeeeee
CENTRO SUR--: : ; 5
Ciudad De México ~ + ¢ ¢ : :
Estado De México o 0O S 4 :
Morelos S L TITRLT : :
. Y] . o *
: : SURESTE
0 5 Campeche
NORESTE 9 5 Quintana Roo
Coahuila ) : : Tabasco
Nuevo Ledn NOROESTE gt . Yucatan
i Baja California Sur =
R Baja California Norte ORIENTE OCCIDENTE
Sonora Hidalgo Jalisco

Sinaloa Puebla Nayarit
Chihuahua Tlaxcala Colima
Durango Veracruz Michoacén




ZONAS GEOGRAFICAS Y
CIUDADES DEL ESTUDIO

CENTRO NORTE

Aguascalientes, Ag:
Jesus Maria, Ag:

Tequisquiapan,
Ciudad Valles,

Zacatecas - Guadalup
TOTAL CENTRO NORTE 138

OCCIDENTE
Ciudad Villa de Alvarez, Col'

Colima, Col

Manzanillo, Col
Tecoman, Col
Guadalajara, Jal
Lagos de Moreno, Ja
Puerto Vallarta, Ja
San Pedro Tlaquepaque, Ja
Tepatitlan de Morelos, Ja
Tlajomulco de Zdiiga, Ja
Tonal, Ja
Zapopan, Ja
Zapotlan el Grande, Ja
Apatzingan, Micl
La Piedad, Mict
Morelia, Micl
Uruapan, Midl
Zamora, Micl
Zitacuaro, Mich
Bahia de Banderas, Nay
Tepic, Nay
TOTAL OCCIDENTE 123

CENTRO SUR

Ciudad de
Nezahualcdyotl, Edo.
Atizapén de Zaragoza, Edo.
Chalco, Edo.
Chicoloapan, Edo.
Chimalhuacan, Edo.
Coacalco, Edo.
Cuautitlan Izcalli, Edo.
Ecatepec de Morelos, Edo.
Huixquilucan, Edo.
Ixtapaluca, Edo.
Metepec, Edo.
Naucalpan de Juérez, Edo.
Nicolés Romero, Edo.
Tecamac, Edo.
Texcoco, Edo.

TOTAL CENTROSUR 364

ORIENTE

Pachucay AM

Tula, Hgo

Tulancingo, Hgo
Huejutla de Reyes, Hgo
Tizayuca, Hgo

Atlixco, Pue

Puebla , Pue

Tehuacén, Pue

San Pedro Cholula, Pue
Teziutlan , Pue
Apizaco, Tlx

Tlaxcala, Tlx
Coatzacoalcos, Ver
Cérdoba, Ver
Minatitlan, Ver

Xalapa, Ver
TOTAL ORIENTE

NORESTE

TOTAL NORESTE 200

SURESTE

Campeche, Cam
Ciudad del Carmen, Cam
Cancun, Qroo
Chetumal, Qroo
Cozumel, Qroo

Playa del Carmen, Qroo
Cérdenas, Tab
Comalcalco, Tab
Huimanguillo, Tab
Villahermosa, Tab
Mérida y AM, Yuc
Valladolid, Yuc

TOTAL SURESTE

WA DA W= WNDAS

NOROESTE

Ensenada, BC
Mexicali. BC

Tijuana, BC

Cabo San Lucas, BCS
La Paz, BCS
Chihuahua, Chih
Ciudad Juérez, Chih
Cuahutémoc, Chih
Durango, Dgo
Gémez Palacios, Dgo
Lerdo, Dgo

Culiacan, Sin
Guasave, Sin

Los Mochis, Sin
Mazatlan, Sin
Navolato, Sin

Agua Prieta, Son
Cananea, Son
Ciudad Obregén, Son
Guaymas, Son
Hermosillo, Son
Nogales, Son

San Luis Rio Colorado, Son

TOTAL NOROESTE

SUROESTE

San Juan Bautista Tuxtepec, Oax z)
TOTALSUROESTE 59

TOTAL DE ENCUESTAS 1284
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OBTENER CAPACITACION Y ENTRENAMIENTO

TEMAS 0/o DE LAS MENCIONES

23.98% D

14.58% D

13.99% D
8.67% @D

4.52% @
3.94% @

LLAVES, VALVULAS, FLUXOMETROS, o,
GRIFOS Y REGADERAS 2.41%

@ CALENTADORES

NUEVOS MATERIALES Y
TECNOLOGIAS

BOMBAS, HIDRONEUMATICOS Y
PRESURIZADORES

TUBERIAS Y CONEXIONES
HIDRAULICAS

ACERCA DE GAS, SU INSTALACION
Y MANTENIMIENTO

PPR, HERRAMIENTAS E
INSTALACION

MARGAS QUE OFREGEN LOS MEJORES _
CURSOS DE CAPACITACION EN PLOMERIA

MARCAS QUE CAPRCITAN /o DE LAS MENCIONES

17.34% QD

15.15%
12.90%
10.07%

9.84% D
6.54% @

@® COFLEX

ROTOPLAS
CALOREX

0|0|60
Cc
2
>

(2] [3] (5]
=S 1=1X
2G|
1P 1<
m m
>0 X

TINACOS, CISTERNAS Y FOSAS
SEPTICA

1.68%

INSTALACION DE MUEBLES DE BANO O,
@ (WC, LAVABOS, BANERAS) 1.60%

!!
3] (3] [5)
®|

@ ;LEJ_BAFLI?L%S MULTICAPA 1.53%) '
1.31% |
1.24% |

1.17%

1.02%
INSTALACIONES INDUSTRIALES Y O,
CONTRA INCENDIOS 0'66 /O '

(D INSTALACION DE ALBERCAS 0.51% '
0.44% |
0.29% |
0.29% |

16.17% QD

INSTALACIONES ELECTRICAS
PARA PLOMERIA

INSTALACION DE TUBERIAS Y
CONEXIONES DE COBRE

@ TRATAMIENTO DE
AGU,

IIO
o
2
o

@ TODO ACERCA DE DRENAJE

Q SISTEMAS DE RIEGO

PANELES SOLARES Y ENERGIAS
RENOVABLES

TINAS DE BANO E
HIDROMASAJE

@ VARIOS DE PLOMERIA

4.71% @

3.90% @

FLEXIMATIC

NACOBRE 2.87% @
2.22%

1.22% |
1.00% |
0.96% |

TUBOPLUS

2 |o
0
>

UGO

() (=)

()
<
>
4
n

0.73% |

AMANCO 0.69% |
9.86%

o
2
m
<

%0
%02 ==

TOTAL: 100.00%




FACTORES QUE IMPIDEN QUE EL PLOMERO TOME Descubre el
CURSOS DE CAPACITACION Infgrse Compete dela

-
Al plomero se le pregunto:
(,QUé factor |mp|de que tomes cursos de Para los lideres y directivos de marcas fabricantes

de productos de plomeria, contar con informacién
detallada y especifica es clave para tomar decisiones
estratégicas. Te invitamos a adquirir el informe com-
pleto de la Cuarta Encuesta Nacional de Plomeria
(ENP/24), un recurso invaluable que va mas alla de
los datos generales que compartimos en esta revista.

capacitacion?

FACTOR QUE IMPIDE %

Este informe ofrece un analisis profundo no solo a
FALTA DE TIEMPO PARA 48 900/ nivel nacional, sino también desglosado por cada una
TOMAR EL CURSO © o de las 8 regiones mas importantes de México: centro
norte, centro sur, noreste, noroeste, oriente, occi-
dente, sureste y suroeste. Con estos conocimientos,
NINGUNO 21 .880/0 podras desarrollar estrategias comerciales precisas
y efectivas, dirigidas a las realidades y necesidades
de cada regién.

COSTO DE LOS CURSOS 8.74%

No dejes pasar la oportunidad de fortalecer tu po-
sicionamiento en el mercado.

NO ENCUENTRA
CURSOS ACCESIBLES 8.37%

FALTA DE DIFUSION
A LOS CURSOS 5.73%

LIMITACION POR
DISTANCIA 3.16%

CARGA DE TRABAJO R LA

NO HAY CURSOS 1.17%

OTROS 0.88%

TOTAL: 100.00%

Descubre el
Informe Completo
de la Cuarta
Encuesta Nacional
de Plomeria

gl

" :Contrata ahora!

_E:]_ publicidad@bestconcept.mx
\. 55 5536 6046
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TRABAJOS MAS SOLICITADOS
AL PLOMERO

Al plomero se le pregunto:
¢Cuales son los 3 trabajos de plomeria que mas
frecuentemente le piden sus clientes?

TRABAJOS QUE LE PIDEN 0/0 DE LAS MENCIONES

CONSTRUCCION Y MANTENIMIENTO DEL (. )
WC, LAVABO Y ACCESORIOS = 16.21%

INSTALACION Y MANTENIMIENTO DE
9 TUBERIAS Eﬂ ) 13.49%

e REPARACION DE FUGAS DE AGUA [ ]

: ' 13.09%

° TRABAJOS CON EL DRENAJE g ] 1 2‘79%

INSTALACION Y MANTENIMIENTO DE =
e CALENTADORES DE AGUA {;‘llﬁl'

V  12.24%

o TRABAJOS CON TINACOS Y CISTERNAS

) 8.01%

! 6.61%

INSTALACIONES DE GAS

& |B

° CONSTRUCCION Y MANTENIMIENTO DE

z r
INSTALACION Y MANTENIMIENTO DE
e LLAVES, GRIFOS Y VALVULAS ; 5.5 1 %

INSTALACION Y MANTENIMIENTO DE
BOMBAS DE AGUA

INSTALACION Y MANTENIMIENTO DE
REGADERAS

INSTALACION Y MANTENIMIENTO EN
MUEBLES Y ACCESORIOS DE COCINA

I,
.
I}

INSTALACION DE HIDRONEUMATICOS Y
@ PRESURIZADORES

@ INSTALACION Y MANTENIMIENTO DE
JACUZZI E HIDROMASAJES

/7
INSTALACION Y MANTENIMIENTO DE O,
m PISCINAS 0’28 /O

CAMBIO DE BRIDAS, CESPOL, CUELLOS \ o
@ DE CERA 0.21%

OTROS TRABAJOS DE PLOMERIA \ 2.500/0

TOTAL: 100.00%

VIRTUDES QUE APRECIAN LOS PLOMEROS
DE MEXICO DE UN FABRIGANTE

Al plomero se le pregunto:
¢Cuales son las virtudes que aprecias de un fabricante
de productos de plomeria?

pAD
o

Q

i
e
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LOS COMERCIOS EN DONDE PREFIEREN GOMPRAR SUS
MATERIALES LOS PLOMEROS DE MEXICO
Al plomero se le pregunto:
¢En qué tiendas o ferreterias compra sus productos para plomeria?
- N XX R
= S 0 VOV Ih & N - & N ™M N LY
2 R ® § ¢ o @ @ 9 ¥ v N~ :
E N VvV In M = v« « v« «— v« « P
w» N Te) . Seos
:E; 60% = O ;:....::
— 'é "..-. ...f 1.“.
:§ 3 % o
A s 9 5 g .........
=} —192 o > <
E 30%—6 E g % E ﬁ
= _ i
- 5 i E : 0 < 2 E <
BB E 818 ER
: -BOCpo 2 z 822 £|S
-l §2000060 2
0% e |
el . ‘
. . :
POSICION 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10
= TOTAL: 100.00%
PROVEEDORES DE PLOMERIA . .
MAS IMPORTANTES PARA LOS PLOMEROS DE MEXICO
Al plomero se le pregunto:
Si vendes productos de plomeria ;Quienes son tus proveedores mas importantes?
POSICION PROVEEDOR MAYORISTA %% DE MENCIONES RIS .
2 )  urrea JEREED -
: 8.98%
: 7.30% i :
: 7.07%
: 6.40%
; 4.83%
..... 0 3.48%
P 0 Hevex NEEENZ
G YT 1.91%
OTROS 137 PROVEEDORES ~ 30.29%  TOTAL: 100.00%
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TOTAL: 100.00%
REVISTAS ESPECIALIZADAS %

ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA

METODO PREFERIDO DE LOS PLOMEROS DE MEXICO PARA RECIBIR z

Al plomero se le pregunto:

¢Cual es su método preferido para recibir informacion sobre nuevos productos y

tecnologias en el campo de la plomeria?

0/o DE LAS MENCIONES

27.73%

%

16.03%

6.91% o
2.04% 1.02%

REVISTA EL PLOMERO PREFIERE JLRPIA

G 25.52%
[© 11.36%

e

¥
C T o257
o oo nous I

TOTAL: 100.00%

FERIAS Y EXPOS %

QD o0
Q 24.00%
o 10.00%

QEENEEED oo
O oo

COECEIEED 200
OREEECIETID 200

TOTAL: 100.00%

RECOMENDACION DE: %

7.69%
2.96%
1.78%
1.18%

TOTAL: 100.00%

0TROS METODOS %

Q 475%
Q 25.52%

Q s.a6%
[0 consos rresencinizs JRREA
O 5o

TOTAL: 100.00%



SISTEMA HIDRAULCO QUE RECOMIENDA

INSTALAR EL PLOMERO @ e

Al plomero se le pregunto:
¢Qué sistema hidraulico (agua potable) es el que recomienda instalar?

38.34%

0.24%

SISTEMA
HIDRAULICO 35.32%

26.10%

TOTAL: 100.00%

EVOLUCION DE LAS
PREFERENCIAS 2020-2024

SISTEMA 2020 2022

COBRE 51.38% 43.61%
25.04% 34.66%

CPV-C/ PVC 22.56% 21.57% 26.10%
1.02% 0.16%

100.00% 100.00% 100.00%

Descubre el Informe Compieto de la_
Cuarta Encuesta Nacional de Plomeria

jContrata ahora!

El publicidad@bestconcept.mx
Q. 55-5536-6046

O

C



ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA

SISTEMA HIDRAULICO QUE LOS PLOMEROS
REGOMIENDAN EVITAR

Al plomero se le pregunto:
¢Qué sistema hidraulico (agua potable) es el que recomienda evitar instalar?

-. d YR A
°°°°°°°°°°°°°°°° CPVC/PVC
7.55%
@ PPR
RECOMIENDR
EVITAR 17.02%
8.33% (=AIL\V/ANINZ A I'?

 COBRE

EVOLUCION DE LAS TOTAL: 100.00%

PREFERENCIRS 2020-2024

SISTEMA
A EVITAR 2020 2022 2024

C-PVC/PVC 54.28% 61.28% 67.10%

13.96% 17.52% 8.33%
13.12% 17.02%

15.36% 8.08% 7.55%
100.00% 100.00% 100.00%




RAZONES QUE DA EL PLOMERO PARA
EVITAR UN SISTEMA

CPUC-PUC

RAZONES DEL PLOMERO PARA EVITARLO 9/o DE MENCIONES
1 RESISTE A LA INTEMPERIE WA N7

: 24.42%
; 14.16%
: 1.95%
; 1376%

TOTAL: 100.00%

RAZONES DEL PLOMERO PARA EVITARLO 9/0 DE MENCIONES

: 43.75%

z 20.83%
3 SE LO ROBAN 9.38%
4 OTRAS 11 RAZONES JPIX).CA

TOTAL: 100.00%

AGERO GALVANIZADO

RAZONES DEL PLOMERO PARR EVITARLO 0/o DE MENCIONES

0 44.39%

(€ DIFICIL DE INSTALAR 9.69%
(4 MALA CALIDAD 9.18%

CB 2296%
TOTAL: 100.00%
IﬁZgIES DEL PLOMERO PARA EVITARLO 0/o DE MENGIONES
1 pIFiCHEINENVYY 45.88%
2 NO RESISTE A LA INTEMPERIE 9.41%
s 7.06%
: 7.06%
5 OTRAS 12 RAZONES 30.59%
TOTAL: 100.00%

g! I N g I D I !é

Descubre el Informe
Completo de la

Cuarta Encuesta Nacional
de Plomeria

Para los lideres y directivos de marcas
fabricantes de productos de plomeria,
contar con informacién detallada y
especifica es clave para tomar de-
cisiones estratégicas. Te invitamos
a adquirir el informe completo de la
Cuarta Encuesta Nacional de Plomeria
(ENP/24), un recurso invaluable que va
maés alla de los datos generales que
compartimos en esta revista.

Este informe ofrece un anélisis pro-
fundo no solo a nivel nacional, sino
también desglosado por cada una
de las 8 regiones méas importantes
de México: centro norte, centro sur,
noreste, noroeste, oriente, occidente,
sureste y suroeste. Con estos conoci-
mientos, podras desarrollar estrategias
comerciales precisas y efectivas, diri-
gidas a las realidades y necesidades
de cada regién.

No dejes pasar la oportunidad de
fortalecer tu posicionamiento en el
mercado.

= X\'_)\_C}W\\"‘\-“‘“

202h

iCONTRATA!

Informes y ventas

L]

publicidad@bestconcept.mx

=

55-5536-6046



ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA

MARCRA DE TUBERIAS Y CONEXIONES DE
CPVG 0 PUG QUE PREFIERE EL PLOMERO

Al plomero se le pregunto: .
Por calidad, ;qué marca de tuberia y conexiones de
C-PVC o PVC son las que prefiere instalar?

34.18%
AMANCO

11.75%
OTRAS MARCAS

14.14%

C> FOSET HIDROFLOVD
5.94%

MARCAS DE
@ FUTURA INDUSTRIAL CPUCOPVC 10.58%

IUSAFLOW >
6.07%

9.71%

DURALON

7.63%
FLOWGUA

TOTAL: 100.00%

OTRAS MARCAS

MARCAS

Descubre el Informe Completo de la
Cuarta Encuesta Nacional de Plomeria

Para los lideres y directivos de marcas fabricantes de productos de plomeria, contar con
informacién detallada y especifica es clave para tomar decisiones estratégicas. Te invitamos
a adquirir el informe completo de la Cuarta Encuesta Nacional de Plomeria (ENP/24), un
recurso invaluable que va mas alla de los datos generales que compartimos en esta revista.

DURMAN
DICA

PTM
Este informe ofrece un anélisis profundo no solo a nivel nacional, sino también desglo-
sado por cada una de las 8 regiones mas importantes de México: centro norte, centro
sur, noreste, noroeste, oriente, occidente, sureste y suroeste. Con estos conocimientos,
podras desarrollar estrategias comerciales precisas y efectivas, dirigidas a las realidades
y necesidades de cada regién.

REXOLIT
CNX
EMMSA
ANBEC
No dejes pasar la oportunidad de fortalecer tu posicionamiento en el mercado.

CHARLOTTE

23 MENCIONES MAS jContrata ahora!

E publicidad@bestconcept.mx
Q. 55-5536-6046

SUMA




MARCRA DE TUBERIAS Y CONEXIONES DE
COBRE QUE PREFIERE EL PLOMERO %O

Al plomero se le pregunto:

Por calidad, ;qué marca de tuberias y conexiones
de cobre son las mejores?

46.08%

1.71% @> NAcoBRE )

S :..::..' C IUSA >
112% : :: :

- MARGAS DE :
@> GD COPPER > COBRE 13.66%

; R EINN FOSET >
1.37% : :

C) MUELLER 4.50%
2o (@)

@ P

TOTAL: 100.00%

OTRAS MARCAS

MARCAS

COFLEX
NIBCO
RUGO
CNX
ALFA
ANBEC
STARLING

SUMA




ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA

MARGAS DE TUBOS Y GONEXIONES DE PPR QUE
EL PLOMERO PREFIERE INSTALAR -

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
Al plomero se le pregunto:

Por calidad, ;qué marca de tuberias y conexiones de PPR

(tubo verde) prefiere utilizar? "" N "
49.92%
3.15% @> TUBOPLUS > e

. - @> IUSA PLUS >
@> Al > e 12.25%
@> FOSETTERMOFLOE
@ RIIFO | 6.82%
> >35 e @> VERDE :LUS >
@> TUEQESS URRED TOTAL: 100.00%

L :
OTRAS MARCAS AT e = =

MARCAS

AMANCO

CNX

DICA

AQUAPLAS
ANBEC
TUBOMAX
FLEXIMATIC
FUTURA
TUBOGAREN PLUS
SUMA




MARCA DE GEMENTOS DISOLVENTES PARA UNIR it

C-PVG/ PUG QUE PREFIERE USAR EL PLOMERO e

Al plomero se le pregunto:

Por calidad, ;qué marcas de cemento-adhesivo para unir C-PVC

o PVC prefiere utilizar y por qué?

18.11%
OTRAS MARCAS

7.42%

MARCAS DE

CONTACT

20.03%
OATEY

16.75%

GEMENTOS

DISOLVENTES 13.19%

TANGIT

OMEGA PITBULL

8.65%

OTRAS MARCAS

MARCAS

WELD-ON
FLOWGUARD
PRESTO
FXN
YELLOW GOLD
PEGATANKE
AKSI
SURTEK

21 MENCIONES MAS

SUMA

FOSET
8.13%

PEGA-LON

TOTAL: 100.00%

Descubre el Informe Completo de la
Cuarta Encuesta Nacional de Plomeria

Para los lideres y directivos de marcas fabricantes de productos de plomeria, contar con
informacién detallada y especifica es clave para tomar decisiones estratégicas. Te invitamos
a adquirir el informe completo de la Cuarta Encuesta Nacional de Plomeria (ENP/24), un
recurso invaluable que va més alla de los datos generales que compartimos en esta revista.

Este informe ofrece un analisis profundo no solo a nivel nacional, sino también desglo-
sado por cada una de las 8 regiones mas importantes de México: centro norte, centro
sur, noreste, noroeste, oriente, occidente, sureste y suroeste. Con estos conocimientos,
podras desarrollar estrategias comerciales precisas y efectivas, dirigidas a las realidades
y necesidades de cada regién.

No dejes pasar la oportunidad de fortalecer tu posicionamiento en el mercado.

ijContrata ahora! <, ss-ss3s-sose

3| publicidad@bestconcept.mx_..—"
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ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA ,;:"':

MARCAS DE GALENTADORES QUE EL PLOMERO "

PREFIERE INSTALAR &

Al plomero se le pregunto:
Por calidad, ;qué marca de calentadores recomienda?

MARCAS

RUGO
MIRAGE
PRIMO
ERA

SOLARIS

OPTIMUS

EVANS

DELTA
32 MENCIONES MAS
SUMA

MARGAS DE AGGESORIOS PRRA WG
QUE PREFIERE INSTALAR

0 000000000000 0000000000000 000 0 0 00
Al plomero se le pregunto:

Por calidad, ;qué marca de accesorios para WC son las que
recomienda instalar?

28.78%
15.32% :
16.26% OTRAS MARGAS
MARCAS
: MARCAS DE : 8 Faa
0 A s
4.90% Do ACCESORIOS DE : 9 cato
E . 14.44% 10 RUGO
FLUIDMASTER 3 e
E . N MASTER-CIM
o E E S ........ BAYUSA
5.12% R e oo : — s
@ : : IDEAL STANDARD
| 19MENCONESMAS  19%
SUMA



MARCAS DE TINAGOS DE AGUA QUE
PREFIERE INSTALAR

Al plomero se le pregunto:
Por calidad, ;qué marca de tinacos de agua recomienda?

§ ﬁ o\o o ° § ° o\o ................................... OTRAS MARCAS
o ! S & 3 & % - %3 N B 100.00 MARCAS
s N © ©W VvV 1 ™M « O T Nk
T - PLASTINAK
bl TRITON
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= g ." -‘“".\L TITAN
- g & " e e “ LIDERPLAS
[ 2] g : : ECOPLAS
] o < H
2 — |6 g § é 5 = ; i AQUAFORTE
== 0 em— — M
= 20% -4 - g = < 2 i i RESISTEC
— a 9( g (E) <:( 5 i . 41 MENCIONES MAS
_ = D SUMA
_ NEPHE
— l 1 =
POSICION (0)| (1] (0] 04 05 (0 07

MARGAS DE BOMBAS DE AGUA
QUE RECOMIENDA INSTALRAR i

T

A~

Al plomero se le pregunto:
Por calidad, ;qué marca de hombas de agua recomienda?

04 05

TOTAL: 100.00%

OTRAS

MARCAS

BONASA
ROTOPLAS

1%

X

N PRETUL

AQUA PAK

FRANKLIN ELECTRIC
CORONA
ALTAMIRA

FOSET

41 MENCIONES MAS

SUMA

ooooooooooooooooooooo

MARCAS:
EVANS
TRUPER
SIEMENS
PEDROLLO
IGOTO
MUNICH



ENCUESTA NACIONAL DE PLOMERIA . seeces ..

: oy
o: o®
MARCAS DE GRIFOS QUE i OTRAS MARCAS
REGOMIENDA INSTALAR T MARCAS
0 0000000000000 000000000000000000° :: NACOBRE
Al plomero se le pregunto: o, . MOEN
Por calidad, ;qué marca de grifos de agua recomienda? E . 3 FLEXIMATIC
c oo INTERCERAMIC
3 g 5 1 % R - o
Q oo l 0. ~o. 14 CATO
O "¢) n N
™ N - GLACIER BAY
2 MENCIONES MAS
03 04 suMA
__MURREA HELVEX DICA RUGO
MARCAS
| 8.\? { 8.\? 4 e_\o .....................
) o ~)
< (32} N

TOTAL: 100.00%

05 06
FOSET COFLEX IUSA
MARCAS

MARCAS DE HERRAMIENTAS DE PLOMERIR
QUE PREFIERE UTILIZAR

0 000000000000 0000000000000 000 0 0 00
Al plomero se le pregunto:

¢Qué marcas de herramientas de plomeria prefiere utilizar

en su trabajo diario?

28.30%
: m OTRAS MARCAS
19.74% QERCAS

- 25.07% o CRAFTSMAN  302%
PO (06000000000 PROTO .
3.45% i HERRAMIENTAS 11 BoscH  147%
s é § L R 8 VISEGRIP
: 4.11% P e AKS|

I 6 62 A) 34 MENCIONES MAS .
06 PRETUL : 4.30% MILWAUKEE SUMA
@ TOTAL: 100.00%
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MARCAS DE ADHESIVOS Y SELLADORES
QUE UTILIZA EN SUS TRABAJOS S

MARCAS %
Por calidad ;{Qué marca de adhesivos y selladores prefiere para sus PEGATANKE 1.50%
trabajos de plomeria? SILER 1.50%

FORTE 1.41%
3M 1.37%
MARCAS DE ADHESIVOS Y SELLADORES 9/0 DE MENCIONES COMEX 1.32%

11{e]s]V CTOS PENNSYLVANIA B1: 3y kA PERMATEX 1.09%
LY 19.81%

JRUPER 15.03% 28 MENCIONES MAs ~ 5-69%
12.20% SUMA 15.57%

DEVCON 4.01%

DAP 0.91%
FESTER 0.78%

@QQQ

PRESTO 3.01%
1.64%

OTRAS MARCAS I T 7 A .

TOTAL: 100.00%

%0 AQQQ
N o (3]
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:
%0E :

MARCAS DE AGGESORIOS PARA GAS QUE
EL PLOMERO REGOMIENDA INSTALAR

Por calidad, ;Qué marcas de accesorios para instalaciones de gas prefiere
recomendar en su trabajo de plomeria?
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CELEBRANDO LA EXGELENGIR

EN PLOMERIA

Con inmensa alegria y profundo respeto,
extendemos nuestras mas sinceras el:c:tac:ones a
las marcas galardonadas con el prestigioso Premio

El Plomero Prefiere 2024.

ste reconocimiento, que puede parecer mo-

desto en su presentacion, es en realidad un

poderoso simbolo de confianza, calidad y
liderazgo en el sector. Es el reflejo directo de las
voces, manos y corazones de los plomeros de todo
México, quienes con su trabajo diario, seleccionan,
recomiendan y confian en las marcas que hoy cele-
bramos.

Los Premios El Plomero Prefiere nacen de la Encuesta
Nacional de Plomeria 2024, un esfuerzo riguroso y
objetivo que recaba, analiza y presenta las prefe-
rencias y experiencias de mas de 1,200 plomeros
profesionales en 144 ciudades de nuestro pais. A lo
largo de este estudio, se evallUan los productos que
dia a dia son utilizados en la instalacion, manteni-
miento y mejora de los sistemas de plomeria, y son
estos mismos productos los que ahora se destacan
por haber dejado una huella en la mente y el corazén
de quienes més saben: los plomeros.

MARCANDO LA DIFERENCIA

Cada marca reconocida en esta ocasion ha demostra-
do un compromiso inquebrantable con la innovacion,
la sostenibilidad y el servicio al mercado. Sabemos
que este reconocimiento no es solo un diploma, sino
un testimonio de que su esfuerzo estd marcando
una diferencia real en la vida de los plomeros y, por
ende, en los hogares, edificios y ciudades de México.
Este premio es un recordatorio de que los productos
que desarrollan no solo cumplen con los estdndares
técnicos, sino que también se alinean con los valores
de calidad y responsabilidad que tanto promueve
nuestra industria.

El camino hacia la excelencia es arduo, y estos premios
son un reconocimiento a esa dedicacion constante.
Cada una de las marcas galardonadas ha logrado
ganarse un lugar especial en la preferencia de los
plomeros gracias a su disponibilidad en puntos de
venta estratégicos, asegurando que cuando un plo-
mero necesita un producto confiable, su marca esté
ahi, lista para ser la eleccién ndmero uno.

CONSTRUYENDO EL FUTURO

Este galardén es también un llamado a continuar por
la senda de la innovacién. En un mundo donde las
tecnologias avanzan y las exigencias de sostenibilidad
son cada vez mayores, es crucial que sigan liderando
con productos que no solo cumplan con las expec-
tativas del presente, sino que también construyan
un futuro maés seguro, eficiente y responsable para
todos.

Queremos motivarlos a que este reconocimiento sea
un impulso para continuar mejorando, para seguir
escuchando las necesidades del mercado y para
mantener esa conexién genuina con los plomeros
que, dia tras dia, confian en sus productos para llevar
a cabo su trabajo con orgullo y excelencia.

Felicitamos a cada marca ganadora por su dedicacién
y les agradecemos por contribuir al crecimiento y
desarrollo de nuestra industria. Que este reconoci-
miento inspire a todos a seguir adelante con la misma
pasién y compromiso que los ha traido hasta aqui.

iFelicidades a todos los ganadores! Este premio
es un merecido reconocimiento al esfuerzo y la de-
dicacion que ponen en cada producto que llega a
manos de los plomeros.
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SISTEMAS DE
CPVC/PVE
AMANCO
FOSET HIDROFLOW
IUSAFLOW
CRESCO
5 FLOWGUARD
6 DURALON
7 FUTURA INDUSTRIAL

SISTEMAS DE
COBRE

1 NACOBRE
IUSA
FOSET
COBRECEL
URREA
MUELLER
GD COPPER

A W N R

N o i1 A WN

CEMENTO >ALENTADOR
DISOLVENTE DE AGUA

OATEY CALOREX
SILER CINSA
TANGIT IUSA
FOSET BOSCH

PEGA-LON RHEEM

OMEGA PITBULL MAGAMEX
CONTACT FOSET

MIOS
OMERD
JREFIERE

SISTEMAS
DE PPR

TUBOPLUS
IUSA PLUS

FOSET TERMOFLOW

VERDE PLUS
TUBOPRO URREA
RIIFO

AKSI

ACCESORIOS
PARA GAS

IUSA
NACOBRE
COFLEX
URREA
FOSET
RUGO
DICA




FEERRETERIA

HERRAMIENTAS
DE PLOMERIA

ACCESORIOS GRIFOS DE
PARA WG AGUA

1 URREA

2 RIDGID

3 TRUPER

4 MILWAUKEE
5 STANLEY

6 PRETUL

7 MAKITA

BOMBAS DE
AGUA

1 EVANS

2 TRUPER

3 SIEMENS
PEDROLLO
IGOTO
MUNICH
IUSA

1 COFLEX

FLEXIMATIC
URREA

FOSET

DICA

HELVEX
FLUIDMASTER

TINACOS DE
AGUA

ROTOPLAS
IUSA
EUREKA
AQUAPLAS
ROTOMEX
AZTECA
CITIJAL

URREA
HELVEX
DICA
RUGO
FOSET
COFLEX
IUSA

ADHESIVOS Y
SELLADORES

1 PRODUCTOS
PENNSYLVANIA

2 SISTA

3 TRUPER

4 SIKA

5 DEVCON
6 PRESTO

7 PEGA-LON




ADHESIVOS PARA TUBERIAS
DEPVCY C-PVC.




Calidad para profesionales

TODA PRESION TODA PRESION
Y 4 espe.c' {praic i

Pegamento de Color Azul
‘con Viscos * Rigido

PRESION

Es un adhesivo que resiste a altas presiones
y de bombeo permitiendo uniones resistentes
y duraderas en tuberias y accesorios de PVC rigido.

FUERZA RESISTENTE RESISTENCIA
DEPEGADO ALAPRESION QUIMICA

ENHUMEDO

Calidad para profesionales

PVC

CONDUIT

Es un adhesivo que permite obtener uniones

de gran resistencia y muy duraderas en tuberias
y accesorios de PVC rigido con diametros
maximos de 4 pulgadas y cédula 40.

CABLEADO AGUAS  NOCONDUCE
ELECTRICO RESDUALES ~ ENERGIAELECTRICA

Tangit'* PVC y Conduit certificado bajo la norma ASTM D-2564 Tangit“* C-PVC

Solo aplica para Toda presion.*

cumple con la norma ASTM F-493 v la certificacion NSF de grado alimenticio.




i etro’
cédula40 &80/ Upto 4in
diameter-sch 40 &80

Es un adhesivo que permite obtener uniones f
con gran resistencia y muy duraderas en
tuberias y accesorios de C-PVC rigido con

diametros de hasta 4" y con cédulas desde

A 40y hasta 80. RESISTEFLUJOS  USOEN COMPATIBLE
DF LIQUIDOS CON AGUA CONCUALQUIER
TEMPERATURAS ~ POTABLE  1prpiaDECPVC
DEHASTAB2C

" (alidad para profesionales

LIMPIADOR

CLEANSER

= Especal para tuberias
e ds Y Rigdo
&PV

® ForUPVC* & PVC-C*™* pipes.
andfittings.

)
cone260ml Wl

Este limpiador Tangit elimina los contaminantes de las superficies de las
tuberias y conexiones de PVC y C-PVC para lograr un pegado de alta calidad.

(4

ELIMINA LIMPIA
RESIDUOS HERRAMIENTAS
DEGRASAY LUBRICANTE EINSTRUMENTOS DE TRABAJO

Maxima eficiencia
en cada proyecto.




LIDERAZGO
PREMIADO,
INDUSTRIA
FORTALECIDA

MARZO 14, 2025

Los RDF son un homenaje a la constancia
y el empefio, un faro de inspiracién para
todo el gremio ferretero.




El Reconocimiento a
Ferreteros (RDF) esta cc
solidez de la Encuesta
Mayorista (EDM), un es
profesional y confiable, eje
noviembre de cada aﬁd’f /



