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Nuevo Tuboplus
Ultraflex PEX-a

Fl sistema de conduccion innovador,
rapido de instalar y resistente,
ahora en México

e Tuberia
ultraflexible

= 3 ?i * Disponible para agua
\. I . calientey fria

Jus.
rotoplas.com.mx o
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ﬁ Rotoplas gy (> | RotoplasMexico @ 800 506 3000




soldadura | icios

Procesos en d.esa.wllﬂ

La soldadura puede rastrear su desarrollo
histérico hasta tiempos antiguos. Los primeros
ejemplos de soldadura proceden de la Edad del
Bronce. Se hicieron pequenas cajas circulares de
oro soldando a presion juntas de solape.
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Selladores para Protesionales

LA SOLUCION PARA

EL SELLADO EN LAMINAS Y CONCRETD §
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Sella, Protege,
Soluciona.

RESISTENTE

A LA RUMEDAD.

_ Aprende mas en:;
www.sista-selladores.com
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Hoy quiero dedicar esta calaverita

A mis estimados amigos plomeros

La calaca estd pendiente de los distraidos
Pero no puede con los cancheros.

Los accidentes no nacen, bien dicen
Utiliza tus herrameintas de proteccion
No vaya ser que la huesuda

Por muy picudo, te lleve mi campeodn.




"~ SIKA CONTIGO
E‘i& Pensando en tu negocio con mas
N oportunidad de venta

E‘;l"'“.'ﬂmini;'.:..h acrilico par = Jptimo costo-desempena, de rapldo secado
Yethg p P P
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5 ’ d; ? = Por su color blanco refleja la radiacion solar, reduciendo
E .

o g la temperatura interior de las habitaciones
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Ofreciendote mas variedad de productos
v slka cofmumx 01 800123 7452 CONSTRUYENDO CONFIANZA
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“La carpinteria es facil de comprender, o estas
haciendo aserrin o estds cubierto de él. Regla
escencial de carpinterfa: mide dos vecesy corta
sélo una. Hecho: La mitad del dia en el taller
transcurre buscando el lapiz”
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compras @

apoyas a

carpinteros y escuelas
de escasos recursos.
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RESISTOL

coN MEXICO .
Conoce mas en: ) -
£ resistolmexico | www.resistol.com.mx 8 @
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La electricidad es una fuente de energia
secundaria, lo que quiere decir que para
generarla es necesario transformar las fuentes
primarias de origen fésil como el gas natural,
el petréleo o el carbon; o renovables, como el
sol, la biomasa, el viento o el agua.




Montreux

LAVABO PEDESTAL

PESO 50 Kg
N
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La soluciéon de fondo a cualquier crisis estad en
lasempresas y en las personas, mas que enlos
gobiernos y en las politicas. Piénsalo, después
motivate, inténtalo y LUCHA hasta conseguir lo
posible... y con fe, hasta lo imposible.
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URRER.

Tecnologia para vivir el agua

Instala, cambia o repara,
tu lavabo o fregadero con los huevos

Kits de instalacion de URREA.

La mejor relacion
calidad-diseio-precio, garantizado.

=
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“Ahora es cuando, chile verde,
le has de dar sabor al caldo”.

Anonimo

*~ el LT N
B\ annes

—

FOLCLOREY
TRADICIONES MEXICANAS

Acercarnos a lo nuestro siempre es
placentero. Es como regresar a casa des-
pués un largo y lejano viaje, entonces,
reconocer nuevamente nuestros espacios:
sentirnos en confianza, en familia, volver
a nuestros habitos cotidianos que nos
hacen sentir muy bien. Me parece que
eso es lo que nos sucede a los mexicanos
cuando llega el mes patrio, y volvemos a
conectar con nuestras tradiciones, nuestra
comida, nuestros héroes y nuestra historia.
Son semanas que disfrutamos mucho al
sabernos mexicanos.

Por esta razon, en esta ocasién también
los queremos acercar a las historias de
nuestras empresas mexicanas del sec-
tor. Todos los dias, el mostrador ferretero
despacha sus productos. Hechos con ma-
nos mexicanas, impregnados de sudor,
pasiéon y compromiso de los mexicanos.
Gracias y felicidades a todos por fortalecer
el mercado nacional.

Saludos cordiales, del editor en Jefe



Fix-1t"barra de
masilla epoxica

Datey

Compuesto multiusos de sellado y parchado para
reparar fugas, agujeros, o grietas en una amplia gama

de materiales.

Ideal para metales, plasticos, fibra de vidrio,
madera, concreto y ceramica.

Solo abre, mezcla en tu mano aplica y
moldea, se endurece en minutos.

Una vez endurecido, puede ser perforado, %

lijado, limado, sellado y pintado. : -‘

W e
# P ® Nose encoge al secar.

@ Material no toxico, no contiene solventes.




TODO .

RRETERIA Contenido

Las empresas exitosas se caracterizan por estar muy enfocadas a la satisfaccion de sus
clientes. En esta edicién con gran gusto presentamos entrevistas con representantes de
importantes empresas que han revolucionado sus industrias y damos un recorrido por
la historia de empresas orgullosamente mexicanas.

ESANZ Enrique Séanchez Ceballos
Eduardo Anaya

Lic. Angélica Morales

0 administracion@ L,
Alice Mora todoferreteria.com.mx iVIVA MEXIGU'
L
Lic. Azucena Gutiérrez Ortiz Rocio Garcia C.
Una reflexion sobre lo que representa

Lic. Ma. del Rosario Estrada Lic. Elvira Santos la economia mexicana, llena de fortale-

santos@

zas y oportunidades, pero también de
rezagos y retos para todos los sectores.

0 ; todoferreteria.com.mx
Alejandra Gonzélez

_ . publicidad@bestconcept.mx
Eliel Cerero, Jaime Ruelas

Gerardo Arvizu
ESANZ, Karina Sanchez,
Jessi Sanmore

Eduardo Reyes

Guillermo Salas, Sadl Linares,
Edgar Moreno, José Luis Vega
Lépez, Mariana de la Torre, Jessica Sanchez

Patricia Galicia, Héctor Salazar,
www.todoferreteria.com.mx

Berenice Ortega, Daniel
www.todoferreteria.tv creativity - marketing - communication - media

TRAYECTORIAS EXITOSAS

Un recorrido con algunas de las
historias mas destacada de empresas
mexicanas de mucho éxito y enorme
trayectoria.

Villanueva

Afo. 10 Ntim. 103 Nimero de reserva al titulo en Derechos de Autor: 04-2017-011915005000-102.
Certificado de licitud y contenido: 15302. Editor responsable: Eduardo Anaya. Preprensa e im-
presion: Best Printing. Av. Eugenia No. 701-A Col. Del Valle, Benito Juarez C.P, 03100, México,
CDMX. Distribucion: Despacho Everardo Flores Serrato. Centeno No. 580, Col. Granjas México,
Del Iztacalco, C.P. 08400. Precio: $50

El contenido de los articulos es responsabilidad exclusiva de los autores. Todos los derechos es-
tan reservados. Prohibida la reproduccion parcial o total incluyendo cualquier medio electrénico o
magnético con fines comerciales.

Fecha de impresion: SEPTIEMBRE 2020.

Editada e impresa en México.

CALIDAD DEL CEMENTD

Un cemento de calidad es necesario

Asuntos editoriales para garantizar una construccion resis-
editorial@todoferreteria.com.mx tente, segura y duradera, sus caracteris-
ticas aportardn a un buen desempefio.

VENTAS DE PUBLICIDAD
publicidad@todoferreteria.com.mx

Suscripciones
suscripciones@todoferreteria.com.mx

Contacto
(55) 5536 - 6046 / 5682-3924
info@todoferreteria.com.mx
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EL ESTUDIO RDF 2021

Un sondeo que reflejard fidedigna-

MAS INFLUYENTES DEL V
mente todo cuanto ocurre en el sector
ferretero y que determinara las posicio-
. nesde los principales distribuidores.
CANAL
EL RECONOCIMIENTO A LOS EERBETEBO

DISTRIBUIDORES FERRETERDS




Cerraduras | Bisagras | Candados

Manpa "G° | 3 : | ; | Cerrgduras | Carmadunes de
Electrénicas Sobrepores

wWww CRITaduras-dextercomumx




I NoVvEDADES B

FILTRO
DE AGUA

La funcién de un filtro de agua en un equipo que trabaja con altas
presiones es la de limpiar particulas o sedimentos que pudieran
proceder de los depositos de agua o de las tuberias.

Al filtrar se alarga la vida util del equipo.

KARCHER
HIDROLAVADORA K1 CAR

Equipo de alta presion de gama compacta para
uso ocasional, con una resistente carcasa que
protege al motor y la bomba, contra suciedad y
dano. El paro automatico del motor lo desconecta
cuando la pistola no esta presionada. EL equipo
cuenta con un inyector para aplicar detergente,

filtro de agua integrado; ademas de un boton de
encendido y una pistola de alta presion disefada
ergonomicamente. La K1 Car es ideal para aplica-
ciones como lavar el cochey gracias a su reducido
peso puede transportarse comodamente al lugar
de uso correspondiente.

www.kaercher.com/mx

BELLOTA
PALA CUADRADA

La nueva Pala Cuadrada Bellota PRO cuenta con un
diseno angular entre empunadura, mango y cabeza
que contribuyen a que elesfuerzo sea menor alinclinar
de mas la espalda. Esta fabricada de acero Bellota
calibre 16 con tratamiento térmico que otorga durezay
resistencia al desgaste. Suempunaduray mango son
de bimaterial que permite un agarre seguro evitando
que se resbale almomento de trabajar en condiciones
extremas; ademas cuentan con filtro UV que protege
estos elementos de los rayos ultravioletay hace la pala
resistente para cualquier tipo de trabajo.

www.bellota.com

A
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1 HERRAMIENT.
\ DE MEDICION

CORTADORA DE
. ATULRIG
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CORTADQRES DE YIDRIO
CALIDAD EUROPEA
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GAXECO
CALENTADOR DE PASO G
INSTANTANEO el

Disfruta una ducha caliente alinstante con la calidad
y seguridad de los calentadores GAXECO; ideales
para espacios reducidos por su disefo compacto
y funcionales para casas con alta y baja presion de
agua. Cuentan con capacidad hasta para 2 servicios
simultaneos y ofrecen ahorros por consumos de gas 6
hasta de un 70% (disponible en Gas LPy Gas Natural). -

Aprobados por la Norma Oficial Mexicana, dan maxi-
ma seguridad para la familia ya que cuenta con un
sistema de bloqueo que evita sobre-calentamiento.

Garantia certificada de 4 afios. i."j '{Eﬁ

WWw.gaxeco.com.mx

v

MILWAUKEE
LLAVE HEXAGONAL

Herramienta profesional para trabajos con tubos de
acero. Esta disefada con mordazas descentradas
que brindan mejor acceso y permiten hasta 3 pun-
tos de contacto para un agarre seguro en cualquier
momento. Las mandibulas son suaves, no estropean
las superficies de trabajo y no dejan marcas en
accesorios con acabado cromado u otras piezas
similares; se pueden ajustar entre 2-5/8". El disefo
ergonomico del mango brinda mayor comodidad
y ayuda a prevenir la fatiga y el desplazamiento.
Garantizadas de por vida.

www.milwaukeetool.com

A

STANLEY |
LAMPARA PORTATIL

Luz de trabajo portatil con diseno compactoy ligero
para mayor facilidad de transporte. Proporciona hasta
1825 lumenes de luz en alta intensidad y 650 lumenes
en baja intensidad. Cuenta con sistema de bateria
V20 Lithium de 18V. Es ideal para iluminar distintas
areas por su sistema de ajuste a varias posiciones y
su rosca de tripode para alumbrar a diferentes alturas.

mx.stanleytools.global

v
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(f Evitan d] ingreso‘ de virus, bacterias, bichos y
malos]olores/del/drenaje

']

¥
J RejiIIa inoxidable con acabado brillante
.' %
if Cuerpo)deJABS|para un facil pegado

4 Lim‘pia facil

J Check anti-olores

J Fabricado en ABS (Cod¥2629

J 1/4 de vuelta Coladera alargada

Minimalista con check
anti-olores

,'l

?f Membrana anti-olores

?f Fabricada con silicon de alta calidad @%L

if No se reseca ni deforma Coladera aIargada
Minimalista confmembrana

b T . J Flexible anti-olores
eximatick (03] /Fleximatic ™ § - /Fleximatic www.fleximatic.com.mx

| L‘--__ - - .
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"DETODO_ ——

civiles, jefes de obra o arquitectos. Los

. amarillos son empleados por los obreros, ayu-
dantes o albaniles. Un casco azul ideniifica a
los técnicos, visitas o bien a los trabajadores
electricistas. Lo importante de este e@ipo es
sobre todo la seguridad que ofrecen ante los
riesgos a que se expone el trabajador. Sonde uso
obligatorio y ofrecen proteccion ante situaciones
como la caida de objetos o las salpicaduras de
sustancias quimicas hacia la cabeza, ojosy cara.

» SOFTWARE PARA

Los investigadores, al notar que cada cerradura genera
un sonido unico y caracteristico en sus pernos y muescas,
han desarrollado el software SpiKey que consiste en un
procesador de sefales capaz de identificar cada click
metalico generado por estas piezas y a partir de ello,
es capaz de duplicar llaves. Mediante factores como la
duracion e intensidad del click permiten a este software
reducir de 330 mil combinaciones potenciales a solo
tres. Una vez determinada la opcion correcta se puede
imprimir una copia 3D de la llave original.

22
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CONFORT CON

TEMPERATURA ESTABLE
EN CADA BANO

» FOMENTO DE

Hace ya algunos anos la Secretaria de Economia establecio
un programa para fomentar el consumo de productos a
nivel nacional, incentivar la competitividad de las em-
presas y acelerar el motor economico para las propias
empresas que generan empleos y estabilidad social. Se
trata de la certificacion para el uso del logotipo "Hecho
en México" y, entre otros requisitos, sera necesario que
el producto este totalmente fabricado en el pais, con
insumos originarios de México.

® APOYOALA

Para apoyar la reactivacion econdmica del pais ante
la pandemia, el Infonavit y Fovissste otorgaran cré-
ditos a trabajadores afiliados para que construyan,
amplien o mejoren su propia casa. EL monto de mas
de 500 mil pesos lo podran destinar los solicitantes
a la autoconstruccion, podran elegir la cantidad de
recursos que necesitan, asicomo el plazoy el destino
para ejercerlos. Este apoyo favorecera a ferreterias,
constructoras y otros servicios de la construccion.

i1
GO

GAx

Temperatura constante .
en hasta 3 senicios :
simuitanens B

Maxima seguridad
Cinco sigternas de - I
prateceon - b
Maximeo ahorro
hasto un B5% en
consumo de gos

=
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México produce

14.9

millones

De toneladas de
residuos sélidos

» HOGARES PERSONALIZADOS

La empresa New Story con sede en San Francisco, Estados
Unidos, ha propuesto un proyecto para construir el primer
conjunto habitacional con 50 casas impresas totalmente con
tecnologia 3D, en el estado de Tabasco. Cada casa tendria una
estructura de mas de 150 m? con dos habitaciones, cocina,
banoy sala de estar. La maquina comienza en la parte infe-
rior de la casa, colocando capas de cemento hasta la parte
superior, donde luego se coloca un techo. De principio a fin,
todo el proceso tarda solo 24 horas en imprimirse.

® PURIFICADOR DE AIRE

En este momento continua la disposicion sanitaria de
usar cubrebocas que hay muy basicos pero reunen las
caracteristicas necesarias de proteccion, y también que
hay otros como los que acaban de lanzar la norcoreana
LG, con un sistema de purificacion de aire portatil. Ademas,
cuentan con ventiladores que funcionan con baterias para
ayudar a los usuarios a respirar, lo que se logra gracias
a sensores que ajustan la velocidad del ventilador para
comodidad del usuario.

24

Se recupera Sélo Se pagan sélo
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50% 12% $0.10
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P NEGOCIOS A
TODO NIVEL

PIMSA Ferreteros, una empresa van-
guardista, recién acaba de firmar una
alianza con la norteamericana Ace
Hardware International, para la lo-
gistica y suministro de las franquicias
Ace Internacional México. Asi mismo,
PIMSA sera una solucion completa
de almacenamiento y distribucién
para esta cadena de franquicias que,
desde sus oficinas en Monterrey, esta-
blecera una amplia red de empresas
y proveedores locales para asegu-
rar el exito de los franquiciatarios. La
Distribuidora PIMSA no solamente
se quedara con esta alianza, también
a nivel nacional esta fomentando
el emprendimiento a través de un
esquema muy accesible para iniciar
una ferreteria. Elapoyo para los que
deseen hacer una inversion en el ca-
nal ferretero tiene que ver con una
asesoria en el manegjo de productos
e inventarios, orientacion en el surtido,
instalacion y exhibicion; promociones,
ofertas y paquetes.




» POTENCIAS SEGUN

Elcautin para soldar debe tener la potencia adecuada para la
aplicacion que se requiera, porque si el calor se excede puede
llegar a danar los componentes eléctricos o electronicos que
se estén trabajando. Un cautin de lapiz, de 20 a 35 watts de
potencia, se puede usar para cualquier circuito integrado, pero
con soldaduras bastante gruesas, es necesario trabajar con
uno de 60 a 100 watts de potencia. Un cautin de pistola con
potencia de 80 watts se usa en areas donde se encuentren
componentes con terminales gruesas como transformadores,
pines de conexion o, condensadores de gran tamano.

® PROTECCION ATRABAJADORES

Alser el sector de la construccion uno de los mas impor-
tantes para el pais y después de retornar a sus actividades
el pasado mes dejulio, la empresa CEMEX en colaboracion
con la CMIC, lanzaron la campana “Juntos somos mas
fuertes - comportamientos que salvan vidas”, con la cual
se promovera el Protocolo de Regreso Seguro a las Obras
entre constructores, personal técnico, obreros y perso-
nal administrativo que participen en las construcciones;
entregando 170,000 suministros como cubrebocas, gel
y caretas distribuidas en 100 obras del pais.

& BELLOTA PRO*

Cabeza Calibre 16
d= alta resistencia
al desgasie

Empuiadur
bimaterial de
mayor comodidad

& BELLOTASMART
Cabeza Calibre 17

ideal para trabajos
de sonstrucoitn

Empuriadurs con flita
para evitar deformacibnes

www.bellota.com

NUEVAS
PALAS
CUADRADAS

A BELLOTA

Dallzdm
Harrameanine




_DE TODO _[V\j=eoe

» TRASTORNOS POR

Son muchos los gases y sustancias quimicas a los que
puede estar expuesto un trabajador: el cloro, didéxido de
azufre, sulfuro de hidrogeno, dioxido de nitrogeno, amoniaco,
etc., pueden liberarse de repente a causa de un accidente
industrial e irritar gravemente los pulmones. Los sintomas
de un dafio dependen de qué gas o agente quimico se trate,
cuan profundamente se inhale y durante cuanto tiempo.
El oxigeno es la base del tratamiento en las personas que
estan expuestas a gases. Cuando la lesion pulmonar es
grave, la persona puede necesitar ventilacion mecanica.

¢¢SI SIEMPRE HACES LO QUE SIEMPRE
HAS HECHO, SIEMPRE OBTENDRAS
LO QUE SIEMPRE TIENES Y)

Henry Ford

® CRITERIOS DE SELECCION

La seleccion de una manguera metalica flexible para una apli-
cacion en particular se realiza tomando en cuenta seis factores
principales: temperatura, presion, medios, tamano, accesorios
de conexion de los extremos y movimiento. ELtipo de sustancia
que es transportada también se debe considerar porque una
manguera de metal esta sujeta a la corrosion y debido a que
sus paredes son delgadas no tienen la misma resistencia que
un tubo. En todos sus tipos, la seleccion cuidadosa, el diseno
de ensamblaje y la instalacion son importantes para obtener
una vida de servicio optima.

La fabricacion de cemento Portland mexicano
se remite a la produccion de cal hidraulica y
piedra artificial durante el Porfiriato (1877-1911).
Las primeras construcciones hechas de este
material fueron el Gran Canal de Desague € in-
fraestructura en el puerto de Veracruz. Su eficacia
para las obras publicas impulso la creacion de la
primera cementera a gran escala en México, la
fabrica de Jasso, la cual desde finales del siglo
XIX comenzo a produciry distribuir este material,
con lo que dio lugar no solo al surgimiento de
una nueva industria en nuestro pais.
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DE LAS DE DOS PATAS
QUE SE ENCARGUE EL GOBIERNO

DE LAS DE CUATRO PATAS
NOS ENCARGAMOS NOSOTROS.

UBETA AMARILLA
CHURITO MATARATA)

Y
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El mes patrio es una excelente oportunidad para
reflexionar de lo afortunados que somos al pertenecer a

un bello pais, maravilloso tanto por su geografia, asi como

por su gente; pero, ademas, basto en recursos naturales,

historia, ubicacion y cultura. Hoy, de cara al futuro, México

se fortalece y muestra, poco a poco, un nuevo rostro.

0omos una nacion con un territo-
rio de 1'964,375 Km2 y cerca de
130 millones de habitantes -a
los que habria que agregar otros
40 millones de mexicanos fuera
del territorio nacional- que, por simple
demografia, somos ya uno de los paises mas
importantes en el concierto internacional.

Nuestra cultura, emanada de siglos de inten-
sa historia, a veces dolorosa, pero siempre
interesante y aleccionadora; nos ha legado

Por: Rodrigo Valdivia

un presente prometedor en lo econémicoy
social, lleno de oportunidades; pero nunca
exento de retos y adversidades, conocer a
México es un buen principio para sumarnos
al trabajo que hace falta para engrande-
cerlo. Justamente, gracias al tamaro de
nuestra poblacién, somos la nimero 10
en el mundo; y al dinamismo de nuestra
economia, la nimero 13 para el afio 2019;
Somos un pais siempre protagodnico en el
concierto mundial, integrado por alrededor
de 200 naciones.

LA ECONOMIA MEXICANA

Nuestro pais es la primera economia de
Hispanoamérica, asi como la tercera de
mayor tamafo de toda América, sélo des-
pués de la de los Estados Unidos y la de
Brasil. Segun datos de 2017, el producto
interno bruto supera el billén de ddlares,
convirtiendo a la economia mexicana en
la décimo tercera més grande del mundo.
De los sectores econémicos de México, que
son las distintas dreas de la economia que
desarrolla esta nacién; existen industrias
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que son la base del crecimiento econémico,
y que ayudan a fortalecer el PIB mexicano.
Los sectores mas productivos en los Ultimos
afios son los relacionados con la agricultura,
la pesca y los servicios a terceros, los cuales
manifiestan mejores cifras.

Los sectores econdmicos se dividen en primario,
secundarioy terciario, seguin lafase de producciéon
en la que se encuentra el sector involucrado.
Dentrode cada sector se agrupan las actividades,
dependiendo la semejanza que guardan entre si.
De este modo, el sector primario esté relacionado
con laextraccion de lamateria prima: agricultura,
pesca, minerfay ganaderfa; mientras que el sector
secundario se encarga del procesamiento de
dicha materia prima: manufactura e industrias
de transformacion. Por su parte, el sector tercia-
rio abarca: turismo, comercio, comunicaciones,
transportes y servicios.

Si bien el canal ferretero pertenece al sec-
tor terciario, su relevancia radica, ademas
de todo, en que es parte de la cadena de
suministros de herramientas y materiales
para el sector primario y secundario. No hay
actividad econdmica, que no necesite de
algun producto o herramienta de la ferrete-
ria. Asi, hoy los empresarios del sector han
desarrollado, acertadamente, el concepto
de ferreterias industriales, agro ferreteras,
ferreterias maritimas y de pesca, entre otras.
Vale la pena destacar que el sector terciario
ha ido en incremento de su rendimiento
desde hace décadas, llegando a reportar
mas del 60% del PIB anual. Por esta razén, en
la reciente crisis del Covid-19, se determiné
que la ferreteria se encontraba en el rubro de
actividades esenciales de nuestra economia.
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FORTALEZASY OPORTUNIDADES
En los dltimos afios, México ha apostado muy
fuerte al comercio internacional como estra-
tegia de crecimiento, abriendo sus mercados
y mostrando un mayor grado de apertura en
las fronteras. Lo anterior se ha refrendado en
los Ultimos meses con los recientes acuerdos
alcanzados con Estados Unidos y Canadé para
la firma de TMEC. Lamentablemente, el pais
depende en gran medida de Estados Unidos,
sumayor socio comercial y destino del 80% de
sus exportaciones.

La manufactura puede dividirse en indus-
tria pesada e industria liviana. Se trata tal
vez de uno de los sectores mas importantes
a desarrollar y promover en los siguientes
afos. Como es sabido, el sector automotriz,
aeroespacial y energia, por mencionar los mas
importantes, gozan de un desemperio favo-
rable desde hace algunas décadas, situacion
que se debe cuidary fortalecer. Sin embargo,
la industria mediana y pequefia, es decir, los
talleres y pequenias fabricas; es ahi donde se
debe incentivar el crecimiento y desarrollo
urgentemente, promover la modernizacién de
la planta productiva: mejorar el equipamiento,
la capacitacion técnica y la productividad.
Se trata de agregar valor a nuestras materias
primas, a través de tecnologia y procesos pro-
ductivos que se logra superar, siempre, con la
investigacion en universidades y tecnolégicos.

Una de las industrias mas importantes en Mé-
xico, sin duda, es laautomotriz. Tras la llegada
deTrump, estaindustria se vio afectada debido
alas amenazas del presidente estadounidense,
pero, aln asi, muchas automotrices optaron
por invertir en México. Las inversiones ex-
tranjeras han mantenido la industria a flote,




Si bien el canal ferretero
pertenece al sector terciario,
su relevancia radica, ademas

de todo, en que es parte de
la cadena de suministros de
herramientas y materiales para
el sector primario y secundario.

y la derrama econémica que ha redituado,
colocando al sector automotriz como uno
delos sectores mas productivos de México.

Laindustria turistica es de las mas fuertes en
nuestro pais por su consﬂ'_rt@:vu’m'@‘o
y derrama econémica. IMéxico-es un@'de
los destinos turisticos mdsvisitados del:
continente, con un prol io de 25 millo-
nes de visitantes al ar 8
los sectores mas pro lo

encontramos en el ra ienes raices
y constructoras. Invertir en la compra de
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departamentos, oficinas e inmuebles para
su renta o posterior venta, apunta a ser uno
de los negocios mas rentables a mediano y:
largo plazo.

RETOS Y REZAGOS

emos dejar de reconocer
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tasamuy ba]’a tir.n'os 4003, poc

del2.0%anuale 980y 2020, lo que limita

las posibilidades de mejorar as condi sde

vidadela sociedad en general,auna afalta
* de politicas publicas que distribuyan mejorel

ingreso. El Producto Interno Bruto per capita

del pais, hoy representa el 34.0 % del PIB per
capitade Estados Unidos, en comparacion con
€l49.0 % que representaba en 1980.

La tasa de desempleo de México se mantuvo
estable en 3.3% y se espera que aumente
a.5.3% en 2020, debido al impacto econé-
mico negativo de la pandemia COVID-19, y
disminuya:a 3.5% en 2021 (Perspectivas de
la economia mundial, FMI, abril de 2020). En
cuanto al [ndice de Desarrollo Humano o IDH,
que elabora las Naciones Unidas para medirel




Asi, hoy los
empresarios
del sector han
desarrollado,

acertadamente,
el concepto
de ferreterias
industriales,
agro ferreteras,
ferreterias
maritimasy de
pesca, entre otras.

progreso de un pais, y que en definitiva nos
muestra el nivel de vida de sus habitantes,
indica que los mexicanos nos encontramos
en el puesto 74, de los 200 paises.

En 2019 la economia registré una tasa de cre-
cimiento estimada de -0.1%, frente al 2.1% del
ano anterior, debido al clima de incertidumbre
tras el primer afio de mandato del presidente
Lopez Obrador, asi como a la reduccién de
la demanda y la inversion interna. Segun
las previsiones actualizadas del FMI a partir
del 14 de abril de 2020, debido al brote del
COVID-19, se espera que el crecimiento del
PIB caiga al -6.6% en 2020y repunte al 3% en
2021, sujeto a la situacién econdmica global
pos pandémica y recuperacion.

Finalmente, el pais que hoy percibimos, es el
pais que hemos construido todos juntos, con
nuestras acciones u omisiones; podemos ver
el vaso medio vacio o medio lleno; pero, ahora,
lo verdaderamente importante es poner los
Wil 0jos a donde queremos estar en un futuro
cercano, y, tomar las acciones pertinentes.
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Con motivo de esta edicién especial, a conti-
nuacion presentamos una serie de entrevistas
conlideres de laindustria ferretera, personajes
muy reconocidosy con sobradas experiencias
en sus empresas; que generosamente han
accedido a compartir sus historias, consejos y
mensajes de superacion a todos los integrantes
de este noble y afortunado sector: comercian-
tes, vendedores, operadores, administrativos,
repartidores, distribuidores, fabricantes, técni-
cos, medios de comunicacién, eventos, y, por
supuesto: clientes del canal ferretero
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“Creenos que se estdn consolidando esfuerzos
de anos anteriores, como el mejoramiento de

algunas lineas de productos estratégicas y el
lanzamiento de nuevos productos”




COFLEX

CREYENDO EN MEXICO

El momento mas complejo para Coflex fue la crisis

de 1995, en la cual sus ventas se redujeron casi un
cincuenta por ciento, y la empresa apenas estaba
consoliddndose, nos comparte el ingeniero Eduardo
Coronado, director general de Coflex a quien
entrevistamos con oportunidad de esta edicion especial.

duardo Coronado nos cuenta que, como resultado

de esos afos tan dificiles, y gracias a las ganas de

seguir creciendo, lograron consolidar su expor-

tacion, lo que hoy les permite contar con una

solida presencia en 20 paises, y con un indiscutible
liderazgo en el mercado nacional.

La audacia de la organizacién, siempre con gran liderazgo huma-
noy muy efectivo, ha sido un factorfundamental del crecimiento
de esta empresa iconica en el mercado.“En Coflex le estamos
apostando al desarrollo de nuestros sistemas de tuberia paraagua
y para gas, estamos convencidos que son los mejores sistemas
de tuberfa en el mercado, vamos a hacer mucho esfuerzo en
darlo a conocer al mercado. También estamos trabajando en
otras lineas como coladeras, griferia y productos para drenaje
diferenciados y con alto valor agregado para los instaladores y
plomeros’, asevera el ingeniero Coronado.

¢{Como ha sido este aiio tan atipico y complejo para
ustedes? Ha sido un afio con mucha incertidumbre ya
que no sabemos mucho acerca de la pandemiay, cudndo
y como terminard. Por otro lado, estd la falta de apoyos
del Gobierno Federal a las empresas, para fomentar la
reactivacion econdmica. Para nosotros, gracias a Dios,
salvo un par de meses que estuvo contraida la venta, el
resto han sido buenos. Creemos que se estan consolidando
esfuerzos de aflos anteriores, como el mejoramiento de

algunas lineas de productos estratégicas y el lanzamiento
de nuevos productos.

{Qué nos pueden compartirde laadquisicién de Durman Gas,
y qué puede esperar el mercado de estaimportante decisién
estratégica? La oportunidad de adquirir la linea de Durman Gas
se nos da junto con la pandemia, lo cual nos dificultd mucho la
decision, pero debido al compromiso que tenemos con el sector
de Plomeria y con México, decidimos darle para adelante. Para
el mercado esta decision se verd traducida en una continuidad
de servicio y en una mejor distribucion para el canal Ferretero.

Coflex cuenta con un robusto equipo comercial, promo-
tores de campo, marketing digital, participacién en eventos
ferreteros y de construccién, capacitaciones sobre beneficios
e instalacion de productos, activaciones de marca, apoyo en
exhibiciones, pintas y material POP, para contribuir al éxito
de sus distribuidores. Coflex atiende los mercados Mayorista,
Ferretero, Grandes Superficies y OEM a través de sus oficinas
de ventas en Monterrey, México, Guadalajara y sus centros de
distribucién en Perty Colombia.

Eduardo Coronado agregé como mensaje final a nuestros
lectores que:“Ante esta situacion de incertidumbre no nos queda
nada mas que sequir trabajando, hacerlo mejor posible, mejorar
nuestros procesos y seguir creyendo en México. Aunque estemaos
en un afio muy dificil, tendremos anos futuros muy buenos’Jf
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“Las crisis son ciclicas. Esta

no va a ser ni la primera ni la
ultima, nos van a sequir tocando
a lo largo de nuestras vidas.”




ESCALERAS

CUPRUM

HAGIA UN FUTURD GERGAN

Una de las empresas que ha sabido fortalecerse
en las grandes crisis, es Grupo Cuprum, una
corporacion mexicana que fundo Escaleras
Cuprum en 1962, en Monterrey, Nuevo Leon.

on motivo de esta ediciéon especial, contactamos

al Ingeniero Antonio Vela Cepeda, Director

Nacional de Ventas de Escaleras Cuprum, quien

compartié generosamente con nosotros las fuertes

ensefanzas que salen a flote durante un periodo
critico, como la actual situacién en la que vivimos, y que ha
sido uno de los ultimos retos méas importantes para la huma-
nidad en general, y para nuestra industria en lo particular. Sin
embargo, esta compania comprende que”...las crisis no son
eternas. Por ello, se debe seguir trabajando de una manera
responsable conlos accionistas, los socios y los trabajadores. Al
final de toda dificultad, éstas son las bases para salir adelante
en un futuro cercano”

De tal forma, Escaleras Cuprum recomienda al sector ferretero
que, para salir victoriosos frente al desafio que trajo consigo
la pandemia por COVID-19, basta con dar un giro a las graves
consecuencias; como la crisis econdmica, puesto que en el
fondo se esconde una oportunidad, primero para afrontar de
un mejor modo las circunstancias y, después, para crear un
momento de aprendizaje, en el cual se puede‘conocery docu-
mentarse sobre los casos de las empresas que sobrevivieron y
que, pese a la adversidad, crecieron durante tiempos dificiles”.

Asi, esos conocimientos se convierten en herramientas que
pueden ser aplicadas a cada uno de los negocios, con el fin
de tener mas posibilidades de sobrevivir e, incluso, de hacer
crecer las ventas, siempre y cuando, advierte el Ingeniero
Antonio Vela Cepeda, sea uno realista, pues‘las previsiones de

la economfa, a corto y mediano plazo, deben ser totalmente
claras, ya que el préximo escenario econémico que esta por
vivirse, va a afectar a todas las empresas, independientemente
del sector en el que opereny de su tamano”.

ADAPTACION AL CONTEXTO

Por consiguiente, aquellas que verdaderamente comiencen a
adaptarse desde ahora, serdn las que tendran mayores posibi-
lidades de mantenerse en el mercado. Al respecto, Escaleras
Cuprum estd apostando por un modelo de negocio més flexible,
sin perder de vista tres puntos importantes:

1. Tener una mente receptiva, capaz de percibir e identi-
ficar, en tiempo y forma, las &reas de oportunidad y, en
consecuencia, realizar los cambios necesarios.

2. Asegurar que la cadena de suministros esté integrada
adecuadamente, esté generando valor a la empresa y,
por tanto, a los clientes finales.

3. Apostar por la innovacién de los productos y de los
servicios, para asegurar la satisfaccién de los clientes a
futuro.

Con esto, queda claro que Grupo Cuprum sabe perfecta-
mente como mantener la congruencia de su negocio. Lo ha
demostrado a lo largo de su trayectoria, porque ha sabido
transformarse y arriesgarse con éxito, allegandose de infor-
macién oportuna, lo que les ha permitido alternar materiales
en su manufactura, siempre con el objetivo de hacer mas facil



las actividades de algunas de las profesiones
mas antiguas de la humanidad, como son el
oficio del carpintero, del pintor y del electri-
cista'y, por qué no, de aquellas necesidades
que se pueden presentar en el hogar, asf
como alguna clase de remodelacion que,
curiosamente, se encuentra muy en boga
durante el confinamiento.

LA SEGURIDAD COMO PRIMICIA
Por tanto, es justo a través del producto estrella
para Escaleras Cuprum, que puede notarse
cémo la empresa, hoy por hoy y desde sus
inicios, ha sido consciente de lo importante que
eslamejora continuay la seguridad que debe
brindar a los clientes y a su capital humano.
En este caso, ya no se trata solo de ofrecer un
excelente producto que cumple con rigurosos
estandares internacionales para la seguridad
del usuario, sino de advertir que, aun cuando
se cumplen con las debidas normas, pueden
ocurrir accidentes si no se toman en cuenta
todas las precauciones que estan incluidas en
las instrucciones y etiquetas.

Asimismo, es como la empresa retoma esas
basesy las proyecta a la actual crisis sanitaria
que se vive, en la cual también se deben aten-
der todas las indicaciones y con ellas, buscar
la manera de salir adelante prontamente.

CAPITAL HUMANO

Al respecto, el Ingeniero Antonio Vela
Cepeda considera que, “el principal activo
para cualquier empresa mexicana e inter-
nacional, es el capital humano, puesto que
la suma de conocimientos, habilidades y
capacidad de las personas, son la clave
que permitird que la empresa logre sus
objetivos y sus metas”. Pero no se termina
ahi, para dar vuelta a las complicaciones
que se estan generando a nivel global,
afade que es necesario “lograr que esa
acumulacion de talento y conocimientos
esté bien alineada a los objetivos estra-
tégicos de la empresa; y que las personas
estén bien preparadas en las herramientas
administrativas y técnicas’, de lo contrario,
los resultados pueden no ser los esperados,
a pesar de tener muy buenas facultades
en su capital humano.

Aunado a esto, entre los valores esenciales
que Grupo Cuprum mantiene, estan la respon-
sabilidad incondicional, integridad, respeto y
humildad que llegan mucho mas allé de sélo
cumplir con una produccién comprometida
y eficiente. “Nosotros nos preocupamos por
ofrecer informacion clara, en especial porque
nuestro producto es de seguridad, por eso
nos esforzamos dia a dia por el buen uso de
las escaleras, que es igual a cuidar la seguri-

dad de los usuarios; para lograrlo, tenemos
un programa de capacitaciones en linea o
presenciales y algunos talleres, y también
desarrollamos etiquetas de advertencias y
folletos que salvaguardan la integridad del
usuario final’, agrega el directivo.

COMPROMISO SOCIAL

No obstante, el compromiso que sostiene
la empresa con el medio ambiente y con
la sociedad, resulta mayor, ya que no sélo
cumple con sus principios y sus objetivos,
sino que ademas ha incrementado progra-
mas y acciones de responsabilidad social,
como donaciones a instituciones, partici-
paciones en carreras con causa y apoyos
a asociaciones de beneficencia y grupos
vulnerables, con lo cual se presentan como
un ejemplo evidente de lo que ahora es
conocido en el sector, como el grupo de
Empresas Mexicanas Orgullo de México.

En ese contexto, el Ingeniero Antonio
Vela Cepeda cita a Charles Darwin, “los
sobrevivientes no son los mas fuertes,
son los que mejor se saben adaptar”, y
nos invita a recordar que “las crisis son
ciclicas. Estano va a ser ni la primera ni la
ultima, nos van a seguir tocando a lo largo
de nuestras vidas, pero tenemos que estar
conscientes que, en estos momentos, es
cuando surge el ingenio y las brillantes
ideas que vienen a revolucionar a nues-
tra sociedad y nos permiten mirar hacia
el futuro; anticipar cémo serd nuestra
sociedad, y buscar qué papel queremos
realizar el dia de mafana”

Finalmente, con estas palabras y sin dudar-
lo, Escaleras Cuprum expone su fortaleza
hasta en estos momentos y hace hincapié
en el talento que los mexicanos pueden
desarrollar bajo cualquier circunstanciag
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PRODUCTOS

PENNSYLVANIA
GOMPROMETIDUS GON MEXIGO

“Productos
Pennsylvania,
caracterizada por
ser una empresa
vanguardista, aposto
por la fabricacion

y distribucion

de caretas para
regalarlas a todos los
médicos y distintas
asociaciones...”




productos
pennsylvania

Dentro del cuadro de honor de las Empresas Mexicanas
Orgullo de México, también se encuentra Productos
Pennsylvania, fundada el 24 de febrero de 1949 en la

capital de nuestro pais.

si,con mas de 70 afos en el mercado, hoy es conside-
rada una de las empresas lideres en el ambito de los
selladores, cuya presencia no sélo es nacional, sinoque
también ha destacado en Guatemala, Colombia, Pa-
namd, Costa Rica, Honduras y Republica Dominicana.

Para esta edicién especial, Todo Ferreteria invité al licenciado
Fernando Rosales, Gerente de Mercadotecnia de Productos
Pennsylvania, a una teleconferencia en linea, a través del canal
TFtv, donde compartid, en principio, las vicisitudes que se
fueron presentando desde el ya lejano mes de enero, cuando
se llevaron a cabo los RDF 2020, hasta este momento en el
que el sector estd creando “nuevas formas de adaptarse, de
generar negocio, de aprender, de capacitarse, de acercarse a
los seres queridos, entre muchas otras cosas”.

Es el caso de esta empresa que, pese a las dificiles sorpresas
que este afno ha traido, se ha mantenido trabajando dentro de
su organizacién y para sus clientes, pues parte de su mision
radica en estar cerca de sus distribuidores, para quienes han
desarrollado una campana especial, llamada “Impulsemos
México’, la cual fue lanzada a partir del freno que puso al mer-
cado la pandemia por COVID-19. El objetivo de esta campana,
sefnala el Gerente de Mercadotecnia, consiste en “impulsar la
economia de todos los negocios, ya sean pequeinos o media-
nos, puesto que la mayoria de los empleos formales que hay
en México, vienen de las pequeias y medianas empresas”. De
ese modo, Productos Pennsylvania suma una iniciativa mas
para que sus distribuidores pudieran estar mas de cerca de sus
clientes, mediante un directorio que se encuentra en su pagina
de internet y es una herramienta para establecer el contacto
que necesitaban muchos negocios en la actualidad, ya sea que
contardn o no, con una plataforma para e-commerce.

Esta muestra de apoyo implementada por mexicanos y
para los mexicanos, ademas de generar negocio e impul-
sar la economia local, busca conservar a la mayoria de los

empleos de esta parte del sector, algo muy importante
ahora que, como bien reflexiona el licenciado Fernando
Rosales, no ha sido facil, en especial porque ya se cumplen
cerca de cinco meses de aislamiento, como parte de las
medidas de prevencion.

Frente a eso, la compariia demostré que su capital humano es
parte fundamental de su organizacion, estableciendo lineas
de ayuda mientras se mantuvieron en la modalidad de home
office, mismas que no sélo estaban destinadas a los trabajado-
res, sino a todos los miembros de su familia, quienes tuvieron
a su alcance asistencia psicoldgica y médica, asi como “varias
platicas de desarrollo personal, de desarrollo en pareja, de
habilidades gerenciales y de cémo tratar a los hijos en casa
y qué hacer con ellos”.

En cuanto a la sustentabilidad y la responsabilidad social,
Productos Pennsylvania, caracterizada por ser una empresa
vanguardista, aposto por la fabricacion y distribucion de caretas
para regalarlas a todos los médicos y distintas asociaciones, y
también de barras protectoras que se colocaron en los puntos
de venta de los negocios, para que asi “pudieran seguir aten-
diendo y operando de manera normal; estando bien, primero
que nada, en salud y, después, econdmicamente”.

Finalmente, con un halo de optimismo, el Gerente de Merca-
dotecnia resalta que la empresa se encuentra mejorando y
realizando diversos estudios de mercado, con los cuales, estan
trabajando en nuevos productos y campaias mas agresivas
que pretenden lanzar muy pronto, pues estan seguros que
México va a salir adelante, que “vamos a salir adelante, pero
juntos lo vamos a hacer”.

Dadas estas acciones, junto a su ya grande trayectoria, Productos
Pennsylvania manifiesta la calidad humana que tiene suempresa,
un motivo fuerte para que hoy sea apreciada en la industria,
como una empresa mexicana mas, que es Orgullo de México:

www.todoferreteria.com.mx



imbel

Mexicana

Es una empresa 100% nacional, que sigue
consolidandose dentro del canal ferretero como
una de las mds importantes alternativas, para
todos aquellos clientes que desean productos con
una excelente relacion precio-calidad.

La permanente innovacién en ofrecer
nuevos productos durante todo el ario,
ha sido la constante para Gimbel,
ofreciendo siempre productos de
vanguardia, siempre acordes a las
necesidades del mercado actual.

Con la marca KARLEN, actualmente su portafolio incluye mas de
28,000 productos, nacionales e importados, en las siguientes
lineas de producto: herramientas de mano, carpinteriay herra-
jes, corte y desbaste; medicion, tornillerfa, carga, herramientas;
para joyeros; lubricacion, herramientas eléctricas y neumaticas,
soldadura, plomerfa, soluciones para el hogary, una amplia linea
de seguridad industrial.

Como complemento, también manejan las lineas de pintura y
para vidriero; material eléctrico, construccion, papeleria, refaccio-
nes automotrices y para motocicletas; cocina, baleros industriales,
magquinaria agricola y deportes. Todas estas lineas de producto
bajo las marcas Gimex, Gim Sports, Gim Baleros y Sparelli.

BIENVENIDOS

CBLIGATORIO
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ANOS DE RETOS Y OPORTUNIDADES ﬂ a

Durante el afno 2019, Gimbel gozo del reconocimiento por parte
de destacados medios de comunicacion, gracias a su trayectoria,
productos y servicio al mercado.

Este afio 2020 ha representado un enorme reto para la com-
pania. Al igual que ha sucedido en todo el mundo, la pandemia
del Covid-19 ha modificado las practicas comerciales y la forma
de atender a los clientes. La empresa se adapté rapidamente
a las nuevas formas. Gracias también a que el sector ferretero
fue considerado actividad esencial, la comparia no dejo de dar
atencion y servicio a su extensa red de clientes en todo México.
Ha sido prioridad de la direccion de la empresa, atender con
precision y puntualidad, las recomendaciones de salud de las
autoridades competentes; siguiendo los protocolos establecidos
para salvaguardar la salud y seguridad de colaboradores, clientes
y socios comerciales.

NUEVA LINEA DE PRODUCTOS

Fue primordial garantizar la fuente de empleo, de la que
dependen cientos de familias de forma directa e indirecta.
Implementando, ademas, nuevas estrategias para brindar un
mejor servicio en todas las modalidades. Por ejemplo, se agregé
una nueva linea, muy completa de articulos de seguridad y
proteccién personal como apoyo ante el Covid-19; compuesta
de tapetes sanitizantes en 3 diferentes modelos, con y sin secan-
te; cubrebocas KN95 e hipoalergénicos, caretas de PVC y PET
protectoras, gel antibacterial, dispensador de gel sin contacto,
overoles de proteccion, gafas de seguridad y guantes, entre otros.

Con mds de 57 anos en el
mercado Gimbel Mexicana
seguird trabajando en pro del
desarrollo del pais, la
sociedad, sus clientes y
colaboradores, conservando
los mismos valores que

Con esto, Gimbel Mexicana refrenda su compromiso para ofrecer,
siempre, productos de calidad, y con existencias listas para su
embarque. Gimbel continuara trabajando para mantenerse en la
preferencia de todos sus clientes, con quienes tiene una estrecha
relacion comercial, siempre para apoyar en sus necesidades: g

cimentaron su fundacion.
K RLEN
GONSTRUYE GONTIGD







EMPRESAS
CANAL
FERRETERG

ORGULLO DE MEXICO

Las empresas éxitosas se caracterizan por
estar muy enfocadas a la satisfacion de sus
clientes. Son organizaciones innovadoras que
generalmente revolucionan sus industrias
y, a menudo, se ven recompensadas con el
reconocimiento del mercado y un fuerte
posicionamiento.

| factor humano, la disciplina, el liderazgo, la

inversion de recursos, el desarrollo tecnoldgico;

asi como la creatividad, perseverancia y audacia,

son solo algunos de los ingredientes esencia-

les para mantener una trayectoria empresarial
siempre en ascenso.

Hoy en dia, muchas empresas —por supuesto, y sus respec-
tivas marcas—, son iconos del canal ferretero, estamos tan
familiarizados con estas marcas que podriamos asegurar
que las conocemos muy bien, pero no siempre es asi.
Atrds de cada empresa hay una historia humana, rica de
experiencias y visicitudes; éxitos y adversidades, como es
la vida. Hoy, a manera de tributo, recorreremos algunas
de las historias mas destacada de empresas mexicanas de
mucho éxito y enorme trayectoria.

Y es que resulta muy alentador leer las biografias de los
grandes lideres de la humanidad. Del mismo modo, leer
la historia de las empresas que han sido parteaguas en su
sector, nos ilustra y nos demuestra que, muchas veces, se

empieza desde acciones minimas o desde emprendimientos
muy modestos. Pero, como dice el dicho, no se sabe cémo se
empieza y hasta dénde puede llegar uno en algiin momento.

Como una serie de ensefanzas, las siguientes historias de
empresas mexicanas, que compartiremos a continuacion,
son un claro ejemplo del emprendimiento frente a cualquier
adversidad, inclusive, con recursos muy limitados o casi
ausentes. No obstante, a lo largo de su trayectoria, estas
empresas se han caracterizado por su empefioy por generar
una completa confianza entre sus consumidores y, por tanto,
en sus proyectos, lo cual, radica en una oportuna toma de
decisiones, en especial cuando hay que dar ese gran salto,
para pasar de una modesta empresa a una gran multinacional.

Situacion que es equiparable a nuestro futbol mexicano, pues en
principio éste no destacaba en las justas mundiales, pero ahora la
preparacion, el desarrollo y la capacitacion de los equipos, junto
ala pasién para enfrentarse a las grandes potencias y jugar al tu
por tU, ha marcado una diferencia notable. Asimismo, en el sector
ferretero, donde las grandes historias comienzan a reconocerse.
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URREA AGUA

Con mas de 113 anos de existencia, URREA es una empresa
mexicana que ofrece innovadoras soluciones integrales para el
manejo responsable del agua.

En 1907, URREA inicia operaciones con su primer planta industrial: Valvulas
Carrol, la cual, cuarenta afios después, cambia de nombre a Fabrica de
Vélvulas. Para ese entonces cuenta ya con diecisiete empleados que
trabajan bajo la direccién de Don Raul Urrea Avilés. Poco después surge
Nibco de México, que gracias a la firma de un convenio tecnoldgico
con el consorcio norteamericano Northern Indian Brass Company, se
convertirfa mas tarde en la fabrica de vélvulas y conexiones mas grande
de América Latina. Afos después de la creacion de la Division URREA
Herramientasy la Division de Griferfa y Valvulas; se adquieren las acciones

COFLEX

Respaldado por una visién innovadora y el compromiso de
su capital humano, Coflex es el fabricante mas grande de
productos para plomeria en América, sirviendo al mercado
mexicano y exportando a otros 20 paises.

Coflex es una marca pionera 100% mexicana, lider en la industria de la
plomerfa desde 1989. Inici6 operaciones hace 31 aflos con una nave
de 400 m2 y 12 colaboradores. Actualmente cuenta con 3 plantas
que ocupan mas de 12,500 m2 y con mds de 700 colaboradores.

La empresa inicié con la fabricacién de los conectores para Lavabo/Fre-
gaderoy para Sanitario. Hoy vende mas de 1,000 modelos de productos
diferentes. El famoso conector flexible, introducido por Coflex al mercado
mexicano en 1989, se convertiria en referente de la industria, incluso
en un nombre genérico de la solucion. La investigacién y desarrollo de
nuevos productos ha sido la constante para esta empresa. Asf, en 1989
presentd al mercado el Conector Flexible para Agua. En 1993, el Conector
Flexible para Gas; en 1994, el Conector Flexible para Boiler; en el 2005, el
Chupdn Universal; en 2006, la Brida Flexible; en 2009, La Trampa Flexible.
Paraelafio de 2012 el Cuello Flexible;en 2017, el Sistema de Trampa para
Coladeras. Y en 2019 y 2020 respectivamente, sus Sistemas de Tuberia
Coflex PRO para aguay gas; este Ultimo, a pesar de la severa crisis sanitaria
y econdmica, anuncio la adquisicion de activos y tecnologia del Sistema
para Conduccion Durman Gas.
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que, hasta entonces estaban en manos de Nibco Inc, regresando asf
a ser una empresa cien por ciento mexicana. En 1988 se presenta la
marca DICA, en 2001 se inaugura una nueva planta: Gritec. Mas tarde,
la alianza estratégica hecha entre URREA y fabricantes italianos lideres
en su ramo, da como resultado la marca de salas de bano, STANZA.
En el 2006 se inicia con la comercializacion de muebles de bafo bajo
el sello de URREA Disefio. La empresa inaugura en el 2007 el mayor
centro de distribucion del pais. Tras la adquisicion, en el 2011, de la
planta de sanitarios ORION y la presentacion de una nueva planta de
plasticos, URREA se consolida como el lider en el mercado nacional.
A partir de 2012, URREA renueva su imagen y un aflo mas tarde,
lanza la linea TUBOPRO, una nueva generacion de tuberfas, valvulas
y conexiones sin limites.

Gracias a lo anterior, muchos reconocimientos y premios ha recibido Coflex
alo largo de su historia: como el de Empresa Incluyente otorgado por la
STyPS; Premio Nuevo Ledn a la Calidad 2001; Premio al Mérito Exportador
Rodolfo Gonzélez Garza; Proveedor del Ao Home Depot México en
2002 y 2003; reconocimiento de Empresa Familiarmente Responsable;
asi como el honor de ubicérse en la posicion No. 9, del Top10 de las 101
Marcas Mas Influyentes del Canal ferretero.




RESISTOL

Resistol nacié en 1941, revolucionando la forma de pegar, pues
ayudo a las personas a realizar su trabajo de forma rapida y
limpia.

Trabajar sin tener que elaborar ellos mismos la “cola” para pegar, como
era costumbre en aquel entonces. Algunas generaciones aun recuerdan
aquellaimagen de un elefante parado sobre un charco de pegamento
blanco, el cual, con cierta desesperacion, intentaba despegar una de sus
patitas. Rodolfo Patrén fue quien fundd Adhesivos Resistol. Un afio més
tarde, la companiia se hizo propietaria de Pegamentos Mexicanos, firma
que poseia una fabrica localizada en Tehuacén, Puebla. La marca lanzé
el pegamento blanco Resistol 850 en 1953; y para el siguiente afo, el
adhesivo de contacto Resistol 5000; productos con los cuales inicié la

comercializacion al menudeo. En la década de los 60 inicié ada
Caravana Resistol, cuyo objetivo era recorrer cada poblado del pais
durante varios meses para para demostrar las bondades del adhesivo
sintético a carpinteros, zapateros y artesanos en general.

En estas ocho décadas de existencia, la marca ha transitado por
diversas fusiones, alianzas y adquisiciones; siempre en un camino
ascendente y abarcando diversos sectores, consoliddndose como
una marca emblematica para todos los mexicanos. Si bien Resistol
nacié como marca mexicana, actualmente se encuentra inmersa en
el portafolio del gigante aleman Henkel. Pero, hoy como siempre,
Resistol sigue investigando y desarrollando productos de alta calidad,
enfocados a satisfacer las necesidades de pegado de sus usuarios.

GRUPO CEMEX

CEMEX es una empresa con mas de 114 afos de historia. Fue
fundada en 1906 con la apertura de la planta de Cementos
Hidalgo en el norte de México.

Afos méas tarde, se fusionarfa con Cementos Portland Monterrey
dando paso a la conformacién de Cementos Mexicanos S.A. La
implementacion de tecnologfa, desarrollo continuo y la adquisicion
de otras plantas de cemento hizo que CEMEX incrementara su
capacidad de produccion y se expandiera a lo largo del territorio
mexicano, convirtiéndose en el principal productor de cemento
del pais. Hoy, CEMEX es una empresa global con presencia en
América, Europa, Africa, el Medio Oriente y Asia que crea valor
sostenido al proveer productos y soluciones lideres en la industria
para satisfacer las necesidades de construccién de sus clientes.

47




La informacién aqui publicada fue
proporcionada por la propia empresa

PRODUCTOS PENNSYLVANIA

Con mas de 71 aios en el mercado y gracias a la calidad de sus
productos y servicios, es considerada lider en el sector ferretero.

Un grupo empresarial muy importante en el ramo de los selladores, con
presencia no solo nacional, sino en paises como Guatemala, Colombia,
Chile, Costa Rica, Honduras y Republica Dominicana. La empresa fue
fundada por Juan Sénchez Renero en 1949, originalmente su producto
principal consistia en la fabricacion de mastique. Fue a principios de
la década de los 80, que Don Juan decide vender la empresa a Don
José Antonio Sdnchez Botello. A partir de ahi, la empresa comienza
una gran transformacion debido a que el mastique comenzaba a

GIMBEL MEXICANA

El comercio ferretero valora mucho a las empresas distribuidoras
que se esfuerzan por brindar una cobertura nacional, con un
extenso catalogo de productos

Pero, sobre todo, brindando una relacion precio-calidad muy favora-
ble. Este es el caso de GIMBEL Mexicana, empresa que en este 2020
celebra 57 afos en el canal ferretero, trabajando con enorme pasion,
siempre de la mano de todos sus clientes. Con motivo de esta edicion
especial, uno de sus directivos compartié con nosotros lo siguiente:
“Alolargo de estos afios, Gimbel se ha caracterizado por incrementar
el nimero de productos dentro de su portafolio comercial, el cual ya
cuenta con mas de 30,000 productos de diversas lineas. Es importante
mencionar que la empresa siempre esta en constante evolucién, por
lo que hace 5 afos presentamos nuestra marca insignia: KARLEN, la
cual esta orientada al ramo ferretero y de la construccién. Con todo el
respaldo y experiencia de Gimbel Mexicana, KARLEN estd en camino
de posicionarse como una de las marcas mas importantes en el sector
a nivel nacional. Dentro de su extenso catdlogo, se manejan las lineas
de: herramientas de mano, carga, medicion, carpinteria, herrajes, plo-
meria; corte y desbaste, refacciones eléctricas, seguridad industrial;
lubricacion, tornillerfa y soluciones para el hogar, entre otras!

disminuir su demanda, por lo que tuvieron que adaptarse a las nue-
vas exigencias del mercado y comenzar a crear nuevos productos y
a buscar nuevas tecnologias.

Es asi como comienzan a elaborar selladores, silicones, empaques,
cintas industriales, entre otros productos, teniendo como principal
mercado el de los distribuidores de aluminio y vidrio; los negocios
ferreteros; la industria de la construccion; y las tiendas especializadas
en venta de articulos para el hogary la construccién. En 1986 deciden
mudar su planta a la ciudad de Querétaro. Actualmente cuentan con
oficinas en la ciudad de Querétaro, Monterrey y Guadalajara.
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ESCALERAS CUPRUM

Escaleras Cuprum forma parte de Grupo Cuprum, una empresa
mexicana dedicada a la transformacion del aluminio, ofreciendo
productos de la mas alta calidad por mas de 70 afos.

El inicio de operaciones sucedié en Monterrey en 1948, con una
modesta prensa de 170 toneladas para fabricar perfiles de cobre, de
donde toma su nombre: Cuprum. En poco tiempo, tras replatear sus
estrategias, enfoca sus esfuerzos a la fabricacion de perfiles de aluminio.
Ya para 1962 inici¢ la manufactura de escaleras de aluminio, logrando
en 1984 empezar la exportacion de escaleras a los Estados Unidos,
fabricando escaleras de fibra de vidrio para 1986.

Su historia incluye exitosas adquisiciones de marcas internacionales y
cadenas de tiendas minoristas como: Metales Diaz, Alutodo, Alcomex,
Alcon, Mercantil Gdmez Lozano, Grupo Metro Aluminio, Aluminios
Galgo, Aluminio y Accesorios de Monterrey y Grupo CAP. También,
en su trayectoria encontraremos fusiones y escisiones corporativas
estratégicas, ampliacion de instalaciones, plantas y capacidad
productiva; pero, sobre todo, el compromiso de mantenerse como
empresa lider en su sector.

Hoy, Escaleras Cuprum es el principal fabricante de escaleras en
México, y uno de los mas grandes en el mundo, siendo exportador
de escaleras a nivel global. Comercializa sus productos bajos sus
principales marcas: Cuprum, Louisville y Featherlite. Cuenta con
una capacidad de produccién de millones de escaleras al ano,
utilizando diversos materiales como el aluminio, fibra de vidrio
y acero para la fabricacion de escaleras en diferentes configura-
ciones y capacidades de carga.

FLEXIMATIC

Fundada en 1984, en Guadalajara, Jalisco; Fleximatic es una
empresa lider en la fabricacidon y comercializacion en productos
de plomeria.

En 1989 la empresa disena y fabrica el primer céspol para lavabo de
polipropileno en el mercado, y en 1990 un céspol para fregadero
del mismo material. Ya en 1991 presentan el primer céspol con
extensién flexible en el pafs, mientras que entre 1995 y 1999
desarrollan los nuevos productos como extensiones para lava-
bo, fregadero y la coladera universal, posicionando a la marca
como lider.

En los recientes 20 afos, la constante ha sido la innovacién vy el
crecimiento de la empresa, por ejemplo, con el Céspol Zero; la
linea Fusién Plus, marca de conexiones PPR; el cuello de Zera de
PVC hidrogenado; y la fabricacion del juego de herrajes para des-
carga de 3 pulgadas; Coladeras Zero Olores y el nacimiento de la
familia de coladeras con sistema push. Uno de los lanzamientos
con mayor éxito, sin duda, el lavadero Fleximatic. Nos cuentan que
Fleximatic trabaja para mantener el liderazgo en el ramo ferretero
a nivel internacional, es por eso que ofrecen una amplia gama de
marcas y productos de alta calidad.




GRUPO ANBEC

En 1986, Angel Becerra regresa de trabajar en el vecino pais del
norte a su natal Chihuahua, muy decidido a emprender un negocio,
pero, sin tener una clara idea del giro.

Al estar cargando combustible, se encuentra con un amigo quien le sugiere
a Don Angel que invierta en unas tarjas para ofrecerlas en las ferreterfas
de su localidad. El primer lugar visitado fueron los Campos menonitas
dentro del municipio de Cuauhtémoc. Fue grande su sorpresa ya que su
primer cliente le compré toda la mercanciay le fincé un pedido adin mas
grande. Asi, implementd una férmula exitosa que ha revolucionado la
manera de vender en este sector: acercar los productos hasta la puerta
de los clientes, sin restricciones de compra, precio directo, y en caso de
alguna falla, cambios al instante y mucho servicio. Fue en 1992 cuando
obtienen una distribucién importante; en el 2004 surge la marca ANBEC.
En 2005 se introduce la marca MYPATCOOLER, la linea de productos
de temporada de verano; en 2006 nace TRUEPOWER, con una extensa
gama de herramientas; en 2011 comienza la marca BITKA, con una linea

La informacion aqui publicada fue
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de productos a precios competitivos; en 2015 se crea la marca SHUTZ,
con una extensa gama en herrajes, cerraduras y bisagras; en 2018 se crea
la marca MASTERPROOF, incluye impermeabilizantes, cementos plasticos,
adhesivos, pegamentos y selladores para piso; en 2019 lanzan al mercado
la marca STROM, brindando productos eléctricos y de iluminaciony, en este
2020 nacen las marcas KLEUR y TONEN, con una amplia gama de colores
de pintura para uso residencial e industrial.

“"Cuando tomé las riendas de la empresa, a mis 25 afos, hubo empleados,
proveedores y clientes que, razonablemente, tenian reservas de que pudiera
con laresponsabilidad asumida, dada mi corta edad. Eso ha sido una de las
cosas que me marco: tenia que mostrar de lo que estaba hecho. Mi mayor
reto desde entonces ha sido posicionarnos dentro de las principales marcas
del sectory sostener un crecimiento constante. Lo hemos logrado gracias
al trabajo duro, perseverancia, compromiso y disciplina de todos los dias. Si
estds mentalizado en algo, es cuestion de tiempo para lograr los anhelos’,
comenté Miguel Angel Becerra, director general de Grupo ANBEC

GRUPO AUSTROMEX

Grupo Austromex, con una trayectoria empresarial de mas de
65 aios, fue fundada en 1954 por el seiior Alejandro Romero
Garcia a la edad de tan solo 23 aiios.

Su espiritu emprendedor, la fe, el entusiasmo y la vision de crear
su primer negocio a pesar de contar con recursos limitados,
fueron los cimientos para convertirse en la gran empresa que
es actualmente.

Desde su fundacion, Grupo Austromex ha trabajado en equipo
para lograr posicionarse como una de las empresas lideres en la
fabricacion y distribucion de productos abrasivos para la industria,
la construccion, la ferreteria y muchos mercados més. Su visién,
misién y valores se enfocan en la seguridad, calidad, productividad
e innovacion con la finalidad de consolidarse como una empresa
de excelencia, orgullo de México.
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GRUPO IUSA

Grupo IUSA, que desde sus inicios ha trabajado con un espiritu
de superacién constante, nacié gracias a la iniciativa y vision
del Ingeniero Alejo Peralta y Diaz Ceballos.

Don Alejo Peralta, a la edad de 18 afios, fundd la empresa “Peralta
Hermanos’, dedicada a la fabricacién de herrajes-portamechas para
veladoras, los cuales sirvieron para iluminar millones de hogares
mexicanos. Posteriormente, en el afio 1939, nace Industrias Unidas
S.A.de C.V, enfocada en la produccién y ensamblado de portdlam-
paras de baquelita. A partir de entonces la empresa fue creciendo,
e incorporando gradualmente actividades como la fabricacién de
tubo de cobre y la elaboracién de conductores eléctricos.

Desde la década de los noventa, IUSA ha implementado Sistemas
de Gestidn de calidad en toda la organizacién bajo la familia de
normas ISO-9000. Para el grupo empresarial, es muy importante la
investigacién y desarrollo para su diversificacion en sectores como
la produccion de tomate de la mejor calidad; la manufactura de
calentadores solares de agua; paneles fotovoltaicos y herramientas
eléctricas, por mencionar algunos.

En estos 81 afios, Grupo IUSA ha posicionado sus marcas como
uno de los motores més importantes en el desarrollo industrial
del pafs. Actualmente es uno de los fabricantes y distribuidores
mas diversificados en México, participando de forma destacada
en los sectores eléctrico, hidraulico, gas, linea blanca, materias
primas y consumibles.

GRUPO CONSTRULITA

Con mas de 30 afios de experiencia, hoy, el Grupo se integra
de dos prestigiadas marcas: Tecnolite y Construlita, que en
conjunto aportan luz y tecnologia.

Luz y tecnologia a las personas que buscan trascender mediante
soluciones innovadoras en iluminacion para el mercado profesional,
residencial, comercial; asf como la automatizacién y transformacion
de los hogares comunes, a hogares inteligentes.

Nos comparten: “Nuestra trayectoria nos ha ensefiado la fuerza,
compromiso y responsabilidad de nuestra industria, distribuidores y
clientes; con quienes hemos crecido a través de los afios, donde al
inicio de nuestra historia se pensaba sélo en iluminar con la tecno-
logia existente: la incandescencia; cuando llegaron los fluorescentes
y los halégenos en ahorrar, pero hoy en dia nos enfrentamos a algo
mucho més novedoso: a tener mayores posibilidades de uso, poder
entregar a los usuarios el control total sobre la luz".




DEXTER

Desde la ciudad de Monterrey tiene mas de 30 afos distribu-
yendo sus productos a todo el pais, Estados Unidos y Centro
América.

Bajo la razén social de Chapa Industrias SA de CV, la empresa fue
fundada en la ciudad de Monterrey en 1986 para la comercializa-
ciéon al mayoreo de diversos productos de herrajes y cerrajeria, con
soluciones integrales para cubrir los requerimientos de cada uno de
sus clientes. La empresa representa a 3 marcas: Handy Home, con
lineas de herrajes y jaladeras para muebles de madera; Dexter, es
la marca de cerraduras y accesorios para puerta y, la marca Veker,
que incluye productos diversos para el ramo ferretero. La empresa
tiene centros de manufactura en China, Tailandia, Taiwan, Estados
Unidos, Colombiay México. Su centro de distribucién se encuentra
en Monterrey de donde abastece a clientes en toda la Republica
Mexicana y exporta a Estados Unidos y Centro América.

o
[ =)

L 8 - F 4 F Il
L

- A
-
L E—

o N A
e T

i |

§
E§
i
iy

SANTUL HERRAMIENTAS

Con décadas de experiencia en el mercado ferretero, se ha
logrado posicionar como una marca lider y de gran prestigio a
nivel nacional e internacional.

Afos de experiencia y crecimiento, han logrado que Santul herramientas
presente una extensa linea de productos fabricados y ensamblados en
multiples plantas alrededor de toda la republica. Todo esto se logra,
gracias al constante crecimiento, dedicacién e incansable busqueda
por entregar productos innovadores que fijen el rumbo para el resto
del mercado mexicano.

La informacion aqui publicada fue
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URREAHERRAMIENTAS

Su historia comenzé hace 113 aiios, con la asociacion entre Grupo
Urreay unfabricante de herramienta en EUA, para crear Protomex.

En 1907 William B. Carroll fundé Vélvulas Carroll y Raul Urrea Avilés
asume la direccion de esta empresa en 1942, que pasaria a denomi-
narse Fabrica de Vélvulas. En 1963 se funda la Division: Solucion Total
en Herramientas de Grupo Urrea, en la ciudad de Guadalajara, Jalisco.
Protomex, el nombre de esta fabrica que comenzé con la produccion
de puntas y cinceles; seguido por llaves, dados y accesorios. En 1985
Grupo Urrea, Division Herramientas, se convierte en una empresa 100 %
mexicana, al adquirir el total de acciones de Protomex. Posteriormente
con laintegracion de la marca Lock al portafolio de esta division, se da
origen a lo que actualmente conocemos como “Grupo Urrea Solucién
Total en Herramientas y Cerrajerfa’, con presencia en mas de 20 paises
a nivel global.
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ROTOPLAS

La historia de Rotoplas inicié en 1975 con un equipo muy modesto
de colaboradores, pero con un enorme entusiasmo por crecer y
proponer calidad.

En la década de los 90, en lo alto de los edificio y casas, en las azoteas,
los tinacos de polietileno de Rotoplas empezaron a ser parte del paisaje
de las ciudades de México y América Latina, por su gran capacidad para
almacenar agua y abastecer las habitaciones o los pisos. En un inicio, el
uso de tinacos de polietileno no fue aceptado de manera inmediata,
pero al observarse los beneficios respecto a los de asbesto en cuanto a
mantener en mejor calidad el agua, la poblacién lo recibié como una gran
solucion de almacenamiento de agua. Desde entonces el tinaco de esta
importante marca se erigié como un lider dominante en su segmento.
No obstante, Rotoplas en su constante evolucién y con su mision muy
clara de llevar masy mejor agua a las personas, ha trabajado durante afios
en el desarrollo de soluciones de agua, esto a través de la innovacion.
En 2019 la inversién en investigacion y desarrollo fue de $72.9 millones
de pesos mexicanos, gracias a esto, la empresa no ha dejado de lanzar
nuevos productos y servicios de alta calidad y méximo desempefio,
manteniéndose como un lider fuerte y reconocido en soluciones del
agua. Una empresa mexicana que hace muy bien las cosas.

TRUPER

Empresa con mas de 70 aifios fabricando y comercializando
productos para la industria ferretera, con una importante red
de distribucion a nivel nacional e internacional.

En 1942 se funda Herramientas Nacionales S.A de C.V., fabricando
productos bajo las marcas “Herramientas Nacionales', Mercur y
Herna. En 1970 se consolida toda la linea de productos True Temper,
en 1975 se disuelve la alianza con su socio norteamericano y se
introduce la marca Truper e inicia exportaciones a Centroamérica.
En el periodo de 1995 al 2000, Truper mantiene su programa de
importaciones e inicia una etapa de gran crecimiento dejando
muy por detrds a sus competidores. En 2009 lanzan la marca
Voltech para satisfacer necesidades en el area de la ferreteria. En
2010 lanzan la marca Foset para satisfacer necesidades en el area
de plomeria y la marca Fiero para el manejo de productos para
sujecion y productos de acero. En 2011 crean la marca Hermex
para el segmento de cerrajeria. El aflo de 2012 la empresa se
expande a Alemania, Suiza y los Emiratos Arabes Unidos.



NACOBRE

Con 70 ainos de experiencia, Nacobre se posicioné como una de
las empresas lideres del ramo de productos para la construccion,
con presencia nacional e internacional.

Nacobre es una empresa mexicana, pilar representativo de grupo Elementia.
Su historia iniciaen 1950; en el afo de 1952, se fusiona con Anaconda Ameri-
can Brass, de quien ya habia adoptado su tectologia un afio antes. Para 1955
efectUia sus primeras exportaciones, que actualmente representan aproxima-
damente el 40% de sus ventas.En 1957, instala la primera fundidora de cobre,
con lo cual logra su autosuficiencia, ademas de crear el drea de laminacién.

En la década de los 70 expande sus productos a fundiciones de cobre y
aleaciones, ademas de modernizar el departamento de laminacion. En
los 90 efectUa inversiones para mantener competitividad de las areas
de fundicion, laminacién y tubos; en 2003 se incorpora a Grupo Con-
dumexy en 2009 se consolida la integracion de Nacobre en Elementia.

seguro de si mismo. JF

Asi como lo han hecho los grandes pensadores, el fitbol mexicano y las grandes empresas, Orgullo de
Meéxico, que hoy en dfa también son lideres del mundo, esperamos que, pronto, muchos mexicanos
mas apuesten todo en este juego y logremos posicionarnos dentro de los primeros lugares de las
naciones econémicamente mas desarrolladas y socialmente justas, pero conservando nuestro calor
y nuestra cultura, que nos destaca como un pais rico en diversidad y, a la vez, sencillo y humilde, muy

FANDELI

Son mas de 90 aios de esta importante empresa mexicana
dedicada a la fabricacion, distribucion y venta de productos
abrasivos para distintos sectores e industrias.

La historia de Fandeli inicié en los afios 20, cuando Don Esteban
Pérez-Fernandez, originario del estado de Zacatecas, se trasladd a
la ciudad de México y trabajé en una Ferreteria. Durante un tiempo
estudio, ahorré y trabajé, hasta que en 1921 se comprd su propia
Tlapalerfa a la que llamé El Martillazo. Con un andlisis de sus clientes y
las oportunidades de mercado inventé una maquina para hacer lijas;
fue entonces en el aflo de 1927, cuando oficialmente cre6 Fandeli.
A la fecha es una empresa mexicana lider en la fabricaciéon y comer-
cializacion, a nivel nacional e internacional de abrasivos revestidos,
discos de corte, desbate y pulimentos.

L T L T T T
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s fundamental que el cemento uti-
lizado en la construccién sea de la
calidad adecuada para evitar grietas,
fallas prematuras y garantizar que el
proyecto sea seguro; fuerte y durade-
ro el mayor tiempo posible. Sin duda, el cemento
es uno de los materiales més utilizados en todo
tipo de obras, ya sea para producir mortero o
elaborar estructuras de concreto de diversa
constitucion. Conocer mas y mejor sobre este
importante material resulta muy necesario.

El cemento es un conglomerante elaborado
a partir de la mezcla de caliza y arcilla calci-
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nadas; el producto resultante de la molienda
de estas rocas es el llamado clinker, mismo
que se convierte en cemento cuando se le
agrega una pequena cantidad de sulfato
de calcio (yeso). Este ultimo ingrediente
evita la contraccion de la mezcla al fraguar
cuando se le afade agua, y al endurecerse
posteriormente. Se admite la adicion de otros
productos siempre que su inclusién no afecte
las propiedades del cemento resultante. En
el mercado hay una gran variedad de tipos
de cemento, el denominador comun en
todos ellos es que todos funcionan como el
material aglutinante para combinarse con

agregados pétreos y agua, y con ello, formar
un concreto o mortero, segun corresponda.

México es uno de los principales productores
de cemento en el mundo, teniendo la virtud de
contar con productos de altisima calidad, de
marcas de mucho prestigio internacional, para
beneficio de los constructores nacionales; sin
embargo, a veces, la calidad de los materiales
de construccién, incluido el cemento, puede
no cumplir conlos estdndares internacionales,
debido a un control de calidad deficiente, malas
practicas en laindustria y problemas asociados
con el transporte y el almacenamiento.



PROPIEDADES DEL CEMENTO
Las propiedades mas relevantes del ce-
mento son: la finura, la fuerza compresiva,
fuerza de tension, consistencia, fraguado
y la fluidez.

Fuerza compresiva

La resistencia a la compresién es una de las
propiedades mas importantes del concretoy
el mortero. Por tanto, la resistencia del aglome-
rante (cemento) tiene un efecto significativoen
las caracteristicas de rendimiento de la mezcla,
y asegura la calidad general del producto
terminado.

Fuerza de Tensidn

La resistencia a la traccién del cemento es
relativamente baja, en comparacién con su
resistencia a la compresion. Las estructuras
de concreto son vulnerables al agrietamiento
por traccién, debido a una variedad de efectos
que incluyen la carga dindmica y la variacion
de temperatura.

Finura

La etapa final de la produccion de ce-
mento implica la molienda para formar
un polvo fino que contiene particulas de
tamanos significativamente diferentes.
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La distribucién del tamafo de particulas
tiene una gran influencia en la veloci-
dad a la que fragua el cemento y gana
resistencia. Puede afectar otros factores
como la trabajabilidad y la contraccion
por secado. Cuanto menor es la particula,
mayor es la superficie del polvo, en re-
lacion al volumen, por lo que a medida
que el cemento reacciona con el agua,
las particulas mas pequenas contienen
el mayor nimero de contactos, y tienen
una alta participacién en el proceso de
fraguado y endurecimiento.

Consistencia y flujo

La consistencia de una mezcla juega un papel
importante en el desempefno de la mezcla
cuando se vierte a través de un encofrado
para darle forma, y en el tiempo que tarda el
mortero o el concreto en fraguar. La consisten-
cia tiene relacion con la calidad del cemento
y el tiempo de fraguado. El requerimiento de
agua varfa entre distintos cementos, y puede
llegar a suponer una variacién de un 20-30%.
La densidad o consistencia se determina por
la relacion entre la masa de una cantidad
dada, y el volumen absoluto de esa masa. El
flujo indica el grado de viscocidad con que
se puede manejar la pasta de cemento.

60

Fraguado

Porotra parte, el paso del estado pléstico al estado
endurecidode unamasade cemento sedenomina
tiempo de fraguado. Este proceso depende dela
composicidn quimica del cemento; la cantidad
de agua (a mayor cantidad mayor rapidez); la
temperatura ambiente y la finura del material. El
fraguado inicial se define como el tiempo que
transcurre desde el momento que la pasta de
cemento recibe el agua y va perdiendo fluidez,
hasta que notiene toda su viscosidady se eleva su
temperatura. El fraguado final es definido comoel
tiempo transcurrido hasta que la pasta de cemento
deja de ser deformable por cargas relativamente
pequenas, llegando a su temperatura maxima,
donde la pasta se vuelve dura.

Pruebas técnicas

El cemento desempefia un papel vital en la
industria de la construccién. Sin embargo,
como es un material fabricado por un proceso
complejo que involucra multiples ingredientes,
las pruebas son esenciales para garantizar el
cumplimiento de las especificaciones y los
requisitos concretos de la aplicacion. Para saber
si un cemento tiene la calidad necesaria para
garantizar una construccion resistente, segura
y duradera, se realizan diversas pruebas de
desempeno al cemento.




El concreto precomprimido se usa, por ejemplo, para la construccion de
puentes. Aqui, la dureza definida del hormigon es de gran importancia, y debe
verificarse o se pueden correr riesgos de seguridad. Algunos retardantes de
fraguado orgdnicos pueden causar inestabilidad en la dureza debido a una
dosis errénea. Por esta razon, en Alemania el uso de retardantes a base de
fosfatos es incluso, obligatorio.

RECOMENDACIONES DE MEZCLA
En obras que requieren de cantidades media-
nas de concreto, para elaborar una adecuada
mezcla, no necesariamente se necesita de
equipos profesionales de mezclado. Se puede
elaborar la mezclaa manoy obtener una muy
buena calidad; siempre y cuando se sigan
buenas practicas.

Algunas recomendaciones para realizar una
correcta mezcla del concreto:

. El agua que se va a usar para la mezcla
de concreto debe ser limpia, preferente-
mente potable.

. Las mezclas no se deben contaminar
con tierra o arcilla, por lo cual hay que
prepararlas en una superficie limpia.
Los agregados (arenay piedra) deberan
también estar limpios, libres de tierra,
barro, madera, raices u otro material
o residuo vegetal o animal. De estar
sucios, se lavaran con abundante agua
y se secaran al sol.

« Paramedirla cantidad de arenay piedra
se deben usar recipientes con los cuales
podamos controlar las cantidades exactas,
como cubetasy carretillas. Utilizar la pala
para tal propdsito no serd correcto, ya
que cada palada se llena con cantidades
distintas.

. Recuerde que antes de hacer cualquier
mezcla, es necesario saber la resistencia
del concreto por centimetro cuadrado,
sobre todo en obras de alto desempefo
e ingenierfa compleja.

« Se debe respetar el disefio de propor-
ciones indicado al realizar la mezcla de
concreto, ya que si se usa demasiada
agua, la resistencia es menor, y si se usa
demasiado cemento, la resistencia que-
daré sobrada, lo cual genera un aumento
de costo. Asi, la correcta dosificacion en
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lamezcla del concreto es la clave para su
calidad y rendimiento.

+ Esimportante saber cudl es el cemento
apropiado para realizar la mezcla de con-
creto, ya que esto influye en la resistencia
y durabilidad que se desea tener.

« Esnecesario realizar la vibracion durante
la colocacién del concreto, para eliminar
el aire incorporado, y asf tener una me-
nor cantidad de poros y huecos, zonas
con vacio o bolsas de aire. Ademads, es
importante permitir el curado gradual y
completo para asegurar la resistencia y
evitar las fisuras por contraccion plasti-
ca, 0 pérdida de humedad, debido a las
condiciones del climay del terreno.

INSPECCION DEL CEMENTO

El mejor cemento podrfa estropearse si no se
toman en cuenta ciertos factores que eviten
su dafo producto del transporte, embalaje o
almacenamiento. Ciertas verificaciones de cali-
dad pueden ayudarnos a detectar un problema
oportunamente; la mayoria de estos controles
de calidad se pueden realizar en el momento
de la recepcion del producto. El cemento es
un producto caducable y una vez que se abre

la bolsa su tiempo de vida se acorta. Por eso
es importante saber cuanto tiempo tenemos
para usarloy saber todo sobre la duracién del
cemento.

1. Embalaje. Si se compra en costales,
verifique que las costuras y sellos
estén intactas y que las bolsas no
tengan agujeros. Busque marcas de
certificacién para asegurarse que el
cemento cumpla con los estandares
de fabricacion. Constante la fecha de
fabricacién que estd impresa en la
bolsa. La resistencia del cemento se
degrada con el tiempo y debe usarse
lo mas cerca posible de la fecha de
fabricacion, idealmente dentro de
los 90 dias. Después de tres meses,
la resistencia del cemento se reduce
entre un 20 y un 30 por ciento; entre
un 30y un 40 por ciento después de
6 meses y entre un 40 y un 50 por
ciento después de 12 meses.

2. Inspeccién visual. Recoja un pufiado
de cemento. Puede hacer algunos jui-
cios de calidad simplemente sintiendo
y mirando el cemento. El cemento
debe estar libre de grumos y polvo;

asi como sentirse frio al tacto, lo que
indica que no se estd produciendo
una reaccién de hidratacion.

3. Pruebasdeagua. Arroje una pequefa
porcion de cemento a un recipiente
con agua. El cemento de calidad, que
estd libre de impurezas, debe flotar
en la superficie por un tiempo antes
de hundirse. Para asegurarse que el
cemento se endurezca correctamente,
mezcle a mano un poco de cemento
con agua para formar una pasta; colé-
quela en un balde con agua y déjala
reposar durante 24 horas. El cemen-
to debe endurecerse y conservar su
forma, a pesar de estar inmerso en el
liquido.

4. Pruebas de olor. Si el cemento tiene
un olor terroso puede que contenga
demasiada arcilla y lodo.

Finalmente, al momento de decidir la com-
pra del cemento, asegurese que sea con
una marca reconocida por su gran calidad,
recuerde que la calidad del producto a utilizar
es fundamental para lograr los resultados

esperados

NORMAS QUEREGULANLOSTIPOS
DE CEMENTO PORTLAND

Cemento Portland Ordinario
NMX-C-414-ONNCCE-1999

Cemento Portland Compuesto
NMX-C-414-ONNCCE-1999

Cemento Portland Puzolanico
NMX-C-414-ONNCCE-1999

Cemento Portland Ordinario Blanco
NMX-C-414-ONNCCE-1999

Cemento Portland Ordinario Resistente a
los Sulfatos
NMX-C-414-ONNCCE-1999

Cemento para albafilerfa (Mortero)
NMX-C-021-ONNCCE-2004
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ESTUDIO RDF

EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

Por quinto ano consecutivo anunciamos
el proximo inicio de nuestro estudio de
mercado, cuyo objetivo es conocer mejor el
canal ferretero de México, el cual, como se
ha venido realizando, se efectuara durante el
mes de noviembre.

or quinto afo consecutivo anunciamos el proximo
inicio de nuestro estudio de mercado, cuyo objetivo
es conocer mejor el canal ferretero de México, el cual,
como se ha venido realizando, se efectuara durante
el mes de noviembre.

Los resultados de este estudio profesional nos han permitido
establecer el reconocimiento anual a Distribuidores Mayoristas,
Cadenas Ferreteras, Distribuidores de Materiales de Construccion,
Acabados y Material Eléctrico. En visperas de esa celebracion,
que a largo de estos afos se ha consolidado como un reco-
nocimiento importante, confiable y bien realizado; nuestro
reto es mantener una metodologfa que implica incorporar
talento a nuestro equipo y capacitarlo para que se familiarice
con el canal ferretero, con las empresas mas destacadas en la
distribucion mayorista y, en seguida, entrenarlo para que se
ejerza un cuestionario objetivo, que no permita desviaciones,
ni mucho menos, ninguna especie de ruido o alteracion que
se pueda generar en la conversacion telefénica, o bien, si es el
caso, de forma presencial.

Cabe destacar que la metodologia de Best Concept data de
hace 15 afos y estad aprobada para los estudios profesionales,
con una muestra representativa de mil cien cuestionarios y
un procesamiento estadistico, que nos permite desarrollar
una férmula adecuada, para generar un resultado sumamente
confiable. Ademas, la experiencia que hemos ido acumulando,
se ha manifestado con encuestas que cada vez nos toman mas
tiempo, en principio por la atenciény el cuidado que preferimos

practicary ahora nos caracteriza, pero también porque la parti-
cipacién por parte del canal ferretero ha ido aumentando y, por
consiguiente, nos conocen y reconocen como un medio serio,
lo cual agradecemos y respondemos, siendo mas meticulosos
en cada parte del proceso y, especialmente, aplicando mayor
detenimiento a la hora de encuestar, pues sabemos la respon-
sabilidad que conlleva y la confianza que nos estan brindando.

Es por eso que el resultado, convertido en el reconocimiento
otorgado hasta el mes de enero, muestra todo lo que sucede en el
mercado durante el afio en curso, es decir que nuestro estudio es
un reflejo fidedigno de todo cuanto ocurre en el sector ferretero
y, por ello, cada ano se mueve la tabla de posiciones, justamente
porque el mercado se mueve, porque las estrategias funcionan
y porque la gente consolida a los que estadn siempre arriba o da
oportunidad para que remonten aquellos que implementaron
acciones y estrategias importantes. Por supuesto, queremos
destacar que todo esto nos hace sentir orgullosos y, todavia mas,
porque podemos volver a anunciar el inicio de este estudio que,
dicho sea de paso, estd a la orden de las marcas y de cualquier
actor econdmico que desee sumarse a la investigacion, para lo
cual, ponemos a su disposicién a nuestra drea de inteligencia
comercial: publicidad@bestconcept.mx

Finalmente, pedimos al sector que esté muy atento porque el
estudio RDF, estd por arrancar. De antemano, agradecemos a
todos y cada uno de los comercios ferreteros que participaran
en esta consulta.
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